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GEORYNEK

TECHMEX S.A. STAWIA
NA GIS | ZAGRANICE

Na konferencji prasowej w hotelu Sheraton w Warszawie (28 mar-
ca br.) spotka Techmex S.A. z Bielska-Bialej przedstawita swe naj-
nowsze kontrakty oraz zamierzenia na najblizszg przyszlosc.

Techmeksu: ,przysztosé firmy to mtodzi,

nfastyczni ludzie pracujgey w zespole
w Bielsku-Biatej". Obecnie Techmex za-
frudnia tam 120 specjalistow w segmen-
cie GIS, a firma dysponuje liniami tech-
nologicznymi do produkeji TBD, VMap
level 21 3, LPIS. Spotka stawia bowiem
na rozwdj rozwigzar mobilnych oraz GIS.
Wedlug Jacka Studenckiego ,przyszlo-
$ciq jest rynek ustug, a wéréd nich - GIS”.
W 2005 roku fen segment stanowit 9%
przychoddw firmy, rok pézniej juz 15%
(56,3 min). W biezgcym roku wartoé¢ pod-

KONTRAKT ZA 25 MILIONOW

20 marca br. Techmex S.A. podpisa-
ta wieloletnig umowe z duriskg spot-
kg COWI A/S na wykonanie map
wektorowych dla obszaru 2 mln km?.
Warto$é¢ zamoéwienia zarzqd Tech-
meksu szacuje na minimum 25 min zt;
czas wykonania projekiu wynosi bli-
sko 3 lata z opcjq przediuzenia do
7 lat. Kontrakt realizowany bedzie
w ramach wojskowego programu
MGCP (Multinational Geospatial
Co-Production Program) i przewi-
duje wykonanie map dla obszaru

4 mln km?. Zamawiajgcym jest armia
norweska (ktéra zapewnia dostawe
zdje¢ satelitarnych).

Program MGCP jest prowadzony
od 2003 r, jego celem jest pro-
dukcja wysokorozdzielczych map
wektorowych w skalach 1:50 000

i 1:100 000 na bazie zdje¢ sate-
litarnych i jest rozwinieciem VMap
Level 1. Koordynatorem prac jest
rzqd USA, uczestniczy w nich 28 kra-
jow, w tym wiekszos¢ paristw euro-
pejskich, wsréd nich Polska. Idea
MGCP zasadza sie na produkgji
przez poszczegdlne kraje map dla
I-stopniowych oczek siatki geogra-
ficznej oraz wzajemnej wymianie,

na zasadzie ,oczko za oczko”. Go-
towe mapy bedq dostepne w IGW

- hurtowni danych przestrzennych,

dostepnej dla cztonkéw MGCP.

J ak powiedziat Jacek Studencki, prezes
a
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pisanych lub negocjowanych przez Tech-
mex kontrakiéw w tej dziedzinie powinna

siegnqd 95 min z, co przy zatozeniu osiqg-
niecia catkowitych przychodéw w wysoko-

$ci 400 min zt datoby 23% udziat.

C oraz wieksze nadzieje kierownic-
two spotki poktada w eksporcie.
W 2006 roku 1/5 sprzedazy w seg-
mencie GIS stanowity opracowania za-
méwione przez klientéw zagranicznych.
Prowadzone sq rozmowy z partnerami
z Turcji, Wioch i USA, w orbicie zainte-
resowan firmy lezy takze Afryka i Ame-
ryka Ptd. Wkrétce spodziewane jest
podpisanie kontrakiow w Turcji ([modele
3D miast) i na Ukrainie. Jacek Studencki
wierzy, ze spotka stanie sie ,$wiatowym
graczem w dziedzinie GIS". Firma nego-
cjuie warunki dalszej wspdipracy z ame-
rykanskg GeoEye (safelita lkonos). W gre
wchodzi rejestrowanie zdjed poza stoz-

kiem, jaki obejmuje stacja satelitarna w Ko-

morowie. Techmex jest tez zainteresowany
pozyskiwaniem zdje¢ z nowego satelity
(GeoEye-1 o rozdzielczo$¢ 40 cm) oraz
odbiorem zdje¢ radarowych.

P arinerem fechnologicznym spotki

w segmencie GIS jest firma Inter-
graph. Najwigksze zaméwienia Techmek-
suw GIS pochodzq z ARIMR, Minister-
stwa Srodowiska, MON i samorzgdéw.
W marcu br. firma zdobyta kilka duzych
zlecen; minimum 25 min zfotych powinna
przynie$é realizacja umowy z dunskq fir-
mg COWI (patrz ramka), ponad 15 min
wykonanie zaméwier z ARIMR na konfro-
le na miejscu 10 tys. gospodarstw rolnych,
z kolei 1,5 mln przyniesie umowa z Mini-
sterstwem Srodowiska na dostawe ortofo-
tomapy. Okoto 3-5 min ztotych powinny
da¢ w 2007 roku zaméwienia z MON.
Grupa Kapitatowa Techmex zatrudnia
340 oséb, w jej sktad wchodzg Techmex
S.A. i spétki zalezne: Karen Notebook

S.A., SCOR S.A., Leasing 3000 Sp. z 0.0,
Idea Nord Sp. z o.0. Przychody Grupy wy-

niosty w 2006 1. 374 min zt i byty o 14 min
wyzsze niz rok wezedniej. Zysk netto wy-
niést 5,2 min zt (3,1 min w 2005 r).

JERZY PRZYWARA

ROTKO

@14 15 marca br. Nadzwyczajne Wal-
ne Zgromadzenia spétek Emax i Com-
puterland podjety uchwaty o potgcze-
niu obu firm; bedzie to najwieksza fuzja
firm informatycznych na polskim rynku,

a jej wartoé¢ wyniesie okoto 500 min zt;
suma przychodéw obu spotek wyniosta
w 20006 roku ponad 1,2 mld zt; potqczo-
na firma bedzie nosita nazwe Sygnity, za-
trudniata 3 tys. oséb i stanie sie drugg co
do wielkosci gietdowq spotkq informatycz-
nq w Polsce; w sktad Grupy Signity wcho-
dzi kilkanascie firm, w tym: GEOMAR S.A.
ze Szczecina, KPG Sp. z 0.0. z Krakowa,
a takze WINUEL S.A. z Warszawy.

® Amerykariska korporacja Intermap
Technologies przejeta czeskq firme
MMC [MultiMedia Computer), tworzaeg
oprogramowanie GIS; MMC jest auto-
rem m.in. rozwigzan dla map zagrozenia
powodziowego, przygotowuje takze nu-
meryczne modele terenu; MMC powstato
w 1992 roku.

® Firma Piney Bowes Inc. za blisko

408 min dolaréw przejmie Maplnfo Cor-
poration; wkrétce zozy oferte kupna po-
zostajqeych w obiegu zwyktych akcji Map-
Info po 20,25 dolaréw za akcje; ustugi

i oprogramowanie Maplnfo sq wykorzy-
stywane przez ponad 7 tys. uzytkownikéow
na $wiecie; w 2006 r. firma wygenerowa-
ta przychody w wysokosci 165 min dol.;
Maplnfo powstato w 1986 1., zatrudnia bli-
sko 940 oséb, ma siedzibe w Troy (USA);
Pitney Bowes Inc. z siedzibq w Stanford
[USA) jest jednym z najwigkszych $wiato-
wych dostawcow systemow do zarzgdza-
nia logistykq, fransportem ifp.; o rocznych
przychodach 5,7 mld dolaréw.

@ Korporacja NAVTEQ 7 marca zakon-
czyta przejmowanie firmy Traffic.com, do-
stawcy serwiséw nawigacyinych informu-
iqcych o utrudnieniach na drodze, kiére
uwzgledniajg m.in. frendy zmian ruchu sa-
mochodowego, ograniczenia predkosdi,
czas dojazdu do okreslonych miejsc; war-
fo$¢ transakeji wynosi 177 min dolaréw.

® Japoriska Topcon Corporation poin-
formowata 16 marca br., ze firma Sok-
kia zostanie z nig zintegrowana; Topcon
przejmie udziaty Sokkii, ktéra tym samym
stanie sie spotkg zalezng korporacii; do
rozpoczecia tego procesu potrzebna jest
jeszcze zgoda japoniskiego urzedu an-
tymonopolowego; potqczenie firm jest
reakcjq na wzrastajgeq konkurencie na
rynku, gtéwnie na ekspansywne posu-
nigcia konkurentéw z Europy i USA oraz
agresywnq polityke cenowq producen-
fow chinskich.





