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W siedzibie Głównego Urzędu Geo-
dezji i Kartografii 2 stycznia zo-

stała podpisana umowa na „założenie 
wielofunkcyjnego systemu precyzyjne-
go pozycjonowania satelitarnego ASG-
-EUPOS na obszarze Polski” (szczegóły 
projektu w dodatku „NAWI”).

Ze strony wyłonionego wykonawcy 
(konsorcjum firm z liderem WASKO 
S.A.) podpisali ją wiceprezes WASKO 
S.A. Andrzej Rymuza oraz członek za-
rządu Piotr Zerhau, ze strony zamawia-
jącego – dyrektor Departamentu Geode-
zji, Kartografii i Systemów Informacji 
Geograficznej Jerzy Zieliński. Przypo-
mnijmy, że w skład konsorcjum firm 
wchodzą: WASKO S.A. z Gliwic (lider), 
Geotronics Polska Sp. z o.o. z Krakowa 
oraz Trimble Europe BV z Eersel w Ho-
landii. Zamówienie podzielono na dwie 
części – dostarczenie sprzętu i urucho-
mienie 75 stacji referencyjnych oraz do-
stawa i uruchomienie 65 dwuczęstotli-
wościowych, geodezyjnych odbiorników 
mobilnych GPS z wyposażeniem do po-
miarów RTK/DGPS. Natomiast kwota, 
za jaką wykonawca zrealizuje to zamó-
wienie, wynosi nieco ponad 20,5 mln zł 
brutto, a termin realizacji mija 15 grud-
nia 2007 r. 

P rzy podpisywaniu umowy obec-
ny był m.in. główny geodeta kraju 

Wiesław Potrapeluk, który wyraził za-
dowolenie z faktu zakończenia postępo-
wania przetargowego. Ma on nadzieję, 
iż dla wykonawcy realizacja zamówie-
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nia będzie przyjemnością zarówno je-
śli chodzi o rozwój nowej technologii, 
jak i rozwój firmy, a także da mu satys-
fakcję finansową. Wiesław Potrapeluk 
określił projekt jako strategiczny i za-
razem wyjątkowy (podobnego przetar-
gu prawdopodobnie więcej nie będzie). 
Wykonawcy życzył, aby projekt został 
zrealizowany w terminie, gdyż – jak 
podkreślił – jest to niezwykle ważne 
zarówno dla GUGiK, jak i współfinan-
sujących ten projekt. Jego zdaniem jest 
to duży krok, jeśli chodzi o rozwój no-
woczesnych technologii w Polsce. GGK 
zaznaczył, że urząd będzie jeszcze cze-
kało postępowanie związane z umiej-
scowieniem tego projektu w systemie 
prawnym. Wszyscy zebrani wyrazili na-
dzieję, iż w ciągu tego roku uda się sko-
ordynować i jedno, i drugie. 

Z kolei występujący w imieniu zarzą-
du WASKO S.A. wiceprezes Rymuza za-
pewnił, że zrobi wszystko, aby zama-
wiający był zadowolony. Stwierdził też, 
że wykorzystując wypracowaną w trak-
cie realizacji przetargu technologię, fir-
ma planuje przygotować swoje produkty 
i wdrażać je w Polsce. Podkreślił, że ter-
min podjęcia realizacji projektu łączy 
się z wejściem firmy na Giełdę Papie-
rów Wartościowych pod nową nazwą 
WASKO S.A. Połączenie z firmą Hoga.
pl nastąpiło 4 grudnia 2006 r. I taki kon-
trakt – jego zdaniem – bardzo firmie po-
może. 
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KTO WYKONA MODEL 3D 
DLA WARSZAWY
Model 3D dla Warszawy na pod-
stawie zdjęć lotniczych z 2005 r. wy-
kona PGI Compass SA z Krakowa, 
a nie – jak pierwotnie informowaliśmy 
– firma Tele Atlas Polska z Warszawy. 
Przypomnijmy, że pod koniec listopada 
ubiegłego roku Urząd m.st. Warsza-
wy ogłosił przetarg na „opracowanie 
w wersji numerycznej przestrzennego 
(trójwymiarowego) modelu miasta 3D, 
zintegrowanego z bazą danych opi-
sowych, dla obszaru m.st. Warszawy 
w granicach administracyjnych”. 4 grud-
nia otwarto oferty i okazało się, że war-
tość propozycji firmy Tele Atlas Polska 
(780 800 zł brutto) była jedyną, która 
mieściła się w kwocie, jaką Miasto Sto-
łeczne Warszawa zamierzało prze-
znaczyć na realizację zamówienia. 
11 grudnia do wszystkich biorących 
udział w postępowaniu przetargowym 
urząd wysłał informację o wyborze tej 
właśnie oferty. Ponieważ nie wpłynął 
protest ze strony żadnego z pozosta-
łych wykonawców, wszystko wska-
zywało więc na to, że umowa z Tele 
Atlasem zostanie podpisana. Jednak 
Tele Atlas Polska Sp. z o. o. uchyliła się 
od podpisania umowy. W związku 
z tym urząd podjął decyzję o wyborze 
oferty drugiej pod względem warto-
ści. PGI Compass SA zaproponowa-
ła w niej wykonanie opracowania za 
841 800 zł brutto, przekraczając pro-
ponowaną pierwotnie przez zamawia-
jącego kwotę o blisko 42 000 zł. Jak 
widać, dodatkowe pieniądze się zna-
lazły, bo najprawdopodobniej w ciągu 
najbliższych dni umowa z firmą PGI 
Compass SA zostanie podpisana.

O STRATEGII PROMOCYJNEJ 
ASG-EUPOS 
W przetargu na „opracowanie projek-
tu strategii informacyjnej i promocyjnej 
wielofunkcyjnego systemu precyzyj-
nego pozycjonowania satelitarnego 
ASG-EUPOS” złożono dwie oferty 
(22 stycznia otwarcie ofert): WYG 
International Sp. z o.o. z Warszawy 
(23 800 zł netto) i konsorcjum firm: 4 Pi 
Sp. z o.o. i GoodFellows Sp. z o.o. 
z Warszawy (48 250 zł netto). W obu 
znalazły się zobowiązania do realiza-
cji zamówienia w ciągu 30 dni od daty 
zawarcia umowy i 12-miesięczna gwa-
rancja. Na realizację zamówienia GU-
GiK przeznaczył 50 000 zł netto.
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