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INTERWENCJE

Historia jednego przetargu

Wyst¹pi³a istotna
zmiana okolicznoœci...

JACEK SMUTKIEWICZ

P.U.H. „GODEX”P.U.H. „GODEX”P.U.H. „GODEX”P.U.H. „GODEX”P.U.H. „GODEX”
81-067 Gdynia, ul. Morska 230

tel. (0 58) 664-13-02, 0 601 61-55-45  (ca³¹ dobê)
(0 58) 623-48-03 wew. 20, 21
GODEXBIS@iscom.net.pl

OFERUJE SPRZÊT GEODEZYJNY
NOWY I U¯YWANY

Sprzêt u¿ywany:
- nasadki dalmiercze ju¿ od 3000 z³ + VAT

- stacje pomiarowe od 8000 z³ + VAT
Sprzêt  nowy:

renomowanych firm Nikon, Topcon, Zeiss-Opton kupisz
taniej ni¿ u dealera, np.:

Nikon C100 za 14 900 z³ + 400 z³ komplet osprzêtu
Nikon DTM310 za 20 900 z³ + 250 z³ komplet osprzêtu

Drobny sprzêt pomiarowy:
- tyczka z lustrem od 450 z³ + VAT

- statywy aluminiowe i drewniane 260 z³ + VAT
Ruletki renomowanej firmy Stabila (¿ó³te, powlekane)

30 m – 110 z³ + VAT, 50 m – 130 z³ + VAT

Ponadto w ofercie oprogramowanie geodezyjne, plotery,
drukarki, rejestratory danych do ka¿dego instrumentu.

Wszystkie ceny do negocjacji, mo¿liwy leasing i raty
oraz przed³u¿ony termin sp³aty.

U NAS ZNAJDZIESZ WSZYSTKO,
CZEGO POTRZEBUJESZ

Przetargi wesz³y na sta³e do postêpowania przy wyborze wykonaw-
ców robót geodezyjnych. Najczêstszymi uwagami do ich przebiegu s¹
zarzuty dotycz¹ce uczciwoœci cz³onków komisji przetargowych. Nie
wnikaj¹c w te problemy, tym razem chcê opisaæ historiê przetargu,
który odby³ siê na prze³omie roku w jednym z wiêkszych woje-
wództw na po³udniu Polski. By³a to wed³ug oczekiwañ firm bior¹cych
udzia³ w tym postêpowaniu pierwsza jaskó³ka œwiadcz¹ca o tym, ¿e
nareszcie ktoœ przejrza³ na oczy i nawet w tym województwie zacz-
nie siê w koñcu wykonywaæ mapê numeryczn¹.

G eodeta wojewódzki zaprosi³ kilkanaœcie firm geodezyjno-
-informatycznych „do wziêcia udzia³u w negocjacjach doty-

cz¹cych udzielenia zamówienia publicznego na wykonanie wek-
torowej mapy zasadniczej”. Celem rozmów by³o okreœlenie szcze-
gó³owego zakresu opracowania (chodzi³o o wykonanie mapy nu-

merycznej wraz z ewidencj¹ dla kilku du¿ych miast – obszar
opracowania obejmowa³ kilkanaœcie tysiêcy hektarów), technolo-
gii oraz ceny za robotê , któr¹ okreœlali przedstawiciele poszcze-
gólnych firm. Rozmowy te prowadzi³o z ramienia urzêdu 6 osób.
Trwa³y prawie cztery godziny i by³y doœæ szczegó³owe. Gdyby
chodzi³o o zorientowanie urzêdników w cenach i potencjalnych
wykonawcach, czas, jaki zosta³ na to poœwiêcony, by³ wystarcza-
j¹cy. Jednak przedstawicieli firm po¿egnano obietnic¹ zaprosze-
nia w ci¹gu miesi¹ca do II etapu przetargu.
I oczywiœcie dostali zawiadomienia o kolejnym etapie – oko³o dwu-
nastu stron warunków technicznych i finansowych, jakie musi spe³-
niæ uczestnik przetargu. Nastêpuje faza przygotowañ i analizy ma-
teria³ów do sk³adania ofert na piœmie, ze wszystkimi rygorami,
jakimi s¹ obwarowane przetargi zgodnie z ustaw¹ o zamówieniach
publicznych. Nale¿a³o skompletowaæ poœwiadczone odpisy b¹dŸ
wyst¹piæ do odpowiednich urzêdów o odpowiednie zaœwiadczenia
(w sumie ok. 6 dokumentów plus poœwiadczone odpisy uprawnieñ
zawodowych). Niektóre firmy zainwestowa³y w przygotowania do
tych przetargów doœæ znaczne kwoty, dochodz¹ce nawet do 12
000 z³ (jednym z warunków technicznych przetargu by³ zakup wy-
maganego oprogramowania). Nale¿y dodaæ, ¿e ca³y drugi etap
rozgrywa siê ju¿ w grudniu w okresie przed- i poœwi¹tecznym. Sk³a-
danie ofert – w pierwszy poniedzia³ek po sylwestrze. PóŸniej ocze-
kiwanie na otwarcie kopert, analiza cen konkurencji. Wreszcie
oczekiwane rozstrzygniêcia przetargów.
I robota – przetarg odwo³any, powód: wyst¹pi³a istotna zmiana
okolicznoœci, powoduj¹ca, ¿e realizacja zamówienia nie le¿y w in-
teresie publicznym, czego nie mo¿na by³o wczeœniej przewi-
dzieæ. II robota – przetarg odwo³any, powód: wyst¹pi³a istotna
zmiana okolicznoœci, powoduj¹ca... III robota – przetarg odwo³a-
ny, powód: wyst¹pi³a istotna zmiana okolicznoœci... IV robota –
przetarg odwo³any, powód: wyst¹pi³a istotna zmiana...
Je¿eli szanowni urzêdnicy nie mieli pojêcia, co le¿y w interesie
publicznym, to jakimi oni s¹ urzêdnikami pañstwowymi? Czemu
marnuj¹ czas na bezproduktywne dzia³ania? Czemu nie myœl¹?
A mo¿e chodzi³o o pokazanie decydentom, ¿e „prywatne firmy s¹
za drogie, zróbmy to my, naszymi w³asnymi rêkami – hmm, wicie,
rozumicie – tylko dajcie nam dotacje. Zwiêkszcie bud¿et, a my to
zrobimy (jak nie sami, to podzlecimy), ale my to zrobimy”. A prze-
cie¿ wszystko mo¿na by³o za³atwiæ innymi metodami. Przede
wszystkim nie powoduj¹cymi takiego zamieszania, a œwiadcz¹cy-
mi o powa¿nym stosunku urzêdników do przedsiêbiorców. W koñcu
za ca³ym tym zamieszaniem sta³ przedstawiciel administracji pañ-
stwowej, persona doœæ znacz¹ca, geodeta wojewódzki. Czy ³adnie
tak postêpowaæ?                                                                    ■

Powy¿szy artyku³ prezentuje pogl¹dy autora bêd¹cego wspó³w³aœcicielem firmy
„GEOBUD”, która bra³a udzia³ w opisanym przetargu.


