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Leasing – s³owo to w ostatnich latach zrobi³o w Polsce zawrotn¹ karierê. Jednak wiele osób nie do koñca

wie, na czym polega ta forma finansowania dzia³alnoœci gospodarczej. Naros³o wiele mitów – jedne

przecenia³y zalety, a inne wady tego rozwi¹zania. W efekcie czêsto korzystaj¹ z niego firmy, dla których

alternatywne sposoby finansowania by³yby trafniejsze, a inne, dla których jest to rozwi¹zanie idealne,

rezygnuj¹ z niego, obawiaj¹c siê k³opotów. Chcemy, aby lektura tego artyku³u pomog³a geodetom pog³êbiæ

wiedzê o leasingu i sprawi³a, ¿e œwiadomie zdecyduj¹ siê na tak¹ formê finansowania inwestycji.

Leasing oznacza po prostu oddanie do u¿ytkowania lub –
inaczej mówi¹c – wydzier¿awienie komuœ jakiejœ rzeczy za
z góry ustalon¹ op³at¹ w okreœlonym w umowie okresie. Po
zap³acie wszystkich nale¿noœci leasingowych dzier¿awca
mo¿e staæ siê w³aœcicielem u¿ytkowanych urz¹dzeñ.
W myœl tej definicji leasing jest sposobem na u¿ytkowanie rze-
czy nie bêd¹cej w³asnoœci¹ jej u¿ytkownika. Daje to firmom
mo¿liwoœæ zaoszczêdzenia œrodków finansowych (przeznacze-
nia ich na inne cele), a tak¿e pewne korzyœci podatkowe. Z re-
gu³y równie¿ procedura za³atwiania formalnoœci jest znacznie
prostsza ni¿ np. przy kredycie. W dalszym ci¹gu jednak udzia³
leasingu w finansowaniu inwestycji w Polsce jest niewielki. Bie-
rze siê to z niejasnoœci przepisów podatkowych i braku zaufania
klientów do towarzystw leasingowych, szczególnie wœród ma-
³ych i œrednich firm. Mamy œwiadomoœæ, ¿e w naszym niedo-
skona³ym systemie prawnym trudno jest formu³owaæ jedno-
znaczne i ostateczne opinie. W niniejszym opracowaniu
uwzglêdniliœmy stan prawny na 31 maja 1999 r. i zajmiemy siê
jedynie tzw. leasingiem operacyjnym, gdzie dla leasingobiorcy
wszelkie wydatki zwi¹zane z leasingiem stanowi¹ koszty uzy-
skania przychodu.

Pytanie pierwsze:
co finansowaæ w leasingu?

Drobny sprzêt lepiej kupiæ za gotówkê lub na raty. Natomiast w
leasingu warto finansowaæ ka¿dy przedmiot o wiêkszej wartoœci
(œrodek trwa³y) s³u¿¹cy celom zarobkowym, np. nowoczesny
sprzêt biurowy (komputery, kserokopiarki, plotery), œrodki trans-
portu, urz¹dzenia pomiarowe (tachimetry) – które dadz¹ Ci prze-
wagê nad konkurencj¹, pozwol¹ pozyskaæ nowe kontrakty i wy-
graæ przetargi.

Pytanie drugie:
dla kogo leasing?

■  Je¿eli nie jesteœ p³atnikiem VAT, to leasing jest nie dla
Ciebie, a przynajmniej – co trzeba jasno powiedzieæ – to Ci
siê nie op³aca.
■  Je¿eli nie osi¹gasz du¿ych zysków, a Twoje dochody miesz-
cz¹ siê w pierwszym przedziale skali podatkowej, to szukaj
innego rozwi¹zania – bardziej op³acalny bêdzie kredyt, za-
kup na raty lub za gotówkê.
■  Je¿eli rozwój Twojej firmy stan¹³ przed barier¹ sprzêto-
w¹, nie masz czasu na d³ugie negocjacje z bankami, gdy
masz nowe zamówienie na korzystny kontrakt, osi¹gasz lub
osi¹gniesz w najbli¿szym czasie du¿e zyski, to leasing jest
w³aœnie dla Ciebie i postaramy siê to wykazaæ.

Pytanie trzecie:
jak wybraæ leasingodawcê?

■  SprawdŸ ca³kowite koszty zawarcia kontraktu leasingo-
wego (czy wystêpuj¹ dodatkowe prowizje, kaucje i inne
obci¹¿enia).
■  Zorientuj siê, czy procedura podpisania umowy jest cza-
soch³onna i skomplikowana.
■  Dowiedz siê, czy leasingodawca ma podpisane umowy
z dostawcami, ubezpieczycielami przedmiotów leasingu
i czy zapewni Ci coœ wiêcej ni¿ tylko finansowanie i egze-
kwowanie nale¿noœci.
■  Leasingodawcy zajmuj¹cy siê wybranymi grupami przed-
miotów lub grupami zawodowymi lepiej rozumiej¹ ich spe-
cyfikê, s¹ sk³onni do negocjacji warunków.
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Proste porównanie danych w tabeli pokazuje, jak atrakcyj-
nym sposobem pozyskiwania œrodków trwa³ych mo¿e byæ
leasing. W przypadku inwestycji ze œrodków w³asnych i kre-
dytu nie uwzglêdniono wprawdzie mo¿liwoœci wpisywania
w koszty amortyzacji w kolejnych latach (uwzglêdniono tylko
dwa pierwsze lata), ale nie pokazano tak¿e korzyœci przy
odsprzeda¿y przedmiotu leasingu wynikaj¹cej z ró¿nicy po-
miêdzy wartoœci¹ rynkow¹ a cen¹ sprzeda¿y ustalon¹
w umowie.

Pytanie pi¹te:
jak zawrzeæ umowê leasingow¹?

■   Najwygodniej jak to jest mo¿liwe – skontaktuj siê z fir-
m¹ leasingow¹ lub z dostawc¹ sprzêtu i pytaj o leasing.
■   Korzystaj z us³ug firm specjalizuj¹cych siê w leasingu
sprzêtu geodezyjnego, tam znaj¹ specyfikê zawodu, rozu-
miej¹ twoje problemy.
■   Korzystaj z promocji i ofert specjalnych, gdy¿ obecnie
zarówno firmy leasingowe, jak i dostawcy sprzêtu musz¹
proponowaæ coraz lepsze warunki, aby osi¹gn¹æ zamierzony
sukces.
■   Przygotuj wczeœniej podstawowe dokumenty firmy (za-
œwiadczenie o wpisie do ewidencji dzia³alnoœci gospodar-
czej, zaœwiadczenie REGON i NIP, kopie deklaracji poda-
tkowych z ostatniego okresu, zaœwiadczenie z urzêdu skar-
bowego o niezaleganiu z podatkami) – znacznie przyspie-
szysz procedurê.

Pytanie szóste:
jakie s¹ obowi¹zki leasingobiorcy?
■   Przed odbiorem sprzêtu musisz wp³aciæ op³atê wstêpn¹
i ponieœæ koszty jego ubezpieczenia.
■   Raty leasingowe musisz p³aciæ nawet wtedy, gdy nie
u¿ytkujesz czasowo przedmiotu leasingu.
■   Jesteœ odpowiedzialny za utrzymanie przedmiotu leasin-
gu w stanie nie pogorszonym, musisz przeprowadzaæ okre-
sowe przegl¹dy i remonty na swój koszt.

Je¿eli dobrn¹³eœ do koñca artyku³u, to nale¿¹ Ci siê gratu-
lacje. Mamy nadziejê, ¿e przyczyniliœmy siê do lepszego
zrozumienia mechanizmu leasingu w Polsce. Teraz decyzja
nale¿y ju¿ tylko do Ciebie.                                               ■
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Podstawa obliczenia Podatek wynosi
podatku
do 29 624 z³ 19% podstawy obliczenia minus 394,80 z³

29 624 z³ – 59 248 z³ 5233,76 z³ + 30% nadwy¿ki ponad 29 624 z³

ponad 59 248 z³ 14120,96 z³ + 40% nadwy¿ki ponad 59 248 z³

Porównanie op³acalnoœci leasingu, inwestycji ze œrodków w³asnych i kredytu

Leasing

80 000 z³

Op³ata wstêpna 25% 6 250 z³

Raty leasingowe (12 x 925 z³) 11 100 z³

Razem: 17 350 z³

62 650 z³

15 482 z³
Odsetki od lokaty bankowej 2 500 z³

0

I rok: 49 668 z³

II rok: 51 018 z³

Razem: 100 686 z³

Dochód bez finansowania

zakupu œrodka trwa³ego

Koszty uzyskania przychodu

Dochód do opodatkowania

Podatek dochodowy
Dodatkowe profity

Wydatek na zakup

œrodka trwa³ego

Gotówka pozostaj¹ca
do dyspozycji firmy
w okresie finansowania

Œrodki w³asne

80 000 z³

Amortyzacja (20%) 5 000 z³

Razem: 5 000 z³

75 000 z³

20 422 z³

25 000 z³

I rok: 34 578 z³

II rok: 59 578 z³

Razem: 94 156 z³

Kredyt

80 000 z³

Prowizja bankowa (2%) 500 z³

Odsetki od kredytu 4 062 z³

Amortyzacja 5 000 z³

Razem: 9 562 z³

70 438 z³

18 597 z³
Odsetki od lokaty bankowej 2 500 z³

(sp³ata kapita³u w I roku) 12 500 z³

I rok: 46 841 z³

II rok: 48 641 z³

Razem: 95 482 z³
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Pytanie czwarte (zasadnicze):
czy to siê op³aca?

Przeprowadzimy symulacjê porównawcz¹ dla finansowania
inwestycji ze œrodków w³asnych, w kredycie i leasingu. Dla
uproszczenia zajmiemy siê tylko jedn¹ grup¹ podatników,
a wiêc osobami fizycznymi prowadz¹cymi dzia³alnoœæ gospo-
darcz¹ na w³asny rachunek. Pe³na analogia wystêpuje dla spó³ek
cywilnych, zaœ firmy o osobowoœci prawnej (spó³ki z o.o.
i spó³ki akcyjne) zatrudniaj¹c s³u¿by ksiêgowe du¿o czêœciej
korzystaj¹ z leasingu i znacznie wczeœniej doceni³y tak¹ for-
mê finansowania inwestycji.
Osoby fizyczne w Polsce p³ac¹ podatki zgodnie z Ustaw¹
o podatku dochodowym od osób fizycznych – w 1999 r. we-
d³ug nastêpuj¹cej skali podatkowej:

W symulacji przedstawionej w poni¿szej tabeli zak³adamy,
¿e przedsiêbiorstwo (osoba fizyczna prowadz¹ca dzia³al-
noœæ gospodarcz¹), bez uwzglêdniania finansowania inwe-
stycji w postaci leasingu, w dwóch kolejnych latach osi¹ga-
³oby roczny dochód do opodatkowania w wysokoœci
80 000 z³ (osiemdziesi¹t tysiêcy). Przedmiotem finansowa-
nia jest tachimetr elektroniczny o stawce amortyzacji 20%
i wartoœci 25 000 z³ netto. Œrednia wartoœæ oprocentowania
kredytu bankowego wynosi 20%, a lokaty bankowej – 10%
(w przypadku kredytu i leasingu w banku lokujemy œrodki
w³asne, których nie wydaliœmy na zakup sprzêtu, czyli
25 000 z³). Dwuletni kredyt sp³acamy kwartalnie. Warunki
finansowe leasingu operacyjnego przyjêto na podstawie spe-
cjalnej oferty firmy „OOF LEASING” (Oœrodek Obs³ugi
Firm, Warszawa, ul. Z³oczowska 14) specjalizuj¹cej siê w le-
asingowaniu sprzêtu geodezyjnego. Umowa leasingu trwaæ
bêdzie 2 lata, op³ata wstêpna ustalona zosta³a na poziomie
25%, a po zakoñczeniu umowy przedmiot leasingu bêdzie
móg³ byæ zakupiony za 16% wartoœci.
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