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Geodeci
a integracja Europy

W lutym br. goœciliœmy w Polsce repre-
zentantów pozarz¹dowej Organizacji Geo-
detów Uprawnionych Europy (The Council
of European Geodetic Surveyors – CLGE).
Jednym z rezultatów tego spotkania by-
³o zaproszenie organizacji polskich geo-

detów do uczestnictwa w kolejnym Zgro-
madzeniu CLGE w Wiedniu (29-30 paŸdzier-

nika br.). W spotkaniu tym wziê³y udzia³ delegacje 19 pañstw
– cz³onków CLGE, delegacje Wêgier i Estonii – staraj¹cych siê
o status obserwatora (przygotowawczy) oraz delegacja pol-
ska jako goœæ CLGE. Nasz kraj reprezentowali: Kazimierz Czar-
necki (SGP), Andrzej Dyja (Krajowy Zwi¹zek Pracodawców Firm
Geodezyjnych i Kartograficznych) oraz autor niniejszego tekstu
(Geodezyjna Izba Gospodarcza). W zgromadzeniu uczestniczy-
li równie¿ przedstawiciele CERCO, MOLA i EUROGI.

O brady odbywa³y siê w imponuj¹cej siedzibie Austriackiego Fe-
deralnego Urzêdu Metrologii i Geodezji. Jego szef przedstawi³

zgromadzeniu obszern¹ informacjê o dzia³alnoœci urzêdu, w tym
szczególnie o jego ofercie danych katastralnych, geodezyjnych i in-
formatycznych oraz wspó³pracy z wykonawstwem geodezyjnym.
Urz¹d ten to w czêœci du¿a „firma handlowa” oferuj¹ca dane i ma-
py wszystkim zainteresowanym. Jego najwiêkszym klientem s¹
banki – 31% sprzeda¿y (!) oraz samorz¹dy lokalne – 20% . Wyko-
nawstwo dostarcza tylko 8% wp³ywów.

P o co zbiera siê i o czym radzi CLGE? Jak pisa³em w relacji ze
spotkania w lutym, geodezyjna Europa jest bardzo niejednorod-

na i w³aœciwie jako bran¿a nie podda³a siê prawie w ogóle unifikacji.
Geodeci we wszystkich pañstwach Unii (i nie tylko) te¿ to dostrzega-
j¹. Wszyscy s¹ zainteresowani mo¿liwoœciami pracy bez granic
i przy podobnych przepisach. Problem zauwa¿y³a równie¿ Komisja
Europejska w Brukseli, która oczekuje na propozycje i konkretne
dzia³ania, bo jak nie, to sama coœ wymyœli i uchwali...
Zagadnieniem numer jeden jest wiêc próba ujednolicenia ró¿-
nego rodzaju standardów bran¿owych, takich jak:  ■ program
kszta³cenia kadr, ■ wymagania dla uprawnieñ,  ■ praktyka
zawodowa,  ■ standardy techniczne.
Podstawow¹ racj¹ zawodu, podkreœlan¹ szczególnie przez Niemców
jest „bycie elementem systemu zabezpieczenia prawa w³asnoœci nie-
ruchomoœci”. Dobry i dobrze dzia³aj¹cy kataster jest g³ównym ele-
mentem postrzegania geodetów przez inne bran¿e i ogó³ obywateli.
Do rozwi¹zania tych problemów CLGE powo³a³a zespo³y robocze
przygotowuj¹ce raporty na nastêpuj¹ce tematy: ■ edukacja zawodo-
wa, ■ wolny rynek geodezyjny, ■ rynek katastralny, ■ zapewnie-
nie jakoœci. Raporty te maj¹ byæ podstaw¹ lobbingu zawodowego
w Brukseli. Dla wszystkich jest przy tym oczywiste, ¿e o interes
bran¿y trzeba zabiegaæ. Nikt sam nam nic nie da, natomiast na nasz¹

porcjê tortu jest wielu chêtnych z innych bran¿. Zgromadzenie wy-
pracowa³o has³o, które dobrze oddaje nasze geodezyjne widzenie
œwiata wobec innych bran¿: „My, geodeci , kreujemy infrastrukturê
dla tworzenia infrastruktury”.

W trakcie Zgromadzenia do CLGE przyjêto na cz³onków obser -
watorów Wêgry i Estoniê. Z naszej czêœci Europy cz³onkami

CLGE s¹ ju¿ Czechy i S³owacja. Delegacja polska zosta³a wnikliwie
wypytana o organizacjê geodezji w Polsce, wymagania i liczbê geo-
detów uprawnionych, system edukacji itp. P oproszono nas o przy-
gotowanie pisemnego raportu o stanie bran¿y, który mo¿e byæ pod-
staw¹ do starania siê o status cz³onka obserwatora na nastêpnym
Zgromadzeniu na wiosnê 2000 r. Geodeci z innych krajów te¿ s¹
zainteresowani przyst¹pieniem do CLGE. Odby³a siê nawet krótka
dyskusja na temat, dok¹d siêga Europa...
Nie by³ to koniec myœlenia geograficznego, bo nastêpnym punktem
obrad by³a relacja wys³annika CLGE na obrady Œwiatowej Organi-
zacji Handlu w Urugwaju GATS-2000. Pierwsz¹ moj¹ myœl¹ by³o,
co mo¿e mieæ Œwiatowa Organizacja Handlu do geodezji w Europie.
Okaza³o siê, ¿e ma (w zakres tematyki GATS-2000 wchodz¹ te¿
us³ugi, w tym geodezyjne). Europa siê jednoczy i unifikuje, ale tylko
dla siebie. Œwiat natomiast chcia³by liberalizacji w skali globu. Ten
œwiat to oczywiœcie g³ównie USA. USA bardzo niechêtnie patrz¹ na
wszelkie ograniczenia i bariery dla biznesu, a geodezja UE jest jed-
nym z obszarów, gdzie jest ich wiele. Wywo³uje to oczywiœcie
protesty Amerykanów, którzy maj¹ apetyt na rynek europejski. W dys-
kusji w Montevideo przedstawiciel CLGE obroni³ jednak bran¿ê
geodezyjn¹, przedstawiaj¹c j¹ jako czêœæ systemu zabezpieczenia
praw w³asnoœci i dlatego wymagaj¹c¹ specjalnych uprawnieñ i trak-
towania. Rola stra¿nika praw w³asnoœci wszêdzie wywo³uje uznanie
i szacunek, wiêc póki co GATS-2000 przyjê³a to do wiadomoœci, ale
oczywista jest tendencja do globalnej nieskrêpowanej gospodarki
wolnorynkowej.

D yskusje kuluarowe z przedstawicielami ró¿nych krajów
wskazuj¹, ¿e problemy maj¹ bardzo podobne: relacje z inwe-

storami, projektantami, wykonawcami, poszukiwania nowych ryn-
ków dla geodezji, szczególnie w technologiach numerycznych. Kraje
Europy Wschodniej wdra¿aj¹ w pilnym tempie systemy katastral-
ne. Wszêdzie jednak trzeba o swoj¹ wizjê bran¿y walczyæ i przeko-
nywaæ. Wspólny lobbing bran¿owy jest podstaw¹ pomyœlnoœci
geodetów na ka¿dym szczeblu. W tym przypadku na europejskim
i troszkê œwiatowym. Chcemy siê do tego przy³¹czyæ.  Musi to
niestety kosztowaæ trochê czasu i œrodków. Koledzy z Unii ju¿ to
dobrze wiedz¹. Jednoczeœnie mam nadziejê, ¿e da to do myœlenia
tym kolegom w kraju, którym siê wydaje, ¿e coœ siê samo za³atwi
w gminie, powiecie, województwie czy pañstwie. Bez naszej ak-
tywnoœci, udzia³u, dyskusji i lobbingu na wszystkich szczeblach
konkurencja za³atwi nas, a nie nam.
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