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Firma OOF Leasing przygotowa³a zupe³nie now¹ na naszym rynku ofertê leasingow¹, adresowan¹ do

firm, które dopiero planuj¹ uruchomiæ dzia³alnoœæ gospodarcz¹. Poniewa¿ wzbudzi³a ona bardzo du¿e

zainteresowanie, na kilka najczêœciej zadawanych pytañ odpowiada Monika Karwowska – specjalista

ds. leasingu w Oœrodku Obs³ugi Firm Sp. z o.o.

Proszê powiedzieæ kilka s³ów o firmie.
Oœrodek Obs³ugi Firm Sp. z o.o. istnieje od 1995 r., leasingiem
zajmujemy siê od prawie dwóch lat. Jednoczeœnie prowadzimy
Agencjê Reklamow¹, Biuro Rachunkowe i Centrum Kszta³cenia
Zawodowego.

Sk¹d zainteresowanie geodezj¹?
W dyrekcji naszej firmy zasiadaj¹ osoby z wykszta³ceniem geo-
dezyjnym, znaj¹ce bran¿ê i jej potrzeby. Nie bez zna-
czenia pozostaje te¿ fakt dobrych kontaktów handlo-
wych popartych wieloletni¹ wspó³prac¹ handlow¹
z dostawcami urz¹dzeñ pomiarowych dla geodezji.

Jak przebiega dotychczasowa wspó³praca z fir-
mami geodezyjnymi?

Jesteœmy z niej bardzo zadowoleni. Do chwili
obecnej podpisaliœmy ponad dwieœcie umów. Nikt
nie ma problemów ze sp³at¹ rat leasingowych.
Czêœæ geodetów podpisuje ju¿ kolejn¹ – drug¹
lub trzeci¹ umowê.

Co przede wszystkim leasinguj¹ geodeci?
Leasing tachimetrów stanowi ponad po³owê
umów, i to g³ównie firmy Sokkia, a najwiêk-
szym przebojem ostatniego okresu s¹ tachime-
try SET 500/600, na leasing których opracowali-
œmy specjaln¹ ofertê – klient otrzymuje gratis osprzêt
o wartoœci ok. 2 tys. z³!!! Geodeci leasinguj¹ tak¿e samo-
chody, laptopy i plotery. Widaæ, ¿e zakup tachimetru to prze³om
w wielu firmach – znacznie wzrastaj¹ obroty i dochody. Konse-
kwencj¹ tego jest leasing innego sprzêtu i samochodów.

Jakie firmy geodezyjne s¹ waszymi klientami?
Bardzo ró¿ne. S¹ to czêsto du¿e firmy osi¹gaj¹ce znaczne docho-
dy, którym zale¿y g³ównie na korzyœciach podatkowych, ale
tak¿e coraz czêœciej ma³e, jednoosobowe, które sta³y przed barie-
r¹ sprzêtow¹, a my umo¿liwiamy im osi¹gniêcie przewagi nad
konkurencj¹, wygranie przetargu itp. W³aœnie obserwacja tych
ma³ych firm, które podjê³y to ryzyko, sk³oni³a nas do przygoto-
wania nowej oferty.

Na czym polega jej atrakcyjnoœæ?
Zasad¹ jest, ¿e firma staraj¹ca siê o kredyt lub leasing musi
wykazaæ siê pewn¹ histori¹, udokumentowaæ swoje dochody,

maj¹tek, daæ zabezpieczenie sp³aty zobowi¹zañ. My urucho-
miliœmy program, który da szansê tym osobom, które chcia³y-
by podj¹æ dzia³alnoœæ, ale nie posiadaj¹ œrodków finansowych
na zakup sprzêtu. We wspó³pracy z firm¹ COGiK, wy³¹cznym
importerem instrumentów geodezyjnych firmy Sokkia, podjê-
liœmy ryzyko finansowania sprzêtu dla firm, które chc¹ uru-
chomiæ dzia³alnoœæ gospodarcz¹. Na pocz¹tek dajemy mo¿li-
woœæ dogodnego wyleasingowania tachimetru SET 500 lub

SET 600. Podstawowym warunkiem jest zareje-
strowanie dzia³alnoœci gospodarczej i przedsta-
wienie podstawowych dokumentów (zaœwiadcze-
nie o wpisie do ewidencji, REGON, NIP, ban-
kowa karta wzorów podpisów). Drugim – aby
osoba staraj¹ca siê o leasing posiada³a upraw-
nienia geodezyjne (dotyczy to co najmniej
jednego ze wspólników w spó³ce cywilnej).
Nie wymagamy ¿adnych innych zaœwiadczeñ
i dokumentów. Minimalna pierwsza wp³ata
to 1000 z³, sp³atê rat mo¿emy odroczyæ do
trzech miesiêcy.

Wygl¹da to bardzo zachêcaj¹co, zw³aszcza je-
¿eli porównamy to z praktykami w innych fir-
mach leasingowych.

To nie wszystko. Do tej oferty chcielibyœmy do³o-
¿yæ bezp³atny przegl¹d instrumentu po roku pracy
oraz bezp³atne ubezpieczenie instrumentu w pier-
wszym roku leasingu, obejmuj¹ce m.in. uszkodze-

nia przy pracy w terenie.

Gdzie w takim razie maj¹ kierowaæ siê wasi potencjalni klienci?
Od 15 paŸdziernika zapraszamy do naszej nowej siedziby w War-
szawie przy ul. £abiszyñskiej 25, wszelkich informacji udzieli-
my telefonicznie pod numerami: (0 22) 614-38-31, 675-96-31.
Przed t¹ dat¹ prosimy kontaktowaæ siê z nami pod dotychcza-
sowymi numerami telefonów: (0 22) 616-16-39, 616-16-41.
Bêdziemy tak¿e obecni na targach GEA 2000 w Toruniu
w dniach 26-28 paŸdziernika 2000 r. w Hali Sportowej przy
ul. Broniewskiego 15/17.

Dziêkujê za informacje i ¿yczê, aby ta interesuj¹ca oferta wzbu-
dzi³a szerokie zainteresowanie bran¿y geodezyjnej.

Dziêkujê. Chcielibyœmy, aby nasi klienci byli zadowoleni i przy
naszej pomocy osi¹gnêli sukces finansowy.                           ■


