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Gdzies po u\;vq sredniej
wielkosci developer poprosit kil-
ka firm geodezyjnych o oferty
na wytyczenie'6 budynkow, me-
diéw do nich oraz powykonaw-
czq inwentaryzacje catosci. Po
dwoch dniach wszyscy zaproszeni
dostarczyli od owiednie papiery.

Ceny, jak to ostatnio bywa, byly

umiurkowane a ndjwyisza od

najniiszej nie roinita sie wiecej
niz o 30%. Wychodzito srednio

14,5 tys. 7t 20 catosc.

L[]

“ ajtansza z ofert opiewata na kwote
ok. 12 tys. zI. Mozna by sig wigc
spodziewaé, ze developer dogada sig
w czasie negocjacji z oferujacym naj-
nizsza ceng na poziomie, powiedzmy,
11 tys. z1, po czym obie firmy podpisza
stosowne dokumenty i sprawa zostanie
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. Ustugi.geodezyjne dla dorostych

zamknigta (czy tez raczej otwarta). Sta-
to sig jednak inaczej. Kilka dni pézniej
zjawil si¢ u developera pan Z. Pan Z to,
co prawda, firma jednoosobowa, ale za
to z ambicjami. Jak ,trza” co$ zrobié,
to ,,trza”. Pan Z zapro ponowat, ze wy-
kona cata robotg za ni mniej, ni wigcej,
tylko 1,5 tys. zt | Zaréwno developer,
jak 1inni oferenci przytomnie zauwa-
zyli, ze jest to okoto 8 tys. ponizej mini-
malnych kosztéw. Coz z tego? Po kilku
dniach umowa zostala podpisana.
Catkiem niedawno odbyt si¢ inny prze-
targ, zorganizowany przez jednostke ad-
ministracji publicznej na aktualizacj¢
bazy punktow sieci podstawowej. Wy-
startowato w nim sporo firm, w tym kil-
ka znanych na krajowym rynku z wy-
konywania podobnych prac. Temat
przetargu byt z rodzaju $rednio skom-
plikowanych. Ceny —w wigkszosci
z dolnych rejonéw stanéw niskich. Ja-
kiez byto zdumienie, nie tylko startuja-
cych w przetargu, ale i komisji przetar-
gowej, kiedy okazato sig, ze firm a X
proponuje za jeden punkt ceng 5 zt —
tylko o0 1,70 zt wyzsza niz urzgdowa
cena dokumentacji niezbgdnej do opra-
cowania punktu. Oferta tej firmy byta kil-
kakrotnie nizsza od pozostatych, ktore
itak byly o okoto 30% nizsze niz dwa
lata temu na podobnym przetargu.

kolei w pewnej firmie projektowe;j

na zapytanie ofertowe na temat ob-
stugi budowy apartamentowca zgtosito
si¢ ponad dwadziescia firm geodezyj-
nych. To, ze stosunek ceny najwyzszej
do najnizszej byt jak 1:4, nie byto nie-
spodzianka. Zaskoczeniem byt pan Y,
ktory zjawit si¢ po terminie sktadania
ofert i o§wiadczyt, ze prace wykona za
kwotg o 20% nizsza od najtanszej ofer-
ty. Temu dzentelmenowi wydawato sig,
ze nie doktada do interesu, poniewaz
upust podat w procentach, a nie w po-
staci konkretnej kwoty.
Od jakiegos czasu lansuje si¢ tez modg
na okre$lanie ceny za obstuge geodezyj-
ng budynku nie w zaleznosci od kosztu
wykonanych czynno$ci pomiarowych,
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lecz liczy sig ja z... metra kwadratowego
powierzchni budynku. Jak w sklepie
z materiatami. Sa wigc wsrod nas tacy
krawcy”, ktorzy wyceniaja swoje rze-
miosto na 3 zt za m?.

R zecz jasna, zaraz odezwa sig glosy,
ze lepszy rydz niz nic, ze stynna
miska” jest pusta, ze panu Z to si¢
oplaca, bo ma rent¢ ZBOWiD-owska

i duzo czasu, ze firma X to zespot pre-
stidigitatorow, ktérzy z niczego zrobia
co$, apan Y i tak ma tyle szmalu, ze
raz do interesu moze dotozy¢ itd. Kto
chce w to wierzy¢, niech wierzy. Jego
sprawa.

Jednakze z tych iz dziesiatkow podo-
bnych przyktadéw wynika jeden, jakze
niepokojacy wniosek. Ludzie ci nie sza-
nuja samych siebie, swoich kolegow po
fachu i zawodu, ktdry uprawiaja. Jesli
kto$ ceni mniej kilkumiesigczny wysi-
tek swoj i ludzi, ktérych wysyta na ob-
stuge budynku, niz koszt metalowych
drzwi wejsciowych do tegoz budynku,
ktére dwoch ,,fachowcéw” bez podsta-
wowki produkuje w warsztacie w ciagu
kilku godzin, to o czym my mowimy?
Jesli ktos$ oferuje ,,w ciemno” ceng niz-
sza o ile$ tam procent od konkurencji, to
jako desperat powinien by¢ pacjentem
odpowiedniej kliniki. A je$li firma ma
ktopoty finansowe, to rozwiazaniem
problemu nie jest ,,dotowanie” innych,
ale zwinigcie interesu albo przyjrzenie
si¢, czy aby wszystko w niej jest robio-
ne jak nalezy.

woje ustugi §wiadczymy od tysigcy

lat, podobnie jak céry Koryntu. Sa
wsrdd nich takie z klasa, uroda, znajo-
moscia jezykow obcych, przyjmujace
w apartamentach i bardzo drogie. Sa tak-
ze inne, roznoszace zamiast zapachu luk-
susowych perfum won podtego alkoho-
lu, niezbyt $wieze i obstugujace za parg
ztotych. I pomimo, ze wykonuja w kon-
cu t¢ sama ustuge, to jedne si¢ szanuja,
a drugim jest wszystko jedno.
Szanowni prestidigitatorzy, wybor nale-
zy do Was. u



