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LISTY

Potrzebny dobry
„kierownik budowy”
Pochwa³a listu Leszka Juszczaka ze Skier-
niewic wyra¿ona przez anonimowego auto-
ra w marcowym GEODECIE sprowokowa-
³a mnie do jego powtórnej lektury [„Uk³ad
nale¿y zniszczyæ”, GEODETA 1/02 – red.].
Moim zdaniem jest to spis pobo¿nych ¿y-
czeñ, a nie konstruktywna propozycja. Mo-
del teoretyczny i wydumany, wprowadzaj¹-
cy anarchiê, co dla nikogo nie jest dobre!
Zgadzam siê, ¿e uk³ad prywatno-pañstwo-
wy nale¿y zniszczyæ, a jednoczeœnie podno-
siæ jakoœæ us³ug geodezyjnych pod ka¿dym
wzglêdem: technicznym, prawnym i czaso-
wym. Niestety, nie staæ nas na zrujnowanie
tego, co jest, i zaczynanie budowy „nowe-
go”. Mo¿emy to natomiast na bie¿¹co
usprawniaæ, tak jak poprawia siê ustawy,
których prawid³owoœæ i skutecznoœæ weryfi-
kuje „¿ycie”. Bêdzie taniej i wiêksze s¹ szanse
na ukoñczenie tego procesu. Umiejêtnie, roz-
wa¿nie, maj¹c na wzglêdzie nie tylko czu-
bek w³asnego nosa. Za wszystko wszak p³a-
ci podatnik, czyli w konsekwencji my sami.
I nale¿y siê z tym liczyæ.
Je¿eli chodzi o wiarê w niewidzialn¹ rêkê
rynku i wyroki s¹dowe, chcia³abym przypo-
mnieæ, ¿e korzystanie z us³ug geodezyjnych
to nie kupowanie chleba, ubrania czy nawet
samochodu. Tak¹ us³ugê typowy zlecenio-
dawca zamawia raz, maksimum kilka razy
w ¿yciu, i na pewno nie na jakoœci zale¿y
mu najbardziej. On nawet nie jest w stanie
jej oceniæ! Dlatego nie dzia³amy na rynku
jakoœci, tylko na rynku ceny, terminów
oraz uk³adów. Nawet Ÿle wykonana us³uga
geodezyjna s³u¿y w zasadzie uzyskaniu de-
cyzji administracyjnej lub s¹dowej (chodzi
wszak o pozwolenie na budowê lub odbiór
obiektu, postanowienie w sprawie dokona-
nia wpisu do ksiêgi wieczystej czy zawarcie
umowy notarialnej).
Nie wierzê te¿ w eliminowanie nieuczciwych
podmiotów geodezyjnych w drodze wyro-
ków s¹dowych. Znam przyk³ady – doku-
menty przed nadaniem im cech urzêdowych
by³y kontrolowane przez ODGiK oraz or-
gan prowadz¹cy ewidencjê gruntów i mimo
to s¹ przyczyn¹ b³êdów w aktach notarial-
nych czy wpisach w ksiêgach wieczystych.
I co? I nic. Poprawia siê. Zleceniodawca nie
poda przecie¿ firmy geodezyjnej do s¹du, bo
i po co? Co najwy¿ej drugi raz nie da jej
zlecenia. Ale to te¿ nie problem – znajd¹ siê
nastêpni nieœwiadomi, dla których najwa¿-
niejsz¹ rzecz¹ jest termin i cena. Takie jest
¿ycie!
Wiem doskonale, ¿e nie têdy droga. Jedy-
nym sposobem dokonania jakichkolwiek re-

form z korzyœci¹ dla firm geodezyjnych, zle-
ceniodawców i podatników jest wykorzysta-
nie mo¿liwoœci, jakie tkwi¹ w cz³owieku.
Je¿eli w naszym kraju na podstawie tych
samych przepisów funkcjonuj¹ nie tylko z³e,
ale i wzorcowe urzêdy, s¹dy, przedsiêbior-
stwa, szpitale, szko³y itp., to znaczy, ¿e mo¿-
na, trzeba tylko umieæ i chcieæ. Nie walka
i wzajemne „wykopywanie siê ze sto³ków”
doprowadz¹ do pozytywnych efektów, ale
wspó³praca, uczciwoœæ urzêdników i ich
m¹droœæ. Bo m¹dry urzêdnik to dobry urzêd-
nik! Powinien on umieæ skorzystaæ z do-
œwiadczenia wykonawców i ich uwag, a ci
powinni byæ przekonani o jego ¿yczliwoœci.
Wszystkie uczciwe i ¿yczliwe poczynania
urzêdników z dnia na dzieñ powiêksza³yby
zaufanie do nich i przeœwiadczenie, ¿e s¹
potrzebni, ¿e swoj¹ wiedz¹ u³atwiaj¹ pracê
podmiotom gospodarczym, a nie s¹ powo-
dem wyd³u¿enia terminu wykonania zlece-
nia.
Jestem oczywiœcie przekonana, ¿e urzêdnik
nie mo¿e prowadziæ dzia³alnoœci gospodar-
czej w ¿adnej formie (tak jak zapisano to kil-
kadziesi¹t lat temu w kpa). Je¿eli chce poznaæ
robotê, niech zamieni siê z wykonawc¹. Uwa-
¿am, ¿e na stanowiskach decyzyjnych obo-
wi¹zywaæ powinna kadencyjnoœæ.
Pomys³ pana Juszczaka, ¿eby przedsiêbior-
stwa w³adaj¹ce sieciami samodzielnie za-
czê³y prowadziæ ewidencjê swojego maj¹tku,
uderzy³by przede wszystkim w firmy geo-
dezyjne. W³aœnie „przyuczeni ch³opaczko-
wie”, którzy szybko naucz¹ siê obs³ugiwaæ
instrumenty i programy geodezyjne, zaczn¹
robiæ ewidencjê na u¿ytek tych przedsiê-
biorstw. Ka¿dy „na swoj¹ mod³ê”!
Mapy wykonywane od podstaw – to¿ to
kolejne pobo¿ne ¿yczenie! ¯adnej mo¿liwo-
œci wychwycenia b³êdów pope³nianych
w koñcu przez ka¿dego z nas. No, a cena
mapy wykonywanej za ka¿dym razem od
nowa? Mo¿e byæ wy¿sza! Ale kto za to
zap³aci? Powracam do pocz¹tku – mapa to
nie samochód, mieszkanie czy chleb powsze-
dni. Ona jest tylko krokiem do celu, a rze-
czywistym „zleceniodawc¹” nie jest – praw-
dê mówi¹c – inwestor, ale urzêdnik, który
wydaje decyzje. Prowadz¹c ró¿nego rodzaju
ewidencje, zobowi¹zuje on naszego klienta
do przed³o¿enia dokumentów sporz¹dzonych
m.in. przez geodetów i zaopatrzonych w pie-
czêcie innych urzêdników. Urzêdnicy
w ograniczonej liczbie (ale z nieograniczon¹
m¹droœci¹!) s¹ wiêc nam wszystkim potrzeb-
ni. Niech nas, geodetów, nie rozpiera pycha
i buta. Zamiast burzyæ, zacznijmy remonto-
waæ i budowaæ. Potrzebny jest jednak do
tego dobry „projekt” i bardzo dobry „kie-
rownik budowy”.
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