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GISFIRMA

■ Porozumienie Trimble
z Impexgeo
Firma Trimble podpisa³a porozumienie
z polsk¹ firm¹ Impexgeo dotycz¹ce
utworzenia sieci dystrybucji produktów
geodezyjnych Toolbox w Polsce. Sieæ
ta zajmie siê obs³ug¹ produktów oraz
us³ug zwi¹zanych z wszelkimi artyku-
³ami geodezyjnymi firmy Trimble
w Polsce. Nasi klienci i ca³a spo³ecz-
noœæ geodezyjna uzyska ³atwiejszy
i szybszy dostêp do produktów geode-
zyjnych Trimble’a, pomocy technicz-
nej, szkoleñ i serwisu.

Pavel Pilar, Trimble

■ Porozumienie
KPG –TPI
Krakowskie Przedsiêbiorstwo Geodezyj-
ne Sp. z o.o. oraz Towarzystwo Przed-
siêwziêæ Inwestycyjnych Sp. z o.o. (m.in.
dystrybutor instrumentów firmy Topcon)
zawar³y porozumienie dotycz¹ce przy-
sz³ego kszta³tu prowadzonej dotychczas
przez Biuro Handlowe KPG dystrybucji
sprzêtu geodezyjnego. W myœl porozu-
mienia TPI przejê³o od KPG dzia³ sprze-
da¿y i otworzy³o w siedzibie KPG Biu-
ro Regionalne TPI  Kraków, które bê-
dzie obs³ugiwa³o klientów z obszaru Pol-
ski po³udniowo-wschodniej. Celem po-
rozumienia by³o zapewnienie u¿ytkow-
nikom sprzêtu wy¿szego poziomu wspar-
cia technicznego oraz dostêpu do serwi-
su. Umowa jest dla KPG kolejnym kro-
kiem w realizacji strategii koncentrowa-
nia siê na podstawowej dzia³alnoœci ope-
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racyjnej (us³ugach geodezyjnych). Dla
TPI porozumienie jest kolejnym etapem
wdra¿ania strategii „bli¿ej klienta” za-
k³adaj¹cej stworzenie ogólnopolskiej sie-
ci handlowej oferuj¹cej wyposa¿enie dla
geodetów. Jest to czwarte (po Warsza-
wie, Wroc³awiu i Poznaniu) biuro regio-
nalne TPI.
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■ Tech Data
partnerem Autodesku
Tech Data Polska i Autodesk GmbH Od-
dzia³ w Warszawie rozpoczê³y wspó³-
pracê w zakresie dystrybucji oprogra-
mowania AutoCAD i AutoCAD LT. 6
sierpnia obie firmy podpisa³y umowê,
na mocy której Tech Data Polska staje
siê Autodesk Value Added Distributor
i bêdzie dystrybuowaæ oprogramowanie
AutoCAD i AutoCAD LT na terenie
Polski. Tech Data Polska oferuje szero-
k¹ gamê rozwi¹zañ dla systemów CAD,
m.in. plotery, drukarki wielkoformato-
we wraz z materia³ami eksploatacyjny-
mi, monitory wysokiej klasy i stacje
graficzne.  Wspó³pracuj¹c tylko z jed-
nym dystrybutorem, zainteresowani
bêd¹ mieli od dziœ dostêp do prawie
wszystkich elementów koniecznych do
tworzenia i obs³ugi systemów projek-
towania. Tech Data Polska (wczeœniej
DHI i Computer 2000 Polska) powsta³a
w Polsce w 1988 roku i dzia³a jako kla-
syczny dystrybutor produktów IT.
W roku 2001 obroty firmy wynios³y
802,2 mln z³otych.
���������%����
!���45$����&	�6��
&���

■  Autodesk tworzy
Œwiatow¹ Radê Klientów GIS
W sierpniu firma Autodesk poinformo-
wa³a o powo³aniu do ¿ycia nietypowej
organizacji – Œwiatowej Rady Klien-
tów GIS (Global GIS Customer Coun-
cil — GCC). Firma powo³a³a tak¿e Er-
nesto Diaza na stanowisko dyrektora ds.
marketingu w dziale rozwi¹zañ GIS.
Dziêki utworzeniu Rady mo¿liwe bê-
dzie szybsze i prostsze zebranie opinii
klientów, co pozwoli przede wszystkim
na lepsze zaspokojenie ich potrzeb przy
opracowywaniu produktów GIS, us³ug
oraz planów rozwoju strategicznego.
W sk³ad GCC wchodzi 15 klientów fir-
my Autodesk z bran¿y: kartografia, in-
¿ynieria l¹dowa oraz zarz¹dzanie infra-
struktur¹ dzia³aj¹cych w Brazylii, Wiel-
kiej Brytanii, Francji, Niemczech, Ja-
ponii, Holandii, Norwegii i Stanach
Zjednoczonych. Planowane s¹ corocz-
ne spotkania GCC w Autodesk Univer-
sity, podczas których cz³onkowie Rady
bêd¹ mogli przedstawiaæ profesjonalne
opinie prezentuj¹ce punkt widzenia po-
szczególnych rynków. Przez ca³y rok
bêd¹ utrzymywane nieformalne kontak-
ty osobiste.
Natomiast Ernesto Diaz, jako nowy dy-
rektor ds. marketingu w dziale rozwi¹-
zañ GIS, bêdzie kierowa³ zespo³ami zaj-
muj¹cymi siê zarz¹dzaniem produkta-
mi, marketingiem bran¿owym i produk-
towym oraz rozwojem firmy przy
wspó³pracy z wiceprezesem Larrym
Diamondem oraz GCC.
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