Przegld trendow technologicznych na rynku drondw do celow geodezyjnych

(zego nie da ci DJI?

Chinska firma DJI w krétkim czasie niemal zmonopolizowata
Swiatowy rynek dronéw, réwniez w geodezji. Czy jest zatem
jeszcze sens bra¢ pod uwage na maszyny innych marek?

Jerzy Krolikowski

dopiero sie rozpoczynala, na mig-

dzynarodowych targach Intergeo
mozna bylo zobaczy¢ dziesigtki maszyn
w réznych kolorach i ksztaltach, no
i oczywiscie r6znych producentow. Dzis
konkurencja jest niepor6wnanie mniej-
sza, a lider tylko jeden — DJI (Da-Jiang
Innovations). Widac to zreszta w zesta-
wieniu sprzetu oferowanego przez na-
szych krajowych dystrybutoréw, ktére
publikujemy w niezbedniku DRONY
DLA GEODETY 2021 (od 13 wrze$nia do-
stepny bezplatnie na Geofrum.pl/drony).
Kazdego roku z tabel wypadaja bo-
wiem kolejne marki niewytrzymujace
ostrej konkurencji z chinskim gigantem.
Co wazne, w tym roku dotyczy to réw-
niez dwoéch polskich firm — MSP oraz
Trigger Composites. Ta pierwsza zna-
na byta chocby z platowcéw serii Neo,
bodaj pierwszych dronéw zastosowa-
nych w naszym kraju do celéw geode-
zyjnych. Druga miata za§ ambicje pod-

G dy dronowa rewolucja w geodezji

bi¢ §wiatowy rynek niewielkg maszyna
Easy Map UAV.

Dominacja DJI jest wyrazna réwniez
w polskich firmach geodezyjnych. Te,
ktore kupity drona i chwala sie jego wy-
korzystaniem w miesieczniku GEODE-
TA czy w mediach spotecznosciowych,
w wiekszo$ci zdecydowaly sie na maszy-
ny wiasnie tej chinskiej marki. Co wie-
cej, sa one powszechnie wykorzystywa-
ne réwniez przez instytucje publiczne
(ostatnio nabyty je cho¢by Wody Polskie)
oraz uczelnie.

o Skala przepisem na sukces

W zaleznosci od zrédia udziat DJI
w Swiatowym rynku dronéw szacowa-
ny jest na 70% do nawet 85%. Jak udato
sig w kilka lat osiggna¢ taka dominacje?
Wiekszo$¢ ekspertéw jest zgodna — klu-
czem do sukcesu jest niska cena. Zde-
cydowana wiekszo$¢ konkurencyjnych
maszyn o poréwnywalnych parametrach
jest po prostu wyraznie drozsza i doty-
czy to zar6wno sprzetu amatorskiego, jak
i do zastosowan profesjonalnych. Ale to
niejedyny powéd sukcesu DJL.

Przede wszystkim trzeba mie¢ §wia-
domo$¢, ze dawno minely juz czasy,
gdy drony byly prostg konstrukcija,
ktéra miata jakos tam latac¢ i przy oka-
zji robi¢ lepsze lub gorsze zdjecia. Dzi$
stanowig one skomplikowane potacze-
nie takich elementéw, jak sensory, sil-
niki, autopilot, firmware, kontroler,
akumulatory czy oprogramowanie do
planowania nalotu. Musza one nie tyl-
ko idealnie ze soba wspétgrac, ale takze
zapewnia¢ wysoka niezawodno$¢ oraz
by¢ proste w obstudze. Osiaggniecie tego
celu wymaga za$ ogromnych naktadéw
finansowych i lat prac badawczych.
Firmie DJI sie to udato, a dodatkowo
dzieki efektowi skali byta w stanie za-
oferowac swoje produkty w bardzo kon-
kurencyjnych cenach.

Jak trudno osiggna¢ ten cel, pokazu-
je przyktad firmy GoPro. Jej wytrzy-
mate kamerki sportowe nie maja sobie
réwnych, ale debiut na rynku dronéw
okazal sig porazka. Gdy premierowe
bezzatogowce Karma zaczely niespo-
dziewanie spadac z nieba (cho¢ dzia-
fo sie to sporadycznie), firma zmuszona
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byta wycofa¢ je z rynku, co w konse-
kwencji $cielo kurs jej akcji i zmusito do
znaczacej redukcji zatrudnienia.

Z punktu widzenia szeroko rozumia-
nej branzy geodezyjnej istotnym aspek-
tem wyboru drona sg sensory. Tu row-
niez DJI ma sie czym pochwali¢. Czesé
maszyn tej marki pozwala bowiem na
podlaczanie réznego rodzaju kamer czy
skanerow laserowych zewnetrznych
producentéw na zasadzie ,,plug&play”.
Ich wybdr jest juz na tyle duzy, ze z po-
wodzeniem mozna by przygotowac dla
nich odrebne zestawienie. Cecha ta
sprawia, ze jeden dron DJI moze stuzy¢
do realizacji réznych zlecen, a to wy-
mierna oszczedno$é. Latwiej jest takze
wymienia¢ sensory na nowsze i lepsze.

Gwoli rzetelnosci nalezy odnotowac,
ze cze$¢ konkurentéw réwniez oferuje

nia geodezji i kartografii ten typ dronéw
ma kilka istotnych zalet. Kluczowag jest
z pewnos$cig znacznie wyzsza wydajno$é
pomiaru, dlatego maszyny te znacznie le-
piej sprawdza sie choéby przy kartowa-
niu inwestycji liniowych. Dlaczego w ta-
kim razie firma DJI nie zbudowata jeszcze
wlasnego platowca? Zapewne dlatego, ze
popyt na nie jest znacznie mniejszy niz
na wirnikowce, a to chocby za sprawg
trudniejszej obstugi — szczeg6lnie pod-
czas startu i ladowania. I tu jednak wida¢
postep, czego najlepszym przykladem sg
coraz popularniejsze pionowzloty, okres-
lane powszechnie skrétem VTOL (Verti-
cal Take Off and Landing).

No dobrze. Ale co z wirnikowcami?
W branzy geodezyjnej sa one przeciez
znacznie popularniejsze niz ptatowce.
Tu takze nie brak réznych producen-

wymienia sig kwestie... bezpieczenstwa.
Wprawdzie nikt nie formutuje zadnych
konkretnych zarzutéw, ale pojawiajg sie
pogloski, ze jesli zajdzie taka potrzeba,
producent moze tak zatanczy¢, jak mu
chinskirzad zagra. Przyktadowo w 2019r.
amerykanski Departament Bezpieczen-
stwa Wewnetrznego wydat ostrzezenie,
ze drony wyprodukowane w Panstwie
Srodka przesytaja tam niektére dane do-
tyczace nalotéw, a te mogg trafia¢ w rece
rzadu w Pekinie. Cho¢ raport nie wskazu-
je konkretnych marek, to przeciez nie mu-
si, bojuz w 2017 r. w amerykanskiej armii
wprowadzono catkowity zakaz uzywania
produktéw DJI. Z kolei w ubieglym roku
—rowniez ze wzgledéw bezpieczenstwa —
z wykorzystywania tych maszyn wycofat
sig rzad w Tokio. Powstaje jednak pytanie,
na ile te obawy sg uzasadnione, a na ile

Kto jak kto, ale geodeci doskonale wiedza, ze istotne

roznice w sprzecie czesto nie sa widoczne na pierwszy
rzut oka. Warto o tym pamietac przy zakupie drona.

taka techniczng mozliwos¢ dla swoich
maszyn. Sek w tym, ze wybér dostep-
nych czujnikéw jest w ich przypadku
nieporéwnanie mniejszy. Co wiecej,
w zeszlym roku firma DJI zaprezentowa-
ta wlasne profesjonalne sensory — mo-
wa o kamerze P1 oraz lidarze L1. Prze-
tomowe wydaje sig to drugie urzadzenie,
gltéwnie z powodu stosunkowo niskiej
ceny. Na polskim rynku skaner ten
mozna naby¢ w cenie ponizej 50 tys. zl,
a wiec podobnej jak np. zmotoryzowany
tachimetr. Czy oznacza to, ze DJI wkrot-
ce zmonopolizuje takze rynek fotograme-
trycznych sensoréw dla dronéw? Tu na
pewno nie po6jdzie juz tak tatwo. Akurat
w tej branzy DJI jest bowiem nowicju-
szem z malym doswiadczeniem.

o Konkurencja weigz zywa

Wréémy do tytulowego pytania. Czy
w $wietle powyzszych stéw firmy geode-
zyjne w ogdle powinny analizowac¢ zakup
drona innego niz DJI? Alez oczywiscie!
Wystarczy zerkna¢ do zestawien w tego-
rocznym dronowym niezbedniku, gdzie
oprocz tego chinskiego producenta znaj-
dziemy maszyny 18 innych marek (w tym
trzech polskich). Dobrze pokazuje to, ze
konkurentom wcigz nie brak pomys-
16w na podgryzanie chinskiego giganta.
W czym ich rozwiazania sg lepsze?

Najkrétsza odpowied?z to: platowce. DJI
wciagz nie ma ich w swojej ofercie i wat-
pliwe, czy w ogéle ma zamiar zmienié ten
stan rzeczy. A przeciez z punktu widze-
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téw, cho¢ z pewnoscia trudniej wywal-
czy¢ im przewage nad DJI. Co nie znaczy,
ze to niemozliwe. Analiza zestawienia
w DRONACH DLA GEODETY 2021 poka-
zuje, ze konkurenci bywajg lepsi np. pod
wzgledem wagi, wymiaréw, udzwigu,
czasu pracy na jednym ladowaniu czy
liczby dostepnych trybéw lotéw. Trzeba
sobie jednak odpowiedzie¢ na pytanie,
czy réznica ta jest na tyle duza, ze warto
za nig doplacac.

Ponadto w pewnych specjalistycz-
nych zastosowaniach niektérzy konku-
renci okazuja sig lepsi w lotach w niety-
powych warunkach, np. przy kiepskiej
pogodzie czy w ciasnych przestrzeniach
bez dostepu sygnaléw GNSS. Przewage
nad DJI moze da¢ cho¢by wigksza licz-
ba silnikéw wplywajgca na niezawod-
no$¢ platformy i stabilnosé lotu. W swo-
ich dronach konkurencja zwraca takze
uwage na takie elementy, jak: bardziej
rozwinigte oprogramowanie do plano-
wania nalotéw, lepsze algorytmy ste-
rowania maszyng (w tym do unikania
przeszkdd), mniejsza awaryjnosé, wiek-
sze pole widzenia (np. dzieki sktadane-
mu podwoziu), opcja autonomicznego
podazania za ruchomymi obiektami czy
redundantno$¢ poszczegélnych podsys-
teméw. Nie brak ponadto gloséw, ze ze-
szloroczna premiera drona Autel Evo II
jest dowodem na to, iz z DJI mozna kon-
kurowac réwniez cenowo.

Co ciekawe, na niektérych eksperckich
blogach jako kluczowg wade maszyn DJI

to efekt wojny handlowej. Zwolennicy tej
drugiej teorii podkreslaja, ze w ostatnich
latach DJI zrobit naprawde sporo, by da-
ne uzytkownikéw jego sprzetu byly bez-
pieczne.

o Wyisza potka wymusza wiecej uwagi
Jakie praktyczne wnioski ptyna z tych
rozwazan? W gronie internetowych eks-
pertow nie brak opinii, ze w kategorii
dronéw z nizszych poélek DJI w zasadzie
nie ma liczacej sie konkurencji — zaréw-
no cenowo, jak i jako$ciowo. Jesli zatem
geodeta chce kupié¢ taniego i prostego
w obstudze wirnikowca do niewielkich
nalotéw, to czy wybor jest tylko jeden?
Céz, pewne jest to, ze jesli kupi maszyne
DJI, to nie przeplaci, a i na jako$¢ sprze-
tu nie powinien narzekac. Jesli jednak
mamy ambicje rozwija¢ nasz biznes i re-
alizowa¢ wieksze i bardziej skompliko-
wane zlecenia, z pewno$cig warto uwaz-
nie przejrze¢ niezbednik DRONY DLA
GEODETY 2021, przesledzi¢ interneto-
we dyskusje i recenzje, porozmawiac
z uzytkownikami czy wreszcie umowic
sie z dystrybutorami na pokaz sprzetu.
Kto jak kto, ale geodeci doskonale wie-
dza, ze istotne réznice w sprzecie czesto

nie sg widoczne na pierwszy rzut oka!
Jerzy Krélikowski

Artykut zostat opublikowany

w niezbedniku DRONY DLA GEODETY
2021 dostepnym bezptatnie od 13 wrzesnia
na Geoforum.pl/drony



