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Rozmowa z Toshio Ushiyam¹
oraz Ewoutem Korpershoekiem z Topcon Europe BV

Topconowe rozwi¹zania

Jaka przysz³oœæ czeka instrumenty
geodezyjne?

TOSHIO USHIYAMA: Jesteœmy firm¹
z tradycjami optycznymi. Ju¿ w 1932 roku
zaczêliœmy robiæ instrumenty fotograficz-
ne. Potem przeszliœmy do optycznych
instrumentów pomiarowych. Nastêp-
nie skupiliœmy siê na integracji tych
rozwi¹zañ z elektronik¹ (w 1979 ro-
ku skonstruowaliœmy pierwszy tachi-
metr ze wspóln¹ osi¹ optyczn¹ i dal-
miercz¹ – GTS-2). W tej chwili mo¿-
na powiedzieæ, ¿e elektronika jest naj-
wa¿niejsza w tego typu produktach.
Na rynku jest wiele firm konkuren-
cyjnych, które korzystaj¹ z rozwi¹zañ
nabytych od innych. My ju¿ 10-15 lat
temu wiedzieliœmy, ¿e musimy siê
uniezale¿niæ technologicznie, i zrobi-
liœmy to. Przysz³oœæ instrumentów
geodezyjnych widzimy w integracji
ró¿nych technologii.

Mówi¹c o integracji, ma Pan na
myœli po³¹czenie tachimetru
z odbiornikiem GPS? Czy by³o-
by to rozwi¹zanie u¿yteczne dla
geodetów?

EWOUT KORPERSHOEK: Ka¿-
dy nowy pomys³ jest przedmiotem naszego
zainteresowania. Technicznie ten te¿ jest
mo¿liwy do zrealizowania, natomiast jego
u¿ytecznoœæ nie zosta³a dotychczas potwier-
dzona w sposób praktyczny. Skupiamy siê
na wprowadzaniu produktów, które bêd¹
usprawnia³y pracê. Mówi¹c o integracji, ma-
my na myœli produkcjê instrumentów po-
miarowych z rozwi¹zaniami zaczerpniêty-
mi z innych dziedzin (np. technika lasero-
wa, system Windows CE i technologia Blue-
tooth w tachimetrach), co owocuje zupe³-

Jakiego rodzaju zmian nale¿y oczeki-
waæ na rynku GPS? Czy ma to byæ
miniaturyzacja odbiorników, zwiêksze-
nie dok³adnoœci, a mo¿e coœ jeszcze
innego?

EWOUT KORPERSHOEK: Dziœ sku-
piamy siê na technologiach precyzyjnego
pozycjonowania – centymetrowe, a nawet
milimetrowe dok³adnoœci to standard
w pracach geodetów i budowlañców. Jako
producenci zapewnimy odpowiednie roz-
wi¹zania, jeœli tylko kosmiczny segment

systemów pozycjonowania na tyle siê roz-
winie, by gwarantowaæ ¿¹dan¹ dok³adnoœæ.
Du¿e nadzieje pok³ada siê w europejskim
systemie nawigacji satelitarnej Galileo. Ge-
neralnie ewolucja GPS idzie w kierunku
przyjaznej u¿ytkownikowi obs³ugi instru-
mentu oraz obni¿enia cen. Ci¹g³e zmnie-
jszanie wymiarów odbiorników GPS jest
równie¿ jedn¹ z tendencji, ale zale¿y w du-
¿ej mierze od zwiêkszenia wydajnoœci pro-
cesorów.

Jesteœcie japoñsk¹ firm¹, a Galileo to
europejska inicjatywa. Czy zamierza-
cie wspó³pracowaæ z instytucjami, któ-

re buduj¹ ten system?
TOSHIO USHIYAMA: Z pochodze-
nia Topcon rzeczywiœcie jest firm¹
japoñsk¹, ale dziœ w³aœciwie jest to
œwiatowa korporacja. Siedzibê g³ów-
n¹ ma, co prawda, w Japonii, ale fa-
bryki i centra badawcze znajduj¹ siê
równie¿ w USA, Europie, Australii
i na Dalekim Wchodzie. Program Ga-
lileo jest dla nas bardzo wa¿ny i wie-
rzymy, ¿e jest istotnym krokiem
w rozwoju systemów pozycjonowa-
nia. Ju¿ dziœ wspó³pracujemy z miê-
dzynarodowymi instytucjami, które
zajmuj¹ siê realizacj¹ tego projektu.
Topcon jest jedyn¹ firm¹, która ofe-
ruje urz¹dzenia pozwalaj¹ce na jed-
noczesny odbiór sygna³ów z syste-
mu GPS L1/L2, Glonass i WAAS/
EGNOS. Mamy du¿o doœwiadczeñ
w tego typu zintegrowanych zasto-
sowaniach. Tak wiêc logiczne jest,
¿e wspó³praca z Galileo bêdzie ko-
lejnym etapem naszego rozwoju.

Jakie plany ma Topcon w stosunku
do GPS?

EWOUT KORPERSHOEK: Rynek GPS
jest dla nas jednym z najwa¿niejszych. Wi-
dzimy znaczny wzrost zainteresowania te-
go typu produktami. S¹dzê, ¿e najwiêksi
wytwórcy, dziel¹c rynek miêdzy siebie,
zapomnieli o konkurencji i nast¹pi³ pewien
zastój w rozwoju tych systemów. Rozkwit
technologii mikroprocesorów pozwala nam
budowaæ 40-kana³owe odbiorniki z zaa-

Ewout Korpershoek – dyrektor handlowy Topcon Europe BV

Na ostatnich  targach INTERGEO oficjalnie zapowiedzieliœmy nowy produkt
– PI-3000 – cyfrowy fotogrametryczny system trójwymiarowego modelo-
wania przestrzennego, który wejdzie na rynek w styczniu lub lutym 2003 r.
Jest to rozwi¹zanie software’owe, które pozwala pozyskiwaæ dane w ilo-
œciach masowych, wykorzystuje przy tym zdjêcia wykonane standardowym
aparatem fotograficznym – mówi Toshio Ushiyama.

nie nowymi produktami. Na przyk³ad inte-
gracja geodezyjnego GPS, oprogramowa-
nia i hydrauliki doprowadzi³a do stworze-
nia trójwymiarowych systemów kontroli
maszyn budowlanych.
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wansowanymi matematycznie technikami
obliczeniowymi, które mieszcz¹ siê w d³o-
ni, a jednoczeœnie s¹ bardzo dok³adne. Jed-
nak u¿ytkownika interesuje najbardziej, jak
d³ugo musi czekaæ na inicjalizacjê odbior-
nika, jak dok³adnie wyznacza on pozycjê,
jaki jest czas pracy na jednej baterii. Zwiêk-
szenie u¿ytecznoœci sprzêtu GPS i jego do-
stêpnoœci jest wiêc naszym podstawowym
celem.

Czy odbiorniki rêczne GPS nie le¿¹
w zakresie Pañstwa zainteresowañ?
Trimble i Leica maj¹ w swojej ofercie
tego typu urz¹dzenia.

TOSHIO USHIYAMA: Topcon jest sto-
sunkowo nowym graczem na arenie GPS –
produkujemy odbiorniki od 2000 roku. Rze-
czywiœcie skupialiœmy siê dotychczas na
produktach skierowanych dla geodetów.
Aktualnie prowadzimy jednak prace, które
w najbli¿szym czasie zaowocuj¹ wprowa-
dzeniem na rynek odbiorników dla potrzeb
Systemów Informacji Geograficznej.

Jakich nowoœci w tachimetrach Top-
cona mo¿na siê
spodziewaæ w naj-
bli¿szym czasie?

EWOUT KORPER-
SHOEK: W segmencie
tachimetrów zauwa¿al-
ny jest wzrost dostêp-
noœci technologii bez-
lustrowych. Do tej po-
ry pomiary takie mia³y
ograniczony zasiêg
i dok³adnoœæ. By³y te¿
doœæ zawodne. Mierz¹c
róg budynku, nie wie-
dzieliœmy, czy odle-
g³oœæ jest rzeczywiœcie
do rogu czy te¿ do œcia-
ny. Topcon na pocz¹t-
ku roku zamierza wy-
puœciæ na rynek instru-
menty wyposa¿one
w system, który bêdzie
rejestrowa³ tylko po-
prawne pomiary lub nie
bêdzie ich zapisywa³ w ogóle. Jest to zna-
cz¹cy krok naprzód.
Kolejnym wa¿nym aspektem jest interfejs
u¿ytkownika. Ju¿ na pocz¹tku roku zamie-
rzamy wprowadziæ do tachimetrów system
Windows.CE oraz oprogramowanie znane
u¿ytkownikom odbiorników GPS. Korzy-
œci z takiego rozwi¹zania s¹ wymierne,
podobnie jak np. z obs³ugi bezprzewodo-
wego ³¹cza Bluetooth, które obecnie jest
standardem komunikacyjnym w wiêkszo-
œci urz¹dzeñ. Zastosowanie platformy Win-

A inne systemy pomiarowe?
TOSHIO USHIYAMA: Na ostatnich  tar-
gach INTERGEO oficjalnie zapowiedzieli-
œmy nowy produkt – PI-3000 – cyfrowy
fotogrametryczny system trójwymiarowe-
go modelowania przestrzennego, który wej-
dzie na rynek w styczniu lub lutym 2003 r.
Jest to rozwi¹zanie software’owe, które po-
zwala pozyskiwaæ dane w iloœciach maso-
wych, wykorzystuje przy tym zdjêcia wy-
konane standardowym aparatem fotogra-
ficznym. Zastosowana technologia opiera

Firma Topcon Corporation zosta³a za³o-
¿ona w 1932 roku, obecnie siedziba g³ówna
znajduje siê w Tokio. Œwiatowy lider w pro-
dukcji instrumentów geodezyjnych (tachime-
try, odbiorniki GPS, niwelatory, urz¹dzenia
laserowe, oprogramowanie), wytwarza tak¿e
urz¹dzenia medyczne (tomografy, mikrosko-
py operacyjne) i przemys³owe (mikroskopy
elektronowe, spektroradiometry). Posiada
31 biur na ca³ym œwiecie, gdzie zatrudnia
ponad 1100 osób. W 2003 roku Topcon za-
notowa³ obroty w wysokoœci 560 mln dola-
rów i osi¹gn¹³ dochód 5,2 mln dolarów. W Pol-
sce autoryzowanym przedstawicielem Top-
cona jest firma TPI z Warszawy.                ■

siê na fotogrametrii, ale od operatora nie
wymaga doœwiadczenia i specjalistycznej
wiedzy. Po wskazaniu punktów wspólnych
na dwóch zdjêciach tworzony jest model
3D obiektu w postaci wektorowej. System
pozwoli niewprawnemu u¿ytkownikowi
wykonaæ te wszystkie czynnoœci w 10 mi-
nut. Jest to pionierskie rozwi¹zanie i stano-
wi alternatywê dla wci¹¿ jeszcze bardzo
drogich skanerów laserowych.

Czy znajd¹ siê na rynku odbiorcy tak
zaawansowanych technologicznie pro-
duktów?

EWOUT KORPERSHOEK: Celem roz-
woju technologii jest zwiêkszenie zysków
klienta. Dziêki nowym rozwi¹zaniom u¿yt-
kownik mo¿e pracowaæ szybciej, efektyw-
niej, a co siê z tym wi¹¿e – zarobiæ wiêcej
pieniêdzy. Nie chcemy wprowadzaæ w ¿y-
cie pomys³ów dla samej idei. Zaczêliœmy
w tej chwili opracowywaæ technologie, które
maj¹ na celu unowoczeœ nienie aktualnych
metod prac pomiarowych – jest to podsta-
wowy czynnik postêpu technologicznego
w naszej dziedzinie.

Co Pan s¹dzi o polskim
rynku instrumentów
geodezyjnych i jego per-
spektywach rozwoju?
EWOUT KORPER-
SHOEK: Topcon ma
ambicje staæ siê œwiato-
wym liderem wœród do-
stawców instrumentów
geodezyjnych. Dlatego
powinien byæ obecny
tak¿e na rynku polskim.
Oznacza to, ¿e musimy
zapewniæ odpowiednie
rozwi¹zania dla polskie-
go odbiorcy. Niekonie-
cznie s¹ one takie same,
jak np. w Niemczech.
Zaczêliœmy wspó³pracê
z TPI na pocz¹tku lat
90. i jak dot¹d s¹ to bar-
dzo pozytywne kontak-
ty. Oprócz roli sprze-

dawcy TPI jest swoistego rodzaju „skrzyn-
k¹ kontaktow¹”, która natychmiast reagu-
je na zapotrzebowanie na konkretny sprzêt.
Dzia³anie takie jest istotne dla rozwoju
produktów i spe³nienia oczekiwañ naszych
klientów. Jeœli chodzi o rynek w Polsce,
myœlê, ¿e Unia Europejska bêdzie mia³a
znacz¹cy i pozytywny wp³yw na jego
kszta³t, podobnie jak mia³o to miejsce choæ-
by w przypadku Hiszpanii.

Rozmawia³ Marek Pud³o

Toshio Ushiyama – dyrektor zarz¹dzaj¹cy Topcon Europe BV

dows.CE oznacza mo¿liwoœæ integracji ta-
chimetrów z innym œrodowiskiem technicz-
nym. Gruntowne zmiany obejm¹ tak¿e stac-
je zmotoryzowane. Wprowadzamy lasero-
wy sposób komunikacji z instrumentem (na
podczerwieñ). Urz¹dzenie nie szuka wtedy
sygna³u radiowego, który ma ograniczony
zasiêg i jest podatny na zak³ócenia, ale okre-
œla pozycjê lustra na podstawie znajomoœci
kierunku przychodz¹cej wi¹zki lasera.
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