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Jerzy Królikowski

P o ponad 2-letniej prze-
rwie ponownie spraw-
dzamy, jakie technologie 

wykorzystywane sąw pol-
skich firmach geodezyjnych. 
Raportnazwaliśmy„sprzęto-
wym”, faktycznie jednak ba-
damyw nimnietylkowypo-
sażenie firmw urządzenia
pomiarowe,alerównieżopro-
gramowanie geodezyjne i GIS-
-owe,a nawetrodzajestoso-
wanych danych obrazowych. 
Podobniejakw Iedycji(GEO-
DETA10/2016)rozesłaliśmy
w tymcelu zaproszeniado
udziałuwinternetowejankie-
cie.Kwestionariuszwypełni-
ło270przedsiębiorców,a więc
o  blisko 50 więcej niż po-
przednio.Zdecydowanawięk-
szośćankietowanychrepre-
zentowałanajmniejszefirmy
–jednoosobowądziałalność
gospodarcząorazpodmioty
zatrudniająceponiżej5 osób
(po43%–wykres 1).Dodaj-
my,żewtejedycjiznacznie
wzrósłudziałankietowanych
z tej pierwszej kategorii. 
Oczywiścienależywyraź-

niepodkreślić,żebadanieto
niemożebyćtraktowaneja-
koreprezentatywne.Analiza
strukturyjegouczestników
zdajesięjednakświadczyć,
że przedstawiany tu obraz
niepowinienbyćdalekiod
rzeczywistości.

II raport sprzętowy GEoDEty

rachunek ekonomiczny  
kontra innowacyjność
Czypolscygeodecinadążajązagalopującympostępem
technologicznymwzakresierozwiązańpomiarowychiobli-
czeniowych?Napewnowidzątakąpotrzebę.

lDrony i roboty 
nadchodzą nieśmiało
Wyniki dotyczące posia-

danegosprzętuokazałysię
zbliżonedopoprzedniegora-
portu.Najpopularniejszym
instrumentemnadaljestta-
chimetr–posiadago97%ba-
danychfirm.Przygotowując
II edycję raportu, byliśmy
bardzo ciekawi wyników do-
tyczących tachimetrów ro-
botycznych.Dystrybutorzy
zgodniebowiemtwierdzą,że
w ostatnich latach zaintere-
sowanietąkategoriąsprzętu
wyraźniewzrosło.Niektórzy
chwaląsięnawet,żejużpo-
nadpołowasprzedawanych
przez nich tachimetrów to 
„robotyki”.Znaszegorapor-
tuwynikajednak,żepopu-
larnośćtychinstrumentów
wzrosła tylkonieznacznie.
Podkoniec2016 r.posiada-
ło go 23% badanych firm,
a w tymrokujestto25%(wy-
kres2).Udziałtachimetrów
skanującychpozostajenapo-
ziomie6%.
Większych zmian trud-

nooczekiwaćrównieżwza-
kresie odbiorników sateli-
tarnych.Jużwpoprzedniej
edycji96%ankietowanych
zadeklarowało posiadanie
odbiornika RTK, a w tym
wydaniuwartośćtapozosta-
łatakasama.Wyraźniespadł
zatoodsetekfirmposiadają-
cychinstrumentsatelitarny

wyłączniedopomiarówsta-
tycznych(z 10do6%).Nie
powinnotojednakdziwić,
bo–jakwynikazniezbędni-
kasprzętowegoNAWI2018
(dostępnego bezpłatnie na
Geoforum.pl)–polscydys-
trybutorzyprzestalijużofe-
rowaćtękategorięsprzętu.

Zapewne nikogo nie za-
skoczywzrostużytkowania
bezzałogowychmaszynlata-
jących.Nawyposażeniuma
je9%badanychfirm,czyli
oponad2punktyprocento-
wewięcejniżwpoprzedniej
edycji, co jest wzrostem ra-
czejskromnym.Impulsemdo
popularyzacjitejtechnologii
byłobyzapewnewprowadze-
nieprzepisówregulujących
wykonywanieopracowańfo-
togrametrycznych na bazie 
zdjęćzdronów.Odlatpra-
cewtymzakresietocząsię
wGUGiK,nadaljednakbez
widocznych efektów.
Wniszywciążpozostaje

za to skanowanie laserowe 
– tylko kilka procent bada-
nychfirmdeklarujeposiada-
nieskaneranaziemnegolub
mobilnego. Niech nas jednak 
tenwynikniezmyli.Lektu-
ranajnowszegoniezbędnika
SKANOWANIELASEROWE
(patrzGeoforum.pl)niepozo-
stawiawątpliwości,żeliczba
urządzeń i zakres zastoso-
wańtejtechnologiiw Polsce
rośniebardzoszybko.Jesz-
czeparęlattemuskanowano

główniecennezabytki,duże
instalacjeprzemysłoweczy
wielkiegmachy,adziśnie
jestczymśnadzwyczajnym
lidarowy pomiar przedszko-
laczyteatru.

W najnowszej edycji rapor-
tuuwzględniliśmyrównież:
echosondy, georadary i ska-
neryoptyczne.Popularność
tychinstrumentówjestjed-
nak bardzo niewielka.

lW oprogramowaniu 
bez zmian
Czymżebyłbynawetnaj-

nowocześniejszysprzętpo-
miarowy bez dobrego opro-
gramowania? Spora część
firm geodezyjnych posiada 
jedynieaplikacjędoedycji
mapwedługkrajowychstan-
dardów(EWAMAPA,C-GEO
itp.)–wykupienielicencjina
tegotypuproduktdeklaru-
je91%ankietowanych,czy-
lio dwapunktyprocentowe
więcejniżwpoprzedniejedy-
cji(wykres 3).
Znaczniewiększywzrost

notujemyza tow przypad-
ku oprogramowania CAD.
Odsetekjegoużytkowników
wzrósłz49%do53%.Toza-
pewneefektpostępującejcyf-
ryzacjiplacubudowy,gdzie
corazczęściejwymaganesą
opracowaniaw formienume-
rycznej,a przybardziejam-
bitnychprojektachrównież
modelewstandardzieBIM.
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Zaskakiwaćmożeniewiel-
kiodsetekfirmwykorzystu-
jących darmowe oprogra-
mowanieGIS–raptem14%.
Dlaczego jestono takmało
popularne, skoro jest bez-
płatne,aoferujesporemoż-
liwościedycjidanychprze-
strzennych,wtymnarzędzia
geodezyjne?Byćmożewyjaś-
nieniemjestbrakczasuczy
chęcidoopanowaniaobsługi
tegotypuprogramów.

lPrzodują zdjęcia 
satelitarne

Podobnie jak w poprzedniej 
edycjiraportupytaliśmyrów-
nieżowykorzystaniedanych
obrazowych.Takżeituzmia-
nyzaszłyraczejniewielkie
(wykres4).Przodujązdjęcia
satelitarne,choćdomyślamy
się, żeankietowanymcho-
dziłoowykorzystanieogól-
nodostępnych podkładów
typuMapyGoogle,a nieku-
powaniezobrazowań.Z roz-
móww  przedstawicielami
branżyteledetekcjisatelitar-
nejwynikabowiem,żepopyt
natentypdanychjestw na-
szymkrajuznikomy.Byćmo-
żezmieniątoudostępnione
niedawnoprzezKomisjęEu-
ropejskąinternetoweusługi
DIAS?
Uwagęzwracazatowzrost

wykorzystaniazdjęćzUAV
– 9%do12%.Zanalizypły-
niewniosek,żeokoło3%an-

3. Jakie aplikacje użytkuje Pana/Pani firma? [%]
Do edycji map numerycznych wg krajowych standardów 92
CAD 53
Otwarte GIS 14
Teledetekcyjne i fotogrametryczne 6
Dostosowane do indywidualnych potrzeb  6
Komercyjne GIS 3

4. Z jakich danych przestrzennych korzystała
w ciągu ostatniego roku Pana/Pani firma? [%]
Zdjęcia satelitarne 25
Zdjęcia lotnicze z systemów bezzałogowych 12
Zdjęcia lotnicze z systemów załogowych 11
Chmury punktów z lotniczego skaningu laserowego 7
Chmury punktów z naziemnego skaningu laserowego 6
Chmury punktów z mobilnego skaningu laserowego 1
Żadne z powyższych 57

2. Jaki sprzęt posiada Pana/Pani firma? [%]
Odbiornik GNSS-RTK 96
Tachimetr elektroniczny (bez serwomotorów) 82
Niwelator optyczny 66
Wykrywacz urządzeń podziemnych 43
Niwelator kodowy 40
Tachimetr robotyczny (bez opcji skanowania) 25
Bezzałogowa maszyna latająca 9
Odbiornik GNSS tylko do pomiarów statycznych 6
Tachimetr skanujący 6
Skaner laserowy 3
Echosonda 2
Mobilny system kartowania/skanowania 2
Georadar 1 
Skaner optyczny 1

kietowanych firm korzysta 
z tychdanych,choćniepo-
siadawłasnegodrona.
Nieznacznywzrostwidać

takżewprzypadkudanych
z lotniczegoskanowaniala-
serowego–z5%do7%.Moż-
naprzypuszczać,żeliczbyte
jeszczebardziejwzrosną,gdy
uwolnionezostanądaneze
skaningukraju,comawpro-
wadzićszykowanawłaśnie
nowelizacja Prawa geodezyj-
nego i kartograficznego.

lPołowa idzie na zakupy
Choćproducencirozwią-

zańpomiarowychzasypu-
jąnasnowymi instrumen-
tami i  aplikacjami, spora
częśćkrajowejbranżygeo-
dezyjnejnieczujepotrzeby
inwestowania w te nowinki. 
53% badanychdeklaruje,że
posiadane przez nich wypo-
sażenie jestwystarczające
(wykres5).Cociekawe,od-
setek ten praktycznie nie za-
leżyodwielkościfirmy.
Druga połowa przedsię-

biorców wprawdzie dostrze-
gakoniecznośćmoderniza-
cji,aleaż26%twierdzi,że
jest to dla nich zbyt kosz-
towne.Wartozwrócićuwa-
gę,żew poprzednimraporcie
takiejodpowiedziudzieliło
wyraźniewięcejankietowa-
nych(31%).
Generalnienasiprzedsię-

biorcy dostrzegają jednak
potrzebęinwestowaniawin-

1. Ile osób zatrudnia  
Pana/Pani firma?  

1% powyżej 50

43%
samo- 
zatrudnienie

43% 
poniżej 5

11%
5-10

1% 11-20
1% 21-50 
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nowacje.38%ankietowanych
uważatozakonieczność(wy-
nikpodobnyjakpoprzednio),
akolejne28%ocenia,żepo-
zwalatozwiększyćprzycho-
dy(wykres6).Zkoleiliczba
przedsiębiorcówpostrzega-
jącychinwestycjejakoduże
ryzykospadłaz36%do30%.
Przeanalizujmytozagad-

nienie bardziej szczegóło-
wo. W  ciągu najbliższego
rokuzakupsprzętupomia-
rowegoplanuje48%ankieto-
wanych(wykres7).Spośród
nichponadpołowazamierza
nabyćtachimetrrobotyczny
– względem poprzedniego
raportuoznaczatowzrostaż
o blisko20 pktproc.!Tenskok
pokazuje, że geodeci coraz
bardziejdoceniajązaletytych
instrumentów.Opcjapracy
jednoosobowejprzekładasię
namożliwość redukcji za-
trudnienialubprzekierowa-
nia mocy przerobowych na 

innezadania(więcejo tych
zaletachw niezbędnikuTA-
CHIMETRY2019naGeofo-
rum.pl). Równolegle spada
zainteresowanie tachimetra-
mi bez serwomotorów. Ich za-
kupplanujetylko5%ankieto-
wanych(7%wIedycji).
Geodeci wciąż chcą za

to inwestowaćwodbiorni-
kiRTK.Wciągunajbliższe-
gorokutakizakupdeklaruje
20%badanych(16%wIedy-
cji).Jesttozapewnepoczęś-
ciuwarunkowaneszybkim
rozwojem satelitarnych sys-
temównawigacji,a głównie
uruchomieniemGalileooraz
BeiDou.Okorzyściachzroz-
wiązańwielosystemowych
piszemy i w tym, i poprzed-
nimwydaniuGEODETY.
Nieznacznierośnietakże

zainteresowaniebezzałogo-
wymimaszynamilatającymi
–ichzakupplanujecodzie-
siątybadanyprzedsiębiorca,
czylio2punktyprocentowe

więcejniżwpoprzednimra-
porcie.Patrząc,jakmodana
dronarozkręciłasięnaZa-
chodzie, tenwzrostnależy
uznaćzasymboliczny.
Podobnajakroktemulicz-

ba ankietowanych planuje
w ciągu12miesięcyzakup
oprogramowania(wykres8).
Spośródnichnajwięcej(42%)
chcenabyćaplikacjedoedy-
cjimapnumerycznych.Cie-
kawe, na ile spowodowane 
jesttochęciąwdrażaniainno-
wacji,a nailekoniecznością
dostosowaniasiędopowiato-
wych wymogów. Na dalszych 
miejscachuplasowałysiępro-
gramy:CAD,tworzonenaza-
mówienie,fotogrametryczne/
teledetekcyjne oraz GIS-owe. 
Generalnie wyniki w tym za-
kresiesąbardzozbliżonedo
poprzedniejedycjiraportu.

lTaki mamy klimat
ŚledzącartykuływGEO-

DECIEinaGeoforum.plczy

wpisy firm geodezyjnych 
naportalachspołecznościo-
wych,odnosisięwrażenie,że
nasiprzedsiębiorcygeodezyj-
niniebojąsięwdrażaniain-
nowacyjnychrozwiązańpo-
miarowych.W mediachtych
nie brak bowiem opisów cie-
kawych projektów, które pod 
względemużytychtechnolo-
giiwyróżniająsięnietylko
na tle krajowym, ale czasem 
i światowym.IIedycjarapor-
tupokazujejednak,żetacy
przedsiębiorcysąwzdecy-
dowanejmniejszości.Nasza
branżatogłówniemałefir-
my,którekoncentrująsięna
podstawowychusługachgeo-
dezyjnych, a do ich realizacji 
nie jest potrzebny ani skaner 
laserowy, ani georadar czy 
echosonda. 
WGEODECIEodlatpisze-

my,żecenyusługorazzarob-
kiuparcieniechcąrosnąć,
a toniesprzyjadrogimiryzy-
kownym inwestycjom. Zresz-
tąwprywatnychrozmowach
ciprzedsiębiorcy,którzyna
takąinwestycjęsięzdecydo-
wali,częstoprzyznają,żenie
licząnaszybkizwrot,o ile
w ogóletakinastąpi.
Oczywiściemożnaw tym

miejscuprzypomniećo wciąż
szerokim strumieniu unij-
nychdotacjidlaprzedsiębior-
ców.Wartojednakpamiętać,
żeutrzymaniesprzęturów-
nieżkosztuje,i toczasemcał-
kiemsporo.Nierozważna,ale
kosztownainwestycjamoże
sięwięcokazaćkuląu nogi,
którapociągniecałeprzedsię-
biorstwo na dno. Nasz raport 
zdajesięświadczyćo tym,że
polscygeodecisątegoświa-
domi.Wieluz nichuważnie
obserwujenowinkitechno-
logiczne,alez ichzakupem
wstrzymujesięwoczekiwa-
niu na sprzyjający klimat.
W takisposóbrosłachociaż-
bypopularnośćodbiorników
RTK.Jeszcze10 lattemu,gdy
startowałaASG-EUPOS,był
tosprzętniszowy,a dziśma
goprawiekażdygeodeta.Czy
podobniebędziez tachime-
trami robotycznymi, skane-
rami czy dronami? Sprawdzi-
mytow kolejnychedycjach
raportu!

Tekst i zdjęcie Jerzy Królikowski

6. Jak w obecnych 
warunkach rynkowych 
ocenia Pan/Pani inwestycje 
w nowe technologie?

4% marnotrawstwo pieniędzy

30%
bardzo 
ryzykowna 
inwestycja

28%
szansa na 
zwiększenie 
przychodów

38%
konieczność

53%  
w pełni 
odpowiada 
potrzebom 
firmy

26% 
wymaga 

modernizacji, 
ale nie stać 
mnie na nią

5. Jak ocenia Pan/Pani bazę 
sprzętową swojej firmy?

21%
wymaga mo-

dernizacji i pla-
nujemy ją prze-

prowadzić

8. Jakie oprogramowanie planuje w ciągu
najbliższego roku zakupić Pana/Pani firma? [%]

Do edycji map numerycznych wg krajowych standardów 20
CAD 18
Dostosowane do indywidualnych potrzeb 13
Teledetekcyjne i fotogrametryczne 7
GIS 2
Nie planujemy żadnych zakupów 53

7. Jaki sprzęt pomiarowy planuje w ciągu
najbliższego roku zakupić Pana/Pani firma? [%]
Tachimetr robotyczny (bez opcji skanowania) 26
Odbiornik GNSS-RTK 20
Bezzałogowa maszyna latająca 11
Niwelator kodowy 10
Wykrywacz urządzeń podziemnych 10
Tachimetr elektroniczny (bez serwomotorów) 5
Tachimetr skanujący 4
Skaner laserowy 3
Echosonda 3
Niwelator optyczny 2
Georadar 1
Skaner optyczny 0
Odbiornik GNSS do pomiarów statycznych 0
Mobilny system kartowania lub skanowania 0
Nie planujemy żadnych zakupów 52


