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Jakosé rynku zalezy od nas

Szanowne Kolezanki i Koledzy!

o statnie 3 lata byly w calej gospodar-
ce okresem kryzysu. Geodezja bazu-

jaca gldwnie na ustugach dotknigta zo-
stala ta sytuacja w sposdb szczegdlny.
Brak zlecen powodowat walke przedsig-
biorstw o przetrwanie droga obnizania cen
do granic absurdu, aby tylko zdoby¢ jakis
kontrakt. Dopiero po podpisaniu umowy
okazywalo sig, ze tak naprawdg pracy tej
nie da si¢ wykonac dobrze, czyli zgodnie
z obowiazujacymi przepisamii standar-
dami, za tak male pieniadze. Szukano wigc
uproszczonych drog, omijano niezbgdne
procedury i zasady, tworzac potproduk-
ty, przepychajac je przez osrodki rézny-
mi metodami, sprzedajac je zamawiaja-
cym, ktérzy nie bardzo wiedzielii wie-
dza, co otrzymuja (bo gldwnie patrza na
to, czy na mapach sa pieczatki).Przy oka-
zji pracownicy otrzymywali wynagrodze-
nie na granicy minimum socjalnego, ale
nie odchodzili, bo bali sie bezrobocia. Ci,
ktorzy starali si¢ wykonywac te prace do-
brze, mieli zysk zerowy albo doptacali do
takich kontraktow. Chyba ze udato im sig
wymusié podpisanie aneksow izwigksze-
nie kwot umownych. Ale wiemy, Ze jest
to sprzeczne z prawem (oprocz szczegol-
nych przypadkdw). Natomiast wlascicie-
le firm, nie majac zyskéw, nie bylii nie
sa w stanie inwestowaé w nowy sprzgt
i nowe technologie, a tym samym zosta-
wali w tyle.

Trzy lata temu poziom cen w  geodezji
uksztattowany juz przez wolny rynek byt
taki, ze prace dato si¢ wykonywac dobrze
za godziwe wynagrodzenie. Obnizenie
tych cen $rednio w granicach 50% spo-
wodowato jeszcze jedno zjawisko: zama-
wiajacy przyzwyczaili si¢ do tego, Ze np.
1 hektar mapy kosztuje 50 jednostek, anie
100 i spodziewaja sig, ze tak bedzie za-
wsze. Z kolei firmy geodezyjne, wiedzac,
ze podobne opracowania w ubieglych la-
tach dostawato si¢ za te 50 jednostek,
daja ceng 49 jednostek, zeby wygrac, bo
dalej zyja pod presja kryzysu. [to jest ten
wazny problem, ktdéry chciatbym Panstwu
uswiadomic.

z nacznie wazniejsza jest jednak jakos¢
naszych produktéw. Jesli nie chcemy
sprowadzi¢ rangi zawodu do poziomu ze-
rowego, opracowania nasze muszg byc¢
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Apel do wszystkich
przedsiebiorcow

1) Wszystkie prace musimy wykonywac
profesjonalnie i na optymalnym poziomie.
2) Jakos¢ wymuszajg standardy technicz-
ne, ktére dla geodezji gospodarczej mu-
szg powstac jeszcze w biezacym roku.

3) Kazdy przedsiebiorca, startujac w prze-
targu, powinien zrobi¢ szczeg6towa anali-
ze kosztoéw i proponowac takie ceny, ktére
dadzg mozliwos$c¢: zaptaty stusznego wy-
nagrodzenia pracownikom, inwestowania
oraz osiggniecia rozsadnego zysku.

4) Nie nalezy sprawdzac, za jaka cene
ostatnio wygrano przetarg na podobne pra-
ce, bo prowadzi to do bankructwa firm ide-
gradacji naszego zawodu.

5) Jesli dzisiaj przegrasz przetarg, a kto$
drugi wygra za nieco mniejszg, ale rozsad-
ng cene, to rynek wykonawstwa sie nasyci
i kolejny przetarg wygrasz ty, nie stosujac
cen dumpingowych.

6) Nie daj sie traktowac jak Maliniak

z ,Czterdziestolatka”. Niektore biura pro-
jektow bez przetargéw usitujg zlecaé opra-
cowania geodezyjne za grosze, bo znaj-
dujg firmy, ktore je przyjmuja. Jesli wszys-
cy odmowia, to cena wyniesie 100%.

7) Przedsiebiorstwa powinny tgczy¢ sie
w wiekszym stopniu w konsorcja, co po-
zwoli na lepsze spetnienie warunkéw prze-
targéw, a po ich wygraniu na szybszg

i sprawniejsza realizacje prac i utrzymywa-
nie sie na rynku przez wieksza liczbe pod-
miotéw gospodarczych. Trzeba to zrobic¢
juz teraz, zeby np. startowac do przetar-
goéw na ,kontrole na miejscu” w ramach
IACS-u.

8) Nie ,wycinajmy” sie za wszelkg cene.
Pazernosc¢ prowadzi do kleski. Dajmy moz-
liwos¢ zarobienia drugiemu, a wtedy on sie
zrewanzuje i tez podzieli sie robota.

9) Walczmy o to, zeby instytucje organizu-
jace przetargi nie traktowaty ceny jako jedy-
nego kryterium. Jesli gotlym okiem widac,
ze jest to cena dumpingowa, afirma nie ma
zadnych szans, zeby prace za te pienigdze
wykonywac, powinna by¢ eliminowana.

10) Monitorujmy wszystkie kontrakty wy-
grane za ceny ponizej kosztow. Jesli firmy
wbrew przepisom podpisaty aneksy
o zwigkszeniu ceny oraz o zmianie termi-
néw, to powinny by¢ napietnowane i elimi-
nowane z rynku. ]

wykonywane profesjonalnie, zgodnie
z obowiazujacymi nowoczesnymi stan-
dardami. Bedzie tak wytacznie wowczas,
gdy prace wykonywane beda za godziwa
ceng, ktdra pozwoli na zainwestowanie
w dobry sprzet, na zaptacenie shusznego
wynagrodzenia pracownikom i rozsadny
zysk dla wiascicieli. Myslg, ze jest to
absolutnie mozliwe. Majac samorzad za-
wodowy, geodeci mieliby zdecydowanie
wigcej mozliwosci i instrumentow, aby
taki cel osiagnac. Niestety, na razie sa-
morzadu nie mamy, bo Zarzad Gléwny
SGP, czyli — jak niektérzy méwia — Sta-
rzy Glosiciele Prawdy, wiedza najlepie;j,
ze pilne powotanie samorzadu jest zbgd-
ne, bo wystarczy zmieni¢ nazwg na SGPS,
czyli Starzy Glosiciele Prawdy Samorza-
dowej i wszystko bedzie unormowane. Je-
dyna nadzieja, ze najblizszy Walny Zjazd
SGP rozliczy Zarzad za kompletne zlek-
cewazenie uchwat poprzedniego Zjazdu.

o nam w takiej sytuacji pozostaje?
Wzajemna mobilizacja oraz apelowa-
nie do rozsadku wszystkich uczestnikow
gry rynkowej. Na szczgscie sytuacja na
rynku prac geodezyjnych w roku bieza-
cym zdecydowanie si¢ poprawia. Inwe-
stycje ruszaja. System doptat dla rolni-
kéw spowoduje uruchomienie wielu zle-
cen dla geodetow. Budowa drégi auto-
strad to kolejne ogromne przedsigwzig-
cie. Nastgpne tematy to porzadkowanie
terendw spoldzielni mieszkaniowych oraz
modernizacja ewidencji gruntéw ibudyn-
kéw. W budzecie br.i w latach nastgp-
nych bedzie na te cele znacznie wigcej
pienigdzy. Dzigki temu obawy obrak pra-
cy sa dzisiaj znacznie mniejsze.
Mysle, ze przyjecie do realizacji tez za-
wartych w ramce obok wplyngtoby na
dalsza poprawg sytuacji, cho¢ jestem pe-
wien, ze nie sa to wszystkie zasady ikry-
teria, ktore powinnis$my stosowac przy
uczciwej grze konkurencyjnej na rynku
prac geodezyjnych. Zachgcam do wypo-
wiedzi na ten temat. Prosze rowniez oroz-
propagowanie tej idei wsrod wszystkich
wykonawcow. Przy okazji zapraszam do
zapisywania si¢ do Geodezyjnej [zby Gos-
podarczej. Walczymy i bedziemy walczy¢
0 naszych cztonkow, pomagajac im wbie-
zacej dziatalno$ci i w zdobywaniu zlecen.
Bogdan Grzechnik,
prezes GIG



