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Raport sprzetowy GEODETY

Wegielnica czy laser?

Nowoczesne technologie pomiarowe sprawiaja, ze praca geo-
dety staje sie szybsza, wydajniejsza i tafisza. Po raz pierwszy
sprawdzamy, jaki odsetek przedstawicieli naszej branzy z nich
korzysta lub planuje tego rodzaju inwestycje.

Jerzy Krolikowski

krajowych firm geode-

zyjnych w sprzet i opro-
gramowanie, w sierpniu br.
wystalismy do szeféw kilku-
set przedsiebiorstw e-maile
z prosbg o wypelnienie na-
szej ankiety. O rozpropagowa-
nie badania zwrécilismy sig
réwniez do branzowych or-
ganizacji — Geodezyjnej Izby
Gospodarczej, Polskiej Geo-
dezji Komercyjnej, Polskiego
Towarzystwa Geodezyjnego
oraz lokalnych stowarzyszen

B y pozna¢ wyposazenie
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geodezyjnych (za okazang
pomoc serdecznie im w tym
miejscu dziekujemy). W an-
kiecie pytaliémy o posiada-
nie poszczegblnych katego-
rii sprzetu pomiarowego oraz
oprogramowania, korzysta-
nie z r6znych typéw danych
przestrzennych, a takze o pla-
ny zakupow na najblizszy rok.

W badaniu udziat wzieto
227 firm z calego kraju, zar6w-
no matych, srednich, jak i du-
zych (wykres 1). Czy wyniki
ankiety mozna wiec uznac za
reprezentatywne? Staralismy
sig, zeby tak bylo, cho¢ trze-
ba przyznaé, ze nie dotarlis§my

do przedsiebiorcéw bez konta
e-mail. To moze za$ skutko-
wac nadreprezentacja lepiej
wyposazonych geodetéw.

o W szafie

Jakie instrumenty najczes-
ciej wykorzystuja polscy geo-
deci? Zgodnie z oczekiwania-
mi najpopularniejsze okazaty
sig tachimetry — ich posiada-
nie zadeklarowalo 97% bada-
nych firm. 84% ma najprost-
sza wersje tego urzadzenia
(wykres 2), czyli bez serwo-
motoréw lub/i opcji skano-
wania. Model zmotoryzowa-
ny uzytkuje z kolei 23% firm,

TATRNNA

co mozna uznaé za catkiem
niezly wynik. Natomiast naj-
bardziej rozbudowany typ ta-
chimetru, czyli instrument
skanujgcy, wcigz pozosta-
je rozwigzaniem niszowym
—korzystanie z niego deklaru-
je zaledwie 6% respondentéw.

Odbiorniki GNSS-RTK sto-
suje az 96% badanych przed-
siebiorstw. A pomysle¢, ze
jeszcze dekade temu sprzet
ten nalezat do kategorii nie-
mal luksusowych! Ten szybki
wzrost popularnosci nie powi-
nien jednak dziwic¢. Po pierw-
sze, odbiorniki GNSS oferujg
szybki, dokladny i wygodny
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1. lle oséb zatrudnia

pomiar, a po drugie — gléwnie
dzieki gwaltownej ofensywie
chinskich producentéw — ce-
ny tych instrumentéw sg juz
na znacznie nizszym pozio-
mie niz jeszcze kilka lat te-
mu. Niebagatelne znaczenie
dla upowszechnienia pomia-
row satelitarnych miat réw-
niez zbudowany przez GU-
GiK system ASG-EUPOS,
przez pierwsze lata dostepny
za darmo. Ciekawostkg jest
niewielki odsetek odbiorni-
kéw przeznaczonych wylgcz-
nie do pomiaréw statycznych
(10%), dominujacych w pierw-
szych latach satelitarnej rewo-
lucji nad Wista.

Zdecydowana wiegkszosé
firm (86%) dysponuje rowniez
niwelatorem. Najpopularniej-
sze s oczywiscie urzadzenia
optyczne wyposazone w kom-
pensator (zwane réwniez auto-
matycznymi) — posiada je bli-
sko 2/3 ankietowanych. Ten
prosty i tani instrument daw-
no przestal juz by¢ domeng
geodezji, bo czesto korzystajg
z niego choc¢by firmy budow-
lane. Przeznaczony do pomia-
row geodezyjnych jest za to
niwelator kodowy (cyfrowy),
oczywiscie drozszy od swoje-
go analogowego odpowiedni-
ka, ale i doktadniejszy, szybszy
oraz tatwiejszy w obsludze.
Obecnie ponad potowa firm
geodezyjnych deklaruje jego
posiadanie.

Instrumentem typowo geo-
dezyjnym na pewno nie jest
wykrywacz urzadzen pod-
ziemnych, a jednak nasze ba-
danie pokazato, ze dysponuje
nim wiekszos¢ firm (58%). Po-
twierdzajg to rozmowy z dys-
trybutorami sprzetu, ktérzy
wskazuja, ze najczestszymi
nabywcami tych instrumen-
téw sg wlaénie geodeci. Swo-
ja droga ciekawe, jaka czesé
firm wykorzystuje wykrywa-
cze jako jedyne zrédio infor-
macji do kartowania zakry-
tych urzadzen podziemnych,
co teoretycznie jest zabronio-
ne, a w praktyce réznie z tym
bywa. Na marginesie warto
doda¢, ze wéréd firm geode-
zyjnych roénie zainteresowa-
nie georadarami, cho¢ na ra-
zie liczbe ich wdrozen w kraju
mozna zliczy¢ na palcach.

Cztery ostatnie kategorie
sprzetu pokazane na wykre-
sie 2 nalezy bez watpienia
zaliczy¢ do nowoczesnych
technologii. Niestety, sg one
wykorzystywane jedynie
przez kilka procent firm geo-
dezyjnych. Tylko tyle przed-
siebiorcéw oferuje skano-
wanie laserowe (czy to za
pomoca skanera laserowego,
mobilnego systemu czy tachi-
metru skanujacego) badz tez
wykonywanie zdje¢ za pomo-
ca drona.

o Na komputerze

Nie od dzi$ specjalisci od
technologii pomiarowych
podkreslaja, ze kluczem do
nowoczesnej geodezji jest
nie tylko dobry sprzet, ale
takze (a moze nawet przede
wszystkim) oprogramowanie.
Nie mogliémy wiec pominaé

tego aspektu w naszej ankie-
cie. Co nie zaskakuje, najwie-
cej firm geodezyjnych (89%)
dysponuje aplikacjami do
pracy na cyfrowych mapach
wedlug polskich standardéw,
np. EWMAPA, Geo-Map czy
C-Geo (wykres 3). Do wyko-
nywania podstawowych prac
geodezyjnych sg one wystar-
czajace, wiec wiele przedsie-
biorstw —jak wida¢ na wykre-
sie 3 — na nich poprzestaje.
Blisko potowa dysponu-
je oprogramowaniem CAD,
np. AutoCAD-em czy Micro-
Station, niezbednym cho¢-
by do obslugi inwestycji
infrastrukturalnych. Cha-
rakterystyczna jest niewielka
popularno$é¢ systeméw infor-
macji geograficznej. Korzys-
tanie z darmowych aplikacji
GIS-owych deklaruje raptem
niecala 1/5 firm, a komercyj-

Niwelator cyfrowy

Tachimetr skanujgcy

Skaner laserowy

Mobilny system kartowania

2. Jaki sprzet posiada Pana/Pani firma?
Odbiornik GNSS-RTK 96

Tachimetr elektroniczny (bez serwomotoréw) 84
Niwelator optyczny [ENes

Wykrywacz urzqdzef p_

Tachimetr zmotoryzowany (bez opcji skonow_
Odbiornik GNSS tylko do pomiaréw statycznych

Bezzatogowa maszyna latajgca

CAD
GIS darmowe

GIS komercyjne

3. Jakie aplikacje uzytkuje Pana/Pani firma?

Do edycji map wg krajowych standardéw 89
4

Teledetekcyjne i fotogrametryczne

[%]

Tworze wiasne aplikacje lub zlecam ich wykonanie 10

Zdjecia satelitarne

Zdjecia lotnicze z systeméw zatogowych

Zdjecia lotnicze z systeméw bezzatogowych

4. Z jokich danych przestrzennych korzystata
w ciggu ostatniego roku Pana/Pani firma?

[%]

Chmura punktéw z naziemnego skaningu laserowego IO

Chmura punktéw z lotniczego skaningu laserowego 18

Chmura punktéw z mobilnego skaningu laserowego 4

Zadne z powyzszych [ 62

Pana/Pani firma?
1% 21-50
3% 1120

ne rozwigzania posiada tylko
5% ankietowanych. Na prze-
fomie wiekéw technologia ta
byta postrzegana jako szansa
narozwoj branzy geodezyjne;j.
Wychodzi na to, ze niewielu
geodetéw z niej skorzystalo.

Spore nadzieje wigze sig
réwniez z teledetekcja i fo-
togrametrig. Na razie opro-
gramowanie, ktére pozwala
dziala¢ na tym polu (np. Er-
das Imagine, Geomatica, LAS-
tools), posiada tylko 7% firm.

Waznym trendem wi-
docznym w §wiatowej geo-
dezji jest wzrost znaczenia
software™u tworzonego na in-
dywidualne potrzeby klien-
ta. Narzedzia takie pozwalajg
szybciej i efektywniej rozwia-
zywac specjalistyczne proble-
my pomiarowe, a tym samym
umozliwiajg zyskanie istotnej
przewagi nad konkurencjg.
W Polsce zalety te dostrzega
na razie tylko 10% firm.

o Na dysku

Nie trzeba mie¢ samolotu,
by korzystaé¢ ze zdje¢ lotni-
czych. Nie trzeba mie¢ skane-
ra, by pracowaé¢ na chmurze
punktéw. Ba, pozyskiwanie
surowych danych pozwala
na og6ét wypracowac znacznie
nizsza marze niz generowa-
nie na ich podstawie bardziej
zlozonych produktéw. Dlatego
w ankiecie zapytaliémy o ro-
dzaje danych wykorzystywa-
nych w przedsiebiorstwach
geodezyjnych. Jesli por6wnac
odpowiedzi (wykres 4) ze sta-
tystykami dotyczacymi po-
siadanego sprzetu (wykres 2),
mozna doj$¢ do wniosku, ze
polscy geodeci niechetnie zle-
caja pozyskiwanie danych. Na

GEODETA 17

MAGAZYN GEOINFORMACYINY NR 10 (257) PAZDZIERNIK 2016

2% powyzej 50



przyktad odsetek firm korzys-
tajacych z chmur punktéw
z naziemnego skanowania la-
serowego jest niemal identycz-
ny jak przedsiebiorstw posia-
dajacych skaner. Podobnie jest
zreszta ze zdjeciami z dronéw.

Dla niektérych zaskocze-
niem moze by¢ stosunkowo
wysoki odsetek korzystaja-
cych ze zdjeé¢ satelitarnych
(blisko 1/5). Krajowi dystrybu-
torzy tych danych nie chwalg
sie jednak nadmiarem klien-
téw z naszej branzy. Mozna
wigc domniemywac, ze wiek-
szo$¢ ankietowanych dekla-
rujacych uzycie tych zobra-
zowan miala na mysli nie tyle
ich kupowanie, co korzysta-
nie z takich ogélnodostepnych
zrodel, jak Mapy Google czy
WMS Geoportalu.

Dziwi¢ moze niewielki od-
setek geodetéw postugujacych
sie produktami z lotniczego
skanowania laserowego. Dzie-
ki projektowi ISOK te doktad-
ne i szczegélowe dane dostgp-
ne sg niemal dla catego kraju
w przystepnej cenie. Dlacze-
go wiec tak mato geodetéw
z nich korzysta? O tym w dal-
szej czesci artykutu.

o |dziemy na zakupy

W ciagu najblizszego roku
nowy sprzet pomiarowy pla-
nuje kupic 55% firm geodezyj-
nych. Na liscie zakupow (wy-
kres 5) najczeSciej pojawia sig
zmotoryzowany tachimetr (co
trzecie wskazanie). Jak mozna
sig domyséla¢, dla wielu firm
bedzie to pierwszy tego ty-
pu nabytek. Warto zwrécic¢
uwage, ze liczba chetnych do

7. Jak w obecnych
warunkach rynkowych
ocenia Pan/Pani inwestycje
w nowe technologie?

6% marnotrawstwo pieniedzy

Odbiornik GNSS-RTK
Niwelator cyfrowy
Tachimetr skanujqcy
Skaner laserowy

Niwelator optyczny

Zaden z powyzszych

5. Jaki sprzet pomiarowy planuje w ciggu
najblizszego roku zakupié Pana/Pani firma?
Tachimetr zmotoryzowany (bez opcji skanowanig) 19

Wykrywacz urzqdzer podziemnych

Bezzatogowa maszyna latajgca

Tachimetr elektroniczny (bez serwomotoréw)

Mobilny system kartowania lub skanowania

[%]

CAD

GIS

Specjalistyczne, dostosowane do potrzeb firmy

Teledetekcyjne i fotogrametryczne

6. Jakie oprogramowanie planuje w ciggu
najblizszego roku zakupié Pana/Pani firma?

[%]

Do edycji map numerycznych wg krajowych standardow:20

Nie planujemy zadnych zakupéw 54

kupna zwyklego tachimetru
jest blisko trzykrotnie nizsza.
Czyzby oznaczalo to powol-
ny zmierzch tego typu instru-
mentéw?

Blisko 30% ankietowanych
gotowych na zakupy dekla-
ruje che¢ nabycia odbiornika
GNSS-RTK. Skoro ma je juz
niemal kazda firma w branzy,
widag¢, ze geodeci dostrzega-
ja potrzebe poszerzania bazy
sprzetowej lub wymiany in-
strumentu na nowszy, tj. ob-
stugujacy wiecej sygnaléw
i system6éw nawigacji, posia-
dajacy bardziej rozbudowa-
ne oprogramowanie czy do-
datkowe funkcje (np. pomiar
przy wychyleniu tyczki).

Jesli chodzi o nowoczes-
niejsze rozwigzania pomia-
rowe, okoto 1/10 responden-
téw chce mie¢ bezzatogowsq
maszyne latajaca. Polscy geo-
deci wpisuja sie tym samym
w miedzynarodowe trendy
widoczne choéby na targach
Intergeo, gdzie z roku na rok
ro$nie wsréd wystawcow
liczba producenté6w dronéw.
W efekcie maszyny te powoli
staja sig standardowym wypo-
sazeniem firmy geodezyjne;j.

Trudno sig natomiast spo-
dziewaé¢ szybkiego upo-
wszechnienia skanowania

laserowego. Raptem 5% an-
kietowanych rozwaza zakup
naziemnego skanera, a tylko
2% zastanawia sig nad mo-
bilnym systemem skanowa-
nia lub kartowania. Barierg
jest oczywiscie cena.
Natomiast w oprogramowa-
nie polscy geodeci inwestuja
mniej chetnie niz w sprzet
(wykres 6). W ciggu najbliz-
szego roku nowe licencje chce
kupi¢ 46% ankietowanych.
Blisko potowa z nich planu-
je naby¢ oprogramowanie do
edycji map wedtug krajowych
standard6w. Jak mozna przy-
puszczag, to efekt zmieniajg-
cych sie przepiséw oraz wejs-
cia od nowego roku GML-a
jako obowigzkowego formatu
wymiany danych miedzy OD-
GiK a wykonawcami.
Drugim najczesciej poja-
wiajacym sie punktem na
liscie zakup6w jest oprogra-
mowanie CAD. Znacznie
wazniejsze z punktu widze-
nia innowacyjnosci sg jed-
nak dwie nastepne pozycje
— aplikacje tworzone na za-
moéwienie oraz teledetekcyj-
ne i fotogrametryczne. Chec
ich zakupu zadeklarowat
co dwunasty ankietowany,
co posrednio moze §wiad-
czy¢ o liczbie firm planuja-

cych rozszerzy¢ dziatalnosé
i wzbogaci¢ swojg oferte o no-
we ustugi.

o Nowoczesne checi

Czy wyniki ankiety §wiad-
cza o innowacyjnosci krajo-
wej branzy geodezyjnej? Na
pewno jesteSmy daleko w ty-
le za krajami zachodnimi. Na
przyklad podobne badanie
przeprowadzone wsréd ame-
rykanskich geodetéw przez
miesigcznik ,,Point of Begin-
ning” wykazalo, ze juz 28%
z nich korzysta z ,technolo-
gii 3D”, tj. tréjwymiarowych
danych pochodzacych ze ska-
nowania laserowego lub prze-
twarzania zdje¢ lotniczych.

Czy polscy geodeci w 0g6-
le dostrzegaja znaczenie no-
woczesnych technologii po-
miarowych? Wielu na pewno
tak (wykres 7). Az 40% uwa-
za, ze ich wdrazanie jest
koniecznoscia, a kolejne 18%
postrzega je jako szanse na
zwiekszenie przychodéw.
Z kolei ponad 1/3 twierdzi, ze
przy dzisiejszych trudnych
warunkach rynkowych ich
zakup jest bardzo ryzykow-
ny. Tylko 6% ankietowanych
ocenia takag inwestycje jako
marnotrawstwo pieniedzy.

A moze geodeci nie inwe-
stuja, bo po prostu sg zado-
woleni z tego, co posiadajg?
Swojg baze sprzetowa jako
wystarczajaca ocenia az po-
nad polowa badanych (wy-
kres 8). Krotko moéwiac, nie
widzg oni koniecznosci ani
rozszerzania swojej dziatal-
nosci, ani zakupu rozwigzan,
ktére usprawnilyby ich prace.
44% ankietowanych dostrzega
potrzebe posiadania nowego
sprzetu, niestety, az 3/4 znich
twierdzi, Ze nie sta¢ ich obec-
nie na takg inwestycje.

o Okiem dystrybutora
Ciekawe obserwacje doty-
czace wykorzystania nowo-
czesnych technologii geo-
dezyjnych majg sprzedawcy
sprzetu. Marcin Mazippus
z firmy TPI (dystrybutor ma-
rek Topcon, Sokkia i Faro)
uwaza, ze polscy geodeci moc-
no interesuja sie innowacjami
pomiarowymi i chcg je wdra-
zacé, co widac¢ na takich im-



GEOAW(D

8. Jak ocenia Pan/Pani

prezach, jak Akademia Nowo-
czesnego Geodety czy Szkota
Pomiaréw. — Uwage uczestni-
koéw tych spotkan najbardziej
przyciaga nie sprzet, ale opro-
gramowanie. Nie powinno to
jednak dziwi¢, skoro to wia-
$nie software jest kluczowy
w pracach terenowych i ob-
rébce danych — twierdzi Mar-
cin Mazippus.

Za ta fascynacja nie zawsze
idg decyzje zakupowe. Dla-
czego? Zdaniem przedstawi-
ciela TPI wielu geodetow tkwi
w blgdnym kole — nie inwestu-
ja w innowacje, bo ich na to
nie sta¢, ale bez tych innowa-
cji trudno zwiekszy¢ zyski. Sa
itacy, ktoérzy twierdza, ze maja
za duzo pracy, by sie tym inte-
resowac. To tez paradoks, bo
jedng z zalet nowoczesnych
technologii jest mniejsza pra-
cochlonnosé pomiaréw oraz
obrébki ich wynikéw.

Natomiast zdaniem Kajeta-
na Terleckiego z Geopryzma-
tu (dystrybutor marek Kolida,
Z+F czy Pentax) zaintereso-
wanie innowacjami wsréd
polskich geodetéw byto i jest
niewielkie. Spora czes¢ klien-
téw pyta bowiem nie o roz-
wigzania nowe, ale przede
wszystkim sprawdzone (ofero-
wane na rynku przynajmniej
przez 2 lata) oraz oczywiscie
najtanisze. Co ciekawe, nie
brak tez pytan o sprzet uzy-
wany. A jesli znajdzie sig juz
kto$ zadny innowacji, to naj-
czeSciej interesuje sig zmoto-
ryzowanymi tachimetrami.
Wsréd przyczyn tej sytuaciji
Kajetan Terlecki wymienia nie
tylko zlg kondycje branzy geo-
dezyjnej, ale réwniez kiepskie
prawo, ktére geodetom korzy-
stajgcym z innowacji rzuca
ktody pod nogi.

Tomasz Zielinski z firmy
Geotronics Polska (dystrybu-
tor Trimble’a) pyta natomiast
zaczepnie, co to sg ,nowocze-
sne technologie pomiarowe”.
Na przyklad dron? W kraju
mozna powiedzie¢, ze tak, ale
przeciez w krajach zachod-
nich nie sa one juz niczym
niezwyklym. — W Polsce in-
strumenty geodezyjne uzyt-
kowane sa nawet kilkanascie
lat. Do dzisiaj na placu budo-
wy mozna spotka¢ proste roz-

wigzania pomiarowe rodem
zlat 90. W Europie Zachodniej
powszechne jest za§ wyko-
rzystanie nowych technologii
(w szczeg6lnosci tachimetréw
zmotoryzowanych), ktére po-
zwalaja oszczedzi¢ czas, pod-
nie$¢ bezpieczenstwo oraz
wyeliminowa¢ ludzkie bledy.
Zwigzane jest to w duzej mie-
rze z wysokim kosztem pracy
i koniecznoscia jej optyma-
lizacji. Prosze przejsc sie na
polska budowe. Mamy bardzo
dobrych inzynieréw, ktérzy
w wielu przypadkach pracu-
ja na prostym sprzecie. R6zni-
ce w poréwnaniu z Zachodem
sg ogromne, w szczegolnosci
na poziomie wymiany danych
oraz samego sposobu pracy. Je-
zeli chodzi o skanowanie czy
modelowanie 3D, to w ogéle
dzieli nas przepa$¢ — mowi
Tomasz Zieliniski.

Dystrybutorzy sa jednak
zgodni, ze grono geodetéw do-
ceniajacych zalety nowocze-
snych technologii pomiaro-
wych rosnie. Co motywuje ich
do inwestycji? Przede wszyst-
kim brak nadziei na zwigksze-
nie przychodéw z prostych
uslug geodezyjnych. — Zlecen
jest sporo, ale wiekszos¢ jest
realizowana za do$¢ niskie
stawki. Zapas¢ cenowa, kté-
ra miata miejsce okolo 2-3 lat
temu, spowodowala, Ze ceny
szybko sie nie odbuduja. Pod-
czas tegorocznego cyklu im-
prez Trimble Express przyta-
czatem przyklad, w ktérym
jedna z firm w ujeciu rok do ro-
ku wykonata o 30% wiecej zle-
cen, pozostajac jednak na tym
samym poziomie przychodéw!
— opowiada Tomasz Zieliniski.
Trudno sie wigc dziwié, ze co-
raz wiecej geodetéw prébuje
szukac szczeScia gdzie indziej.
—Majac np. skaner, mozna wy-
konywac¢ ustugi dla przemystu
czy architektury gdzie konku-
rencja jest o wiele mniejsza.
Poza tym w inwestycjach obo-
wigzuje zasada ,kto pierwszy,
ten lepszy” — podsumowuje
Marcin Mazippus.

o Oby wiecej takich
rodzynkow

Cho¢ nasz raport ze wzgle-
du na sposéb zbierania danych

nieco przecenia mozliwo-
$ci sprzetowe firm geodezyj-
nych, to i tak wnioski nie sg
zbyt optymistyczne. Warto
jednak pamieta¢, ze nie brak
w Polsce przedsigbiorstw, kto-
re nie boja sie wdrazania in-
nowacji i — co wiecej — czasem
bywaja w tej dziedzinie euro-
pejskimi lub nawet §wiatowy-
mi liderami. Z rozméw z ich
szefami wynika, ze konkuren-
cja z duzym zaciekawieniem
patrzy na odwazne inwestycje
i sama zastanawia sig nad p6j-
$ciem w ich $lady. Czy jednak
te szczere checi przekuje kie-
dykolwiek w dziatania?

Na pewno nie warto z tym
czekaé na poprawe sytuacji
ekonomicznej. Z naszych
raportéw o cenach uslug
(GEODETA 12/2015), zarob-
kach (7/2016) czy bezrobociu
(3/2016) wynika, ze konca za-
pasci w branzy geodezyjnej,
niestety, nie widac¢. Skad wigc
bra¢ pienigdze na inwestycje?
Przynajmniej do 2020 roku
przedsiebiorcy mogg korzys-
ta¢ z szerokiego strumienia
funduszy unijnych. Rosnie
takze rzadowe dofinansowa-
nie dla projektéw badawczo-
-rozwojowych i cieszy, ze z tej
okazji korzysta coraz wiecej
firm geodezyjnych.

Innowacyjno$é¢ polskiej
branzy geodezyjnej spoczywa
réwniez w rekach GUGIiK-u,
czego najlepszym przykladem
jest sukces ASG-EUPOS. Gdy-
by nie ten system, odsetek geo-
detéw korzystajacych z korekt
RTK z pewnoscia bytby znacz-
nie nizszy, niz pokazuje nasz
raport. Decydenci na Wspdl-
nej powinni wigc pomyslec, co
zrobi¢, by réwniez inne nowo-
czesne technologie pomiarowe
trafity pod strzechy.

Na pewno duza czes¢ dzia-
lan GUGiK-u powinna sig
koncentrowaé¢ na powiato-
wej stuzbie geodezyjnej, kto-
ra — niestety — nie sprzyja po-
stepowi. P6t biedy, ze trudno
odda¢ do ODGiK-u prace geo-
dezyjng bazujacg na chmu-
rze punktéw czy zdjeciach
z drona. Niedawne zamiesza-
nie z projektem ,,ZSIN faza I”
pokazato, ze dla niektérych
urzednikéw niedopuszczalne
sg réwniez tradycyjne ortofo-

baze sprzetowq swojej
firmy?

56%
W petni

odpowiada
potrzebom
firmy

Wymaga modernizacji i planuje-
my jq przeprowadzié

tomapy! Jakby tego bylo malo,
w niektérych starostwach we-
ryfikatorzy wcigz maja alergie
na pomiary GNSS!

Co mozna na to poradzi¢?
Pierwsza my$l to uregulo-
wanie nowych technologii
w prawie, ale to raczej $lepa
uliczka. W rozporzadzeniu
o standardach mamy przeciez
stynny paragraf 15, ktéry do-
puszcza stosowanie innych
niz wymienione w tym akcie
metod pomiaru, o ile geode-
ta udowodni ich odpowied-
nig dokladnosé. Zeby jednak
ten stuszny skadinad przepis
mégl dobrze funkcjonowad,
w wielu urzedach potrzeb-
na jest zmiana mentalnosci.
Z pewnos$cig pomogloby tu
organizowanie przez GUGIK
specjalnych konferencji i se-
minariéw, tudziez populary-
zowania ,dobrych praktyk”
(w planach urzedu jest taka
publikacja na temat dronéw).
Bez radykalnej zmiany struk-
tury stuzby geodezyjnej dzia-
tania te mogg jednak nie przy-
nie$¢ wiekszych efektow.

Oczywiscie wing za ma-
la innowacyjnos$¢ polskiej
branzy geodezyjnej nie moz-
na obcigza¢ administracji pu-
blicznej. Kluczem do zmian
jest przede wszystkim podje-
cie przez geodete wykonawce
odwaznej decyzji, by przestac
ograniczac sie do podstawo-
wego asortymentu ustug, kté-
ry — nie ludzmy sig¢ — w prze-
widywalnej przyszlosci nie
zapewni godnego zarobku. Ile
firm zdecyduje sig na podjecie
tego wyzwania? Bedziemy to
sprawdzac¢ w kolejnych edy-
cjach naszego raportu.

Jerzy Krolikowski
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