GEORYNEK

GUGIK oszczedzi na dostosowaniu EGiB

rawie 5 min zt zaptaci Gtéwny Urzqd

Geodezji i Kartografii za dostosowanie
baz danych ewidencji gruntéw i budynkéw
do wymagan zintegrowanego systemu in-

formaciji o nieruchomosciach w szesciu dol-

noélgskich powiatach, ktére dotqczyty do
projektu ,ZSIN - Faza |”. Przetarg podzie-
lono na 2 czeéci. Prace nalezy wykonaé
w powiatach: eczes$é | - olesnickim, trzeb-
nickim, ktodzkim, ecze$é Il - $redzkim, lu-
binskim, strzelinskim.

W przypadku obu czeéci GUGIK pod-
pisat umowy z wykonawcami, ktérzy
zlozyli najtahsze oferty (cena byta jedy-

nym kryterium wyboru). Prace wykonajq:
ecze$é | - Warszawskie Przedsigbiorstwo
Geodezyjne (warto$¢ oferty: 2,42 min zt
brutto); eczesé Il - Gispro Szczecin i Pro-
gis Gizycko (2,41 min zt). Zamawiajgcy
na realizacje kazdej z cze$ci gotowy byt
przeznaczyé 4,43 min zt. Tak wiec war-
to$é podpisanych uméw stanowi 54,6%
budzetu.

Dla czeéci | wptynety ponadto 3 ofer-

ty: @Gispro Szczecin i Progis Gizycko

- 2,89 min zt; e WPGK Geomat Poznan
- 4,18 min zt; e MGGP SA - 4,91 min zt.

Realizacjq czgsci Il zamdwienia byto na-

tomiast zainteresowanych jeszcze 7 pod-
miotéw: eWarszawskie Przedsiebiorstwo
Geodezyjne - 2,42 min zt; e Geomatic
Wroctaw, AP.GEO Geodezja i Geoinfor-
matyka Wroctaw oraz Geomatic Soft-
ware Solutions Wroctaw - 2,66 mlz zt;
eGeomar Szczecin, PGK OPGK Wroc-
taw oraz OPGK Opole - 2,75 mln zt;
eMGGP SA - 2,81 min zt; e WPGK Geo-
mat Poznah - 4,05 min zt; e Geokart-Inter-
national Rzeszéw oraz PGK OPGK Rze-
szé6w - 4,28 min zt; PG Geoprof Krakéw
- 5,45 min zt.
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ARIMR zamawia kontrole

na miejscu metodg FOTO

Agencja Restrukturyzacji i Moder-
nizacji Rolnictwa ogtosita przetarg
na realizacje kontroli na miejscu
metodg FOTO na terenie 16 wo-
jewddztw. Przetarg - podobnie
jak przed rokiem - podzielono na
23 czeéci. Przedmiot zaméwienia
obejmuije:
1. przeprowadzenie kontroli wyty-
powanych przez ARIMR gospo-
darstw rolnych rozmieszczonych na
terenie catego krajy;
2. w przypadku czeici wytypowa-
nych gospodarstw przeprowadze-
nie kontroli w zakresie: edywer-
syfikacji upraw (ktére ze wzgledu
na wynikajgcy z prawodawstwa
krajowego termin powinny zostad
zrealizowane do 15 lipca 2015 1)),
eutrzymania przez rolnika elemen-
téw proekologicznych (tzw. EFA);
3. sporzqdzenie raportéw z kontro-
li na miejscu wraz z wymagang do-
kumentacjq pokontrolng;
4. przekazanie zamawiajgcemu
dokumentacji pokontrolnej zgod-
nie z terminami i harmonogramami
okre$lonymi w umowie.
Szacowana liczba kontroli wynosi
tacznie 70 054. Propozycje zabez-
pieczone wadium w wysokosci od
8 tys. zt (cze$é V) do 27,5 tys. zt
(czes$¢ Il) mozna sktadaé do
26 marca br. Kryteriami wyboru
najkorzystniejszych ofert sq: cena
(95%) oraz termin przekazania pa-
kietéw zwrotnych (5%). Prace nale-
zy zakornczyé w terminie do 50 dni
od daty udzielenia zaméwienia.
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Hexagon: 2014 udany, 2015 jeszcze lepszy

2014 roku szwedzka

grupa Hexagon (do kt6-
rej nalezq takie marki, jak:
Leica Geosystems, Inter-
graph, ERDAS czy GeoMax)
zwiekszyta swoje przycho-
dy o0 6% w poréwnaniu z ro-
kiem 2013. Warto$¢ sprzeda-
zy w ubiegtym roku siegneta
2,62 mld euro (2,43 mld eu-
row 2013 r.). W podzia-
le na jednostki biznesowe
35% tej kwoty wygenerowat
dziat Hexagon Geospatial,
32% - Hexagon Metrolo-
gy, 15% - Intergraph PP&M,
13% - Intergraph SG&l oraz
5% - Hexagon Positioning.
Jesli chodzi o kategorie pro-
duktéw, to najwigcej przycho-
déw (23%) zapewnity rozwig-
zania dla geodezji. W Europie
Zachodniej segment ten za-
notowat w zesztym roku lek-
ki wzrost sprzedazy. Lepiej

Fot. Hexagon

byto w Ameryce Pétnocne;,
rynku MEA (Bliski Wschéd,
Afryka) oraz Azji - wyjat-
kiem sq jednak Chiny, gdzie
sprzedaz rozwigzan geode-
zyjnych spadta (podobnie
jak w Ameryce Potudniowe;j).
Zysk netto Hexagonu wyniést
w zesztym roku 406 mln euro.
Dla poréwnania, w 2013 r.
byto to 0 ponad 30 min euro

mniej. W tym roku szwedzka
grupa zamierza znacznie po-
prawié te wyniki. Spodziewa
sie przychodéw na poziomie
3,5 mld euro. Liczy takze na
poprawe na rynku rozwigzan
geoprzestrzennych - w ze-
sztym roku sprzedaz wzrosta
0 4%, a w tym roku ma to by¢
juz 8%.
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ProCAD platynowym partnerem Autodesk

poczqtkiem lutego gdan-

ska spétka ProCAD stata
sig pierwszq rdzennie polskq
firmq, ktéra samodzielnie spet-
nita wszystkie wymagania
i dotqczyta do grona platy-
nowych partneréw Autodesk.
Jest to najwyzszy status, jaki
moze osiggnqé dystrybutor
rozwiqzan amerykanskiej fir-
my (producenta m.in. pakietu
AutoCAD), na ktéry sktada sie

szereg bardzo restrykcyjnych
warunkéw dotyczgecych m.in.
kompetencii i liczebnosci per-
sonelu, potencjatu finansowe-
go oraz odpowiedniego po-
ziomu obrotéw handlowych

z Autodeskiem. O elitarnos-

ci Autodesk Platinum Partner
$wiadczyé moze liczba part-
nerdw, ktéra w Europie nie-
znacznie przekracza 10. Wao-
runki bazujgce na $wiatowych

standardach byty dotqd nie-
osiggalne dla polskich partne-
réw amerykanskiej firmy, ktére
nie nalezaty do wigkszych eu-
ropejskich korporaciji. Gdan-
ska spdtka zapowiedziata,
ze juz niebawem przedstawi
oferte, ktéra bedzie zawiera-
ta wymierne korzysci ptyngce
ze wspdtpracy z platynowym
partnerem Autodesk.

Irddho: ProCAD SA



