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Kredyt dla firmy tylko firmowy

Szukajac zrédel finansowania rozwoju swojej firmy, wielu matych
przedsiebiorcéw zastanawia sie, po jaki kredyt siegnac: firmowy
czy moze przeznaczony dla klientéw indywidualnych? Dylemat
ten moze byc¢ bliski zwlaszcza przedstawicielom wolnych zawo-
doéw, ktérzy czesto sg traktowani przez banki w sposéb szczeg6lny
i jako klienci indywidualni majg dostep do finansowania na prefe-

rencyjnych warunkach.

z kredytu konsumenckiego w ce-

lu finansowania firmy mogto by¢
uzasadnione. Jednak aktualne trendy
na rynku uslug finansowych pokazu-
ja, ze bankowcom zalezy na komplekso-
wym podejsciu do klientéw i przedsta-
wiciele wolnych zawod6éw mogg liczy¢
na specjalne traktowanie réwniez przy
ubieganiu sig o kredyty gospodarcze.
Dzieki temu pod dachem jednego od-
dziatu znajdujg oni rozwigzania finan-
sowe niezbedne zaréwno do prowadze-
nia biznesu, jak i do obstugi prywatnych
potrzeb finansowych. Argumentéw
przemawiajacych za finansowaniem
rozwoju biznesu kredytem firmowym
jest naprawde wiele.

J eszcze kilka lat temu korzystanie

o Wyisze kwoty

By moc udzieli¢ kredytu, bank musi
oceni¢ zdolnos¢ kredytowa klienta. Gdy
przychodzimy po kredyt jako konsu-
ment, bank bedzie zainteresowany na-
szymi udokumentowanymi dochodami.
Od ich wysokosci jest uzalezniony wy-
miar podatku, a kazdemu przedsigbior-
cy zalezy, by dochody podlegajace opo-
datkowaniu byly jak najnizsze, co ma
niebagatelny wplyw na zdolnosé¢ kre-
dytowa. Jesli natomiast przychodzimy
po kredyt jako firma, bank bedzie za-
interesowany globalnymi przychoda-
mi naszej firmy. Banki znaja specyfike
prowadzenia dziatalnos$ci przez profe-
sjonalistéw i wychodzg naprzeciw ich
oczekiwaniom. Umozliwiajg przedsta-
wicielom wolnych zawodéw zadeklaro-
wanie wysoko$ci dochodéw osigganych
z prowadzonego biznesu bez koniecz-
nosci dostarczania dokumentéw finan-
sowych firmy — w takiej sytuacji ma-
my do czynienia z tzw. kredytami na
o$wiadczenie.

Dodatkowo warto wiedzie¢, ze ban-
ki ustalajg maksymalne kwoty kredy-
towania dla poszczegdlnych grup klien-
téw i putapy dla klientéw firmowych sg
znacznie wyzsze niz dla indywidual-
nych. Jesli planujemy wieksze wydatki,
np. na zakup sprzetu komputerowego

oraz wyposazenie biura, i potrzebuje-
my wysokiej kwoty kredytu, moze sie
okazag, ze jest ona osiggalna jedynie w
formie kredytu gospodarczego.

o Koszty kredytu

Kolejnym argumentem przemawia-
jacym za korzystaniem z kredytu fir-
mowego jest to, ze wszystkie koszty
zwigzane z kredytem, jak np. prowizja
za jego udzielenie i odnowienie czy od-
setki, stanowig koszt uzyskania przy-
chodu (podobnie jak koszty zwigzane
z prowadzeniem rachunku firmowego)
i tym samym obnizajg dochéd firmy
podlegajacy opodatkowaniu. Dodatko-
wo jesli zabezpieczeniem kredytu jest
ubezpieczenie na zycie klienta i jest to
warunek niezbedny do uzyskania ta-
kiego kredytu, réwniez kwota skladki
ubezpieczenia bedzie stanowi¢ koszt
uzyskania przychodu. Mozliwo$¢ za-
liczenia wymienionych wydatkéw
do kosztéw uzyskania przychodu doty-
czy firm rozliczajacych sie z fiskusem
w formie podatkowej ksiegi przycho-
déw i rozchodéw (KPiR) oraz w for-
mie ksigg rachunkowych (pelna ksie-
gowos¢), a z tych form opodatkowania
korzysta prawie 3/4 polskich mikro-
przedsigbiorcow.

o Oprocentowanie state czy zmienne
Kredyty dla firm réznia sie od kre-
dytéw dla klientéw indywidualnych
rodzajem oprocentowania. Pierwsze
maja najczesciej oprocentowanie zmien-
ne, drugie — stale. Z perspektywy ban-
ku wystepuja tutaj rézne zrédla splaty
zaciggnietego zobowigzania. W przy-
padku klientéw indywidualnych punk-
tem odniesienia jest pensja kredytobior-
cy, ktora jest szacowana jako wartos¢
wzglednie stala. W przypadku kredy-
tow firmowych zrédlem splaty sg zyski
generowane przez przedsigbiorstwo, a te
w duzej mierze zaleza od kondycji calej
gospodarki i tempa wzrostu gospodar-
czego kraju. Dlatego tez oprocentowa-
nie kredytéw firmowych jest najczesciej
zmienne i sktada sie z rynkowej stopy

procentowej (dla kredytéw w zlotych
bedzie to stopa WIBOR — Warsaw Inter-
bank Offered Rate) oraz marzy banku.
Marza jest zwykle stala w calym okre-
sie finansowania, natomiast rynkowa
stopa WIBOR zmienia si¢ wraz z kon-
dycja gospodarcza kraju. Dzigki temu
w sytuacji kryzysu, kiedy moga pojawic
sie ewentualne zatory platnicze zwia-
zane z op6znianiem sig klientéw w za-
placie za wykonane ustugi, raty kredytu
beda nizsze, bo nizszy bedzie poziom
stopy WIBOR. Analogicznie w sytuacji
przyspieszenia gospodarczego raty be-
da wyzsze, jednak przedsiebiorca ko-
rzystajacy z lepszej koniunktury praw-
dopodobnie réwniez bedzie notowac
zwiekszong liczbe klientéw oraz wiek-
sze zyski w swojej firmie i obsluzenie
wyzszych rat nie bedzie dla niego kio-
potem.

o Oferta dla firm

By¢ moze od tego w ogdle nalezatoby
zaczaé, poniewaz oferta finansowania
dla firm i klientéw indywidualnych to
tak naprawde dwie r6zne oferty. Cho¢
oczywiscie znajdziemy produkty pro-
ponowane obu segmentom klientéw, to
jednak oferta dla firm jest bogatsza i le-
piej dostosowana do wymogéw i oczeki-
wan przedsigbiorcow. W finansowaniu
podmiotéw gospodarczych oprécz ,kla-
sycznych” kredytéw mamy réwniez ta-
kie produkty, jak np. leasing (samocho-
déw, sprzetu elektronicznego, maszyn
i urzadzen itp.), factoring (skup nalez-
nosci) czy gwarancje (np. dobrego wy-
konania umowy, przetargowa, zaplaty
czynszu), ktérych nie znajdziemy w ofer-
cie kierowanej do konsumentéw. Okres
kredytowania oraz wspomniane wcze$-
niej kwoty kredytéw gospodarczych sa
réwniez lepiej dostosowane do potrzeb
przedsiebiorcow.

Zr6del finansowania wlasnego bizne-
su warto zatem szuka¢ wéréd ofert kie-
rowanych do klientéw firmowych, bo
najczesciej znajdziemy tam rozwiagza-
nia w wigkszym stopniu odpowiadajace
naszym potrzebom i oczekiwaniom, niz
gdyby$my ograniczyli sie do sprawdze-
nia ofert kierowanych tylko do klientéw
indywidualnych.
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