Maciej i Krzysztof Matysikowie — syn i ojciec

Jak spopularyzowac w Polsce skanowanie laserowe,

G ODETA:

PRZEBIC SIE
Zz ussum

podpowiadajq KRZYSZTOF i MACIE) MATYSIKOWIE oraz KAROL WILCZYNSKI z gdunsk|e| firmy Apeks

JERZY KROLIKOWSKI: Spotykamy
sig przy okazji konferencji prasowej po-
$wigconej skanowaniu gdanskiego Zu-
rawia [patrz ramka na s. 16]. Trudno
bylo si¢ wam uwolni¢ od dziennikarzy.

KRZYSZTOF MATYSIK, dyrektor
Zakladu Ustug Inzynierskich Apeks:
Pierwszy raz temat skanowania lasero-
wego wzbudzil tak duze zainteresowa-
nie, réwniez mediéw. Pewnie dlatego,
ze za projektem stoi Centralne Muzeum
Morskie i dotyczy on tak waznego dla
Gdanska zabytku.

W jaki sposéb udalo si¢ Apeksowi
zdoby¢ to zlecenie?

KAROL WILCZYNSKI z Dzialu Han-
dlu i Marketingu ZUI Apeks: W ramach
promocji naziemnego skanowania lase-
rowego przeprowadzili$my serie prezen-
tacji w péinocnej Polsce. Centralne Mu-
zeum Morskie bardzo zainteresowato sig
woweczas tg technologia, bo dotad dyspo-
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nowato tylko papierowa dokumentacjq
obiektu. Muzeum postawito jednak wa-
runek, by modelowanie 3D byto wykona-
ne przez firme architektoniczna. Dlatego
nawigzaliSmy wspotprace z biurem ZAP
Architekci i wspélnie zdobylismy zlece-
nie skanowania Zurawia.

Ile trwaly prace?

KW: Skanowanie w terenie zajeto piec¢
dni, a opracowanie wynikéw dwa tygo-
dnie. Nastepnie biuro architektoniczne
modelowalo dane przez 3 miesiace.

Czy podczas postprocessingu wycho-
dzily na jaw braki danych i trzeba bylo
wracaé¢ do Zurawia?

KW: Nie, gdyz przed kazdym skano-
waniem wcze$niej na miejscu okreslamy,
ile nalezy rozmies$ci¢ stanowisk, ile cza-
su zajmie pomiar oraz jaki bedzie koszt
pracy. Takg wycene zawsze przygotowu-
jemy bezptatnie. W przypadku gdanskie-
go Zurawia wstepnie zakladaliémy wy-

konanie 150 skanéw, ale po dokladnym
obejrzeniu obiektu trzeba byto zwigkszy¢
te liczbe do 200.
Co bylo najwigkszym wyzwaniem?
KW: Podczas skanowania — dotarcie
do wszystkich zakamarkéw. Minimalny
zasieg uzytego przez nas skanera Riegl
VZ-400 wynoszacy 30 cm w wielu przy-
padkach byt zbyt duzy. Poza tym trud-
ne bylo polaczenie chmury punktéw dla
fasady oraz wnetrza budynku przy gru-
boséci muréw dochodzacej do 4 metrow.
Podczas konferencji nie ukrywaliScie,
ze projekt nie byl nastawiony na zysk.
KM: Naszym gléwnym celem bylo po-
kazanie mozliwosci tej technologii przez
polaczenie wiedzy i umiejetnosci geode-
téw oraz architektéw. Podczas projektu
wchodzilismy wprawdzie troche w kom-
petencje architektéw, a oni w nasze. Ale
jesli sie to rozdzieli, to czas opracowania
jest znacznie dtuzszy. Projekt jest waz-
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ny réwniez dla muzeum, ktére, majac
te dane, bedzie teraz mogto efektywniej
ubiega¢ sie o dotacje. A poza tym — jak
to bywa w przypadku nowych techno-
logii — nie wszystkie ich mozliwosci od
razu sobie u§wiadamiamy. W niedalekiej
przyszlosci skanowanie laserowe moze
by¢ podstawa do r6znych rewelacyjnych
dziatan, z ktérych dzi§ nie zdajemy so-
bie sprawy.

KW: ChcieliSmy w tym projekcie da¢
co$ od siebie dla Gdanska — miasta,
w ktérym dziata nasza firma. Przedsie-
wziecie mialo takZze znaczenie presti-
zowe. Zuraw jest bowiem wizytéwka
Gdanska i bedzie $wietnie prezentowaé
sig w naszym portfolio.

A co jeszcze w nim macie, jesli chodzi
o skaning naziemny?

KW: Nasze najnowsze zlecenie to ska-
nowanie oraz inwentaryzacja komplek-
su latarni morskiej na Rozewiu. Projekt
jest efektem wspélpracy z Towarzy-
stwem Przyjaciét Centralnego Muzeum
Morskiego.

On tez nie byl nastawiony na zysk?

KW: Wigkszos¢ tego typu projektow
robimy po kosztach. Gdyby$my mieli na
nich zarabia¢, to obecnie cena mogtaby
odstraszac klientéw. Priorytetem jest dla
nas ciaglos¢ robot, nabywanie do§wiad-
czenia, podnoszenie kwalifikacji pra-
cownikéw, a przy okazji robimy co$ dla
spoleczenstwa.

Ale co$ jednak zarabiacie na skano-
waniu?

KW: Oczywiscie, np. podczas inwen-
taryzacji hald usypiskowych — na potu-
dniu kraju sg to sktadowiska wegla, a na
p6lnocy — materialéw sypkich.

Macie takze doswiadczenie w skanin-
gu mobilnym.

KW: Pierwsze tego typu pomiary wy-
konalismy w maju 2011 roku wspdlnie
z firmg Riegl w Gdansku, by sprawdzi¢
w praktyce mozliwosci tej technologii.
Przy okazji zinwentaryzowali§my frag-
ment tor6w dla PKP w okolicach Kra-
kowa.

No i posiadacie nietypowy lotniczy
system skanowania. Kto wpadl na ten
pomysi?

KW: To jest nasza koncepcja, ale sys-
tem powstal we wspélpracy z niemiec-
kg firma AutoGyro, producentem wia-
trakowcéw Callidus, oraz austriackim
Rieglem. Jako pierwsi na §wiecie pota-
czylismy tego typu maszyne ze skanerem
laserowym i kamera fotogrametryczna.

MACIE] MATYSIK, kierownik zespo-
tu skaningowego: Warto zaznaczy¢, ze
na poczatku nawet dr Johannes Riegl
[zatozyciel firmy Riegl — przyp. autora]
i czes¢ jego zatogi byli sceptyczni wobec
tego pomystu. Ale teraz juz zrozumieli,

Fot. Apeks

Karol Wilczynski

ze to dla nich szansa i na ostatnich tar-
gach Intergeo sami prezentowali nasze-
go Callidusa.

Czym system ten rozni sie od trady-
cyjnych platform fotolotniczych?

KW: Maszyna lata nizej i wolniej, co
przeklada sie na jako$¢ danych. Poza
tym jest duzo mniejsza, dzieki czemu
nie wymaga rozbudowanej infrastruk-
tury lotniskowej. Co wiecej, wiatrakow-
cem mozna wystartowa¢ nawet z tgki.
Wymaga znacznie nizszych kosztéw
eksploatacji oraz mniejszej liczby po-
zwolen. Dzieki temu koszty lotniczego
skanowania zredukowali$émy do mini-
mum.

Fotogrametryczny wiatrakowiec Callidus

Jak to sie przeklada na rachunek dla
klienta?

KW: W zaleznosci od projektu mozna
oszczedzié od kilkunastu do nawet kil-
kudziesieciu procent.

Podczas skanowania polskiego wy-
brzeza dla Urzedu Morskiego maszyna
z winy pilota ulegla jednak powaznemu
uszkodzeniu.

KW: Ale wyremontowany Callidus juz
z powrotem u nas lata i wyciggnelismy
wnioski z tego wypadku. Przecieramy
szlaki, wiec uczymy sie na swoich ble-
dach.

KM: Na poczatku konkurencja twier-
dzila, ze wiatrakowiec nie nadaje sie do
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tego typu zastosowan, bo jest za lekki.
Ale moim zdaniem to bledne myslenie,
bo §wiat zmierza w kierunku miniatury-
zacji sprzetu pomiarowego. Wciaz obsta-
wiam, Ze to moja koncepcja wygra.

Jak przekonywaé polski rynek do
skanowania laserowego?

KW: Przede wszystkim twarzg
w twarz, a wiec na konferencjach — jak
w przypadku Zurawia, podczas targow,
no i na spotkaniach w urzedach i fir-
mach. Czesta reakcja jest wtedy ,,1al”, bo

Luraw w chmurze

Brama Zuraw fo jeden z najbardziej rozpo-
znawalnych budynkéw w Gdansku. Pierwsze
wzmianki o nim pochodzq juz z 1367 roku.
Budowla w obecnym ksztatcie powstata jed-
nak w latach 1442-44. Zuraw petnit potréjng
funkcje: dzwigu przetadunkowego, fortyfika-
cji obronnej i bramy miejskiej. Zabytek ulegt
znacznemu zniszczeniu w 1945 roku, gdy mia-
sto zdobyta Armia Czerwona (cze$¢ drewnia-
na w catosci, cze$é ceglana w 60%). Brame
odbudowano w latach 1956-59, bazujgc na
materiatach z XVII wieku.

Jednak ten bezcenny zabytek dotychczas nie
posiadat kompletnej dokumentacii. Sytuacje
zmienit projekt firm Apeks oraz ZAPP Architekci
wykonany w tym roku na zlecenie Centralnego
Muzuem Morskiego (ktére w Zurawiu ma jed-
nq ze swoich filii). Zadaniem tej pierwszej spét-
ki byto zeskanowanie obiektu od wewnatrz
oraz z zewngtrz i potqczenie pozyskanych

w ten sposéb chmur punktéw. Przetworzo-

ne dane zajety az 50 GB. Na ich podstawie
druga spétka opracowata model 3D zabytku
oraz jego pochodne, np. przekroje. Do tego
celu wykorzystano oprogramowanie Auto-
desk Revit. Jak méwit Jakub Géralski z firmy
ZAPP Architekci podczas konferenciji praso-
wej po$wigconej projektowi (Gdarisk, 9 ma-
ja), modelowanie zabytku utrudniaty: niemal
kompletny brak jakichkolwiek kqtéw prostych
bgdz elementéw réwnolegtych, nieregularne
tuki sklepier czy ogromna liczba obiektéw do
odtworzenia, z ktérych bodaj najciekawsze to
dwa tzw. kota deptakowe (mogqce dzieki sile
ludzkich mie$ni unosié ciezar nawet do 4 ton).
Przedsiewziecie to byto dla architektéw ,lase-
rowym chrztem bojowym”, gdyz spétka nigdy
wczesniej nie przetwarzata chmur punktéw na
takg skale. Przetozyto sie to na dtuzszy czas
modelowania, ktére zajeto trzy miesigce. Jak
przyznat na konferencji Géralski, dzieki zdoby-
temu doswiadczeniu spétka mogtaby teraz wy-
konaé te prace nawet dwa razy szybcie;j.
Dane opracowane przez obie firmy majq by¢
wykorzystane nie tylko jako dokumentacja, ale
takze do atrakeyjnej wizualnie promociji Zura-
wia. Dajg ponadto spore mozliwosci prowa-
dzenia badan tej najwiekszej bramy morskiej
w éredniowiecznej Europie, w szczegélnosci

w zakresie monitorowania zmian. Sq nawet po-
mysty, by model zabytku wykorzystaé w grze
komputerowe;.

wiele 0séb — co mnie dziwi — o skanowa-
niu laserowym wciaz jeszcze w ogéle nie
styszalo. Dlatego us§wiadamiamy klien-
tom ogromny potencjat tej technologii,
a takze to, ze przy niektérych pracach
pomiar skanerem jest juz tanszy niz me-
tody klasyczne.

MM: Walczymy na tym polu juz od
wielu lat. Przede wszystkim staramy sie
wskazywaé potrzebe — przekonywac,
ze klientowi przyda sie ta technologia.
Dlatego zrealizowalismy wiele projek-
téw naukowych i pokazowych. Ponadto
wspélpracujemy z Politechnika Gdan-
ska, zeby ,zaraza¢” skanowaniem lase-
rowym juz na etapie edukacji.

Kiedy tego typu pomiary beda intrat-
nym biznesem?

KM: Trudno powiedzie¢. To zalezy od
wielu czynnikéw, w tym pieniedzy unij-
nych i modyfikacji prawa przetargowego.
Przy zachowaniu kryterium najnizszej
ceny bedzie ciezko. Zamiast tego urzed-
nicy musza zacza¢ klas¢ wigkszy nacisk
na jakos¢ i czas wykonania. Czy kie-
dy$ zarobie na skanowaniu laserowym?
Szczerze méwiac, nie wiem, bo to jest
objete ryzykiem biznesowym, duzym jak
na nasza firme. Ale juz dawno przestato
mnie interesowac robienie podzialéw.

.

Dla firm powyzej 10 pracownikéw kon-
czy sie bowiem geodezja klasyczna. In-
westujac w skanowanie, mamy mndstwo
obaw, ale to jest ucieczka do przodu.

Upatrzyliécie sobie konkretna nisze
na rynku?

KM: Generalnie interesuje nas budow-
nictwo, inwentaryzacje, poré6wnywanie
stanéw, a takze ochrona zabytkéw. Ce-
lujemy przede wszystkim w mniejsze
projekty i mniejszych klientéw: np. biu-
ra architektoniczne czy urzedy gmin.
Oczywiscie nie pogardzimy takze wigk-
szymi zleceniami, czego przyktadem byt
skaning wybrzeza dla Urzedu Morskiego.
Technologia ta daje jednak tak olbrzy-
mie mozliwo$ci, Ze nie warto ograniczac
sie do jakiejs waskiej niszy. Szkoda tyl-
ko, ze mato kto z tego korzysta. Na przy-
ktad od lat namawiam ratusz w Gdansku
do inwentaryzacji stoczniowych zura-
wi, bo za chwile moze ich juz nie byc¢.
Ale urzednicy odpowiadaja, ze nie ma
pieniedzy. Z kolei drogowcy, ktérym po-
kazywatem mozliwo$ci inwentaryzacji
drég za pomoca skanera, tlumacza, ze
majg instrukcje, ktére nie wymagaja ge-
stej chmury o centymetrowej doktadnos-
ci, tylko zwyklych przekrojéow co 25 me-
tréw, wiec dla nich takie dane to tylko
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klopot. Ale wiem, ze rynek powoli be-
dzie dojrzewat, cho¢ na razie skanuje sig
u nas tylko 7-10% tego, co na Zachodzie.

MM: Barierg sg takze obawy podwy-
konawcéw, ktérzy nie chcg inwestowac
w stacje roboczg i oprogramowanie do
obrébki chmury punktéw. To dla nich
wydatek rzedu nawet kilkudziesigciu ty-
siecy ztotych.

Kiedy Apeks wszedl w skanowanie
laserowe?

KM: O skanerze myslatem juz 10 lat
temu, ale wtedy akurat nie mielis§my
pieniedzy na taka inwestycje. Marzenie
zrealizowaliémy dopiero 5 lat péZniej
z pomocg $rodkéw unijnych. Kupilismy
woéwczas naziemny skaner Riegl VZ-400,
oprogramowanie do jego obrébki oraz sa-
mochdd. To, ze tak dtugo to trwato, z jed-
nej strony ma swoje wady, bo wyprzedzi-
a nas konkurencja. Ale z drugiej strony
wiemy, ze jesteSmy wyposazeni w sprzet
nie tylko nowoczesny, ale i przemyslany
oraz sprawdzony w praktyce. Firmy, kt6-
re zainwestowaly w te technologie jako
pierwsze, czesto ponosity tego bolesne
konsekwencje. Zatrudniamy 25 oséb,
wiec jesteSmy niewielkq spétka i nie sta¢
nas na ponoszenie duzego ryzyka. Tym
bardziej ze wszystko realizujemy $rod-

Wizudlizacja chmury punktéw dla wnetrza i fasady Zurawia
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kami wlasnymi i unijnymi. Przy wdra-
zaniu innowacji unikamy wspétpracy
z firmami trzecimi, bo te czgsto oczeku-
ja szybkiej stopy zwrotu. A inwestycje
w technologie geodezyjne moga sie zwra-
ca¢ nawet 10 lat.

Duzo zawdzieczacie funduszom unij-
nym?

KM: Nasz pierwszy projekt opiewal na
750 tys. z1, z czego potowa pochodzita
ze srodk6éw unijnych. Przedmiotem dru-
giego wniosku, o wartosci 4 mln zt, byt
wiatrakowiec wraz z wyposazeniem. Co
ciekawe, cena samej maszyny wyniosta
tylko 100 tys. euro. Kolejnym projektem
jest Business to Business (B2B) zwigza-
ny z danymi o wielkich objetosciach. Re-
alizujemy go z mysla o duzych firmach
projektowych. Chcemy bowiem specjali-
zowac sig w pozyskiwaniu chmur punk-
tow, taczeniu skanéw, generowaniu poét-
produktéw i przekazywaniu ich dale;j.
W zwigzku z tym zainwestowalismy
w serwer zdolny przyjmowac¢ bardzo
duze pliki i przesyta¢ je do wykonaw-
cy. Czwarty projekt dotyczy wdrozenia
systemu do prowadzenia rachunkowos-
ci. Dzi$ wiele firm wyklada sie bowiem
nie na tym, ze nie ma robét, ale dlatego,
ze 7le kontrolujg swoje finanse. Ponadto

Fot. Apeks

wtasnie zlozyliémy wniosek na zakup
nowego wiatrakowca. Zeszloroczny wy-
padek Callidusa nauczyt nas, ze trzeba
mie¢ co$ w rezerwie. A poza tym dru-
ga maszyna zaoferuje nowe mozliwos-
ci — wykonywanie zdje¢ ukoénych oraz
termalnych. Bedzie takze bardziej ela-
styczna w kwestii wyposazenia w apara-
ture pomiarows. W ramach tego projektu
chcemy jeszcze zakupi¢ mobilny system
skanowania. Mialby on by¢ wyposazony
w skanery Riegl oraz jednostke inercyj-
na Applanix — to nietypowe potaczenie
w tego typu rozwigzaniach.

Macie na celowniku rynki zagra-
niczne?

MM: To jest przedmiotem naszego kolej-
nego unijnego projektu dotyczacego roz-
woju eksportu. Z jego srodkéw finanso-
wany jest nasz udzial w zagranicznych
konferencjach i targach. Niedawno bylis-
my na targach w Szwecji, wkrétce udajemy
sie do Rotterdamu na ,,Geospatial Forum”.
W pazdzierniku wybieramy sie z kolei do
Essen na targi Intergeo, gdzie bedziemy
mieli wtasne stoisko. Na zagranicznych
imprezach panuje zupetnie inna atmosfera
niz w Polsce, chocby dlatego, ze o kryzy-
sie méwi sig tam juz w czasie przeszlym.

Czy kryzys uderzyl w Apeks?

MM: Niestety tak, cho¢ nie przymie-
ramy glodem. Najwiekszy spadek przy-
chodéw zanotowaliémy w dziale kla-
sycznych pomiaréw geodezyjnych, choé
nadal generujg one wigkszo$¢ naszych
przychoddéw. Jest nam bowiem coraz
trudniej konkurowaé z jednoosobowy-
mi firmami majgcymi biura w aucie czy
nawet w... o§rodku dokumentacji geode-
zyjnej. Przy cenach, jakie dyktuja, nie
da sie wygrywac przetargéw. Jedna z na-
szych odpowiedzi jest inwestowac i i§¢
do przodu. Cho¢ nie da sie wykluczy¢,
ze za kilka lat skaner bedzie juz tak po-
wszechny, jak dzi§ odbiornik satelitarny.

Jak wynika z sondazu miesiecznika
,»Point of Beginning”, amerykanscy geo-
deci obawiaja sie, ze inne branze zdo-
minuja rynek skanowania laserowego.
Czeka nas to samo?

KM: Juz teraz to widaé. Urzedy czy biu-
ra coraz czeSciej kupuja skanery, cho¢
w zasadzie skanowanie powinny zleca¢
na zasadzie outsourcingu. Jest to ponie-
kad btad geodetéw, ktérzy lekcewaza te
technologie i nie maja wizji jej wykorzys-
tania. Sprzyja temu takze coraz prostsza
obstuga skaneréw, ktéra dla geodetéw jest
wbrew pozorom zagrozeniem. Nadal jed-
nak jest tak, ze stosunkowo tatwo skano-
wacé z doktadnoscig GIS-owa, a wigc na
poziomie decymetréow. Ale by osiggnaé
centymetry czy nawet milimetry, wcigz
potrzebny jest geodeta. Cate szczescie.

Rozmawiat Jerzy Krolikowski
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