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O KRYZYSIE
| CHMURACH

Rozmowa z polskim geodetq WOJCIECHEM GAWECKIM,

starszym specjalistg ds. rozwoiju dla rynkéw EMEA w Esri Inc.

JERZY PRZYWARA: Czy Swiatowy
kryzys dotknal Esri?

WOJCIECH GAWECKI: Caty czas notu-
jemy wzrost sprzedazy, cho¢ w 2009 ro-
ku nie byt on tak dynamiczny jak rok
wczeséniej. Mimo kryzysu wiele instytu-
¢ji kupuje oprogramowanie GIS, bo jest
to narzedzie, ktére w tych trudnych cza-
sach sie sprawdza. Dzieki niemu moz-
na lepiej zarzadzac i realizowaé zadania
mniejszym naktadem kosztéw. Z drugiej
strony Esri operuje globalnie i ten global-
ny charakter nam ,;sprzyja”. Bo przeciez
kryzys nigdy nie wystgpuje we wszyst-

kich krajach jednoczesnie. Gdy jeden re-
gion §wiata ma sie gorzej, w innych jest
wtedy lepiej i w sumie sie to bilansuje.

Najwieksze rozmiary kryzys przy-
bral jednak w USA, ktére sa gléwnym
polem dzialania firmy.

Skutki kryzysu widzimy w réznych
miejscach na §wiecie i réznie sie one ob-
jawiajg. Na przykiad w USA przepowia-
da sie, ze kryzys dotknie wszystkich do-
piero w 2011 roku. Ma to wynikac stad,
ze miasta osiggng o wiele mniejsze kwo-
ty z tytulu podatkéw od nieruchomosci,
ktére s gléwnym zrédlem ich finanso-

wania. Gdy ceny nieruchomo$ci rosty,
wplywy z podatkéw takze sig zwigksza-
ly. Kiedy nastgpito zatamanie na rynku
nieruchomoéci, automatycznie zmalaty
wplywy z podatkéw. Ta sytuacja dotyczy
jednak tylko cze$ci USA. Przy okazji kry-
zysu zaobserwowali§my natomiast cie-
kawa tendencje, a mianowicie — admini-
stracja coraz czeSciej jest zainteresowana
zawieraniem umoéw dlugoterminowych,
bo daje jej to mozliwos¢ lepszego plano-
wania budzetu. Na co najmniej 3-5 lat do
przodu wiadomo, ile bedzie kosztowala
jakas usluga czy oprogramowanie.

OD BARAKU DO BIUROWCA

Podczas konferencji zorganizowanej pod hastem ,Wszyscy two-
rzymy GIS” poza specjalistycznymi prezentacjami byly takze zy-
czenia od szefa Esri Inc. ]acka Dangermonda, tort i wystep Anny
Marii Jopek. Okazja byta nie byle jaka — polski dystrybutor Esri
obchodzit wlasnie 15-lecie istnienia.

gaja 1990 roku, kiedy to dystrybu-

torem oprogramowania amerykan-
skiej firmy zostata warszawska spétka
Neokart. Rok pézniej utworzono firme
Neokart GIS (z udzialowcem ESRI Insti-
tute Inc. — dzisiaj Esri Inc.), ktéra stala sig
kuznig polskich kadr w dziedzinie GIS.
W lipcu 1995 roku powstata Esri Polska
Sp. z o.0., wylaczny przedstawiciel Esri
w naszym kraju, w ktérej 20% udziatow
objeli Jack i Laura Dangermond. Poczat-
kowo nowa firma — poza przetwarzaniem
danych i dzialalnosciag w zakresie opro-
gramowania i baz danych — miata prowa-
dzi¢ takze... hurtowg sprzedaz maszyn

P oczatki obecnosci Esri w Polsce sig-
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iurzadzen biurowych, sprzedaz detalicz-
na mebli, wyposazenia biurowego i kom-
puteréw. Ostatecznie zajela sie gtéwnie
dystrybucjg oprogramowania Esri. Neo-
kart GIS poszedl natomiast w kierun-
ku budowania systeméw bazujacych na
tym oprogramowaniu. Od poczatku dzia-
Talnosci az do 2003 roku obie firmy wy-
najely cze$¢ pomieszczen od Biura Pla-
nowania Rozwoju Warszawy przy ulicy
Batorego 20.

2003 roku drogi Esri Polska
i Neokartu GIS definityw-
nie sie rozeszly. Z Neokartu
wycofali sie dotychczasowi udziatowcy

(EsriInc. i Lech Nowogrodzki), a obie fir-
my wyprowadzily sie z Batorego. W mar-
cu 2003 roku Esri Polska rozpoczela dzia-
falnos¢ w nowoczesnym biurowcu przy
ul. Putawskiej. Firma szybko sie rozra-
stata, dlatego wkrétce i tam zaczeto bra-
kowa¢ miejsca. W 2008 roku nastapity
kolejne przenosiny, tym razem na trzecie
pietro wiezowca North Gate przy ulicy
Bonifraterskiej (2008 rok).
Systematycznie wzrastaly przycho-
dy i liczba zatrudnionych pracowni-
koéw. O ile w 2002 roku sprzedaz wyno-
sita ponad 6 mln zl, to w 2007 bylo to
11,5 mln, a w 2008 — 16,2 mln zl. Klienta-
mi firmy sg gtéwnie: administracja cen-
tralna, samorzady, ochrona §rodowiska,
wojsko, policja. Niespelna 20% stanowig
zamoOwienia z sektora, ktéry umownie
mozna nazwac geodezja. Spora czes¢
dzialalnosci Esri Polska obejmuje pro-
jektowanie wdrozen systeméw GIS oraz
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WOJCIECH GAWECKI, absol-

went Wydziatu Geodezji i Kartogra-

fii Politechniki Warszawskiej, w latach
1986-90 dyrekior PEGIK Geokart w od-
dziale tej firmy w Kuweicie, w latach
1990-92 dyrektor ds. sprzedazy Neo-
kart GIS w Warszawie, od 1992 roku
zatrudniony w cenfrali Esri w Redlands,
osfatnio na stanowisku starszego specja-
listy ds. rozwoju dla rynkéw EMEA (Eu-

ropa, Bliski Wschad, Azjal

Jak wyglada sprzedaz Esri w rozbiciu
na administracje i firmy?

W USA administracja — poczawszy od
federalnej, poprzez stanowa, do lokal-

szkolenia. Sztandarowymi produktami
sg ArcInfo — system do tworzenia, groma-
dzenia i wizualizacji danych GIS, oraz
ArcGIS Server — system do zarzagdzania
danymi geograficznymi w duzej skali.

E dobnie jak Esri Inc. na §wiecie. Sza-
cuje sie, ze 30% globalnego rynku GIS
nalezy wtasnie do niej. O tym jednak na
konferencji nie méwiono. Dominowato
otwarcie na klienta i uzytkownika, i to
im oddano glos podczas dwudniowej im-
prezy. Wystapienia pokazaly, jak szerokg
tematyke obejmuje GIS. W dobie zalewa-
jacych nas terabajtéw danych i wyzwan
wspbélczesnego §wiata trudno nie zadaé
pytania o to, jak sobie z tym wszystkim
poradzi¢. Wedtug Wojciecha Gaweckiego
z Esri Inc., ktérego wystapienie otwiera-
o konferencje, GIS jest wlagnie narze-
dziem, ktére w duzej mierze pozwala na
nie odpowiedziec.

sri Polska jest liderem na rynku
oprogramowania GIS w Polsce, po-
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nej, czyli odpowiednika polskiej gmi-
ny — jest dostarczycielem 60-70% na-
szych przychodéw. Podobnie wyglada
to w innych rejonach swiata, z reguly
zamoOwienia z instytucji to ponad 50%
naszej sprzedazy.

Ewenementem jest prowadzona przez
Esri dzialalnos¢ wydawnicza.

Zawsze twierdziliémy, ze chcemy
i umiemy dobrze robi¢ GIS. Nasz dzial
marketingu pokazuje to w wydawanym
przez siebie czasopi$mie ,,ArcNews”, kto-
re jest jednak czym$ wiecej niz zwyklg
broszurag marketingowa. Jest w nim tak-
ze miejsce na dtuzsze artykuly czy dys-
kusje.

Publikujecie takze sporo ksiazek.

Roéwniez pozycje ksiazkowe sa pew-
nym elementem marketingu. Na przy-
ktad zamiast wysyla¢ jakiegos wybit-
nego specjaliste z zakresu GIS z serig
wykladéw po $wiecie, prosimy go, by
napisat ksigzke, ktérg my nastepnie
wydamy i roze$lemy. Nie traktujemy
wigc wydawnictwa jako samodzielnej
dziatalnosci, ktéra ma by¢ zyskowna.
Sprawdza sig ono jako metoda krzewie-
nia wiedzy i szerzenia informacji na te-
mat GIS. Sprzedajemy rzeczywiscie du-
zo tych pozycji.

Kogo w ten sposéb edukujecie?

Kazdy z wlasnego doswiadczenia wie,
ze cztowiek tak naprawde uczy sie zawo-
du dopiero wtedy, gdy p6jdzie do pracy.
Wiedza szkolna jest tylko przygotowa-
niem i nie ma tu specjalnej réznicy mie-
dzy USA, Polska czy innymi krajami.
Sadze, ze nasze ksigzki sg préba przybli-
zenia uzytkownikowi praktycznej strony
wiedzy. Sg formg pomocy chociazby dla
0s6b, ktore nagle staja przed wyzwania-
mi zwigzanymi z tym, ze w ich wydziale
czy firmie instalowane jest wtasnie opro-
gramowanie GIS. Przeciez dorosty czlo-
wiek musi skad$ czerpa¢ wiedze. Moze
oczywiscie wybra¢ kursy organizowane
przez wyspecjalizowane firmy lub in-
stytucje, ale moze takze skorzysta¢ z na-
szej oferty.

W Europie trwa obecnie wdrazanie
dyrektywy INSPIRE, ktéra z jednej stro-
ny ma wplyna¢ na ujednolicenie da-
nych geoprzestrzennych, z drugiej za$s
— ulatwi¢ dostep do nich. Pojawiaja sie
jednak regulacje, z ktérych wynika, ze
administracja mialaby swiadczy¢ takze
ustugi w zakresie tego typu danych. Czy
to niepokojacy sygnal dla biznesu?

Jesli panstwo bedzie sie zajmowa-
o ustugami, to z pewnoscig nie utatwi
funkcjonowania biznesowi. Nasza firma
moze tylko pewne rozwigzania propa-

gowad, nie mamy natomiast recepty, jak
takie podejécie zmieni¢. Jaskotka zapo-
wiadajgca zmiany w Europie jest czescio-
we otwarcie zasobow brytyjskiej agencji
Ordnance Survey.

Natomiast nie sagdze, by administra-
cja publiczna w jakimkolwiek kraju lek-
ka reka oddata komukolwiek swoje da-
ne. Wazne, moze nawet wazniejsze niz
kiedys, sg dzisiaj wzgledy bezpieczen-
stwa. Nie powinno sig tez pomijac¢ kwe-
stii praw autorskich czy optat za dane.
W USA, cho¢ obowiazuje zasada, ze da-
ne pozyskane ze srodkéw federalnych
majg by¢ udostepniane, tez nie kazdy
moze wszystko dosta¢ za darmo.

Chyba najsensowniejszym rozwigza-
niem byloby bezptatne udostepnianie
kazdemu chetnemu okreslonego zestawu
danych. Z kolei inny, takze $cisle zdefi-
niowany zbiér, powinien by¢ dostepny
bezplatnie dla jednostek administracji.

Na czym polega inicjatywa Commu-
nity Topographic Basemap?

Jesli nie potrafimy jeszcze odwazy¢
sie —jako spolecznoé¢ migdzynarodowa
—na udostepnienie wszystkich danych,
to zrébmy chociaz mape topograficznag
Swiata w postaci rastrowej, ale w jed-
nym formacie, z jedng zrozumiatg dla
wszystkich symbolika. Nasza inicjaty-
wa Community Topographic Basemap
jest wynikiem takiego wlasnie rozu-
mowania. Chodzi o mape, ktéra byta-
by produktem dobrej jakosci, bezptatnie
dostepnym dla wszystkich zaintereso-
wanych, stuzacym jako podktad, na kté-
rym mogliby naktada¢ wtasne tresci,
pracowac itd. JesteSmy przekonani, ze
jest duza potrzeba takiego darmowego
produktu. Czas chyba skonczy¢ z tym,
ze kazdy robi mape po swojemu. Nawia-
sem moéwiac, o te jednolito§¢ powinny
dba¢ instytucje panstwowe.

Od kilku lat coraz wiecej mowi sie
o cloud computing, czyli przetwarza-
niu w chmurze.

Rzeczywiscie, to obecnie modny ter-
min. ,Chmura” moze by¢ przechowywa-
na na wiasnym serwerze firmy lub na
zewnetrznym. W obydwu przypadkach
uzytkownicy loguja sie do tego serwe-
ra, zamiast trzymac¢ oprogramowanie
na swoich komputerach. Odpada wiec
kupowanie np. kilkunastu czy kilkuset
sztuk rozbudowanych komputeréw, ak-
tualizowanie programéw na tych maszy-
nach itp.

Trudno jednak dzisiaj zawyrokowag,
w jakim kierunku rozwinie sie idea
cloud computing. Sa tacy, ktérzy méwia,
ze dzisiaj to jeszcze tylko ,obtoczki” na
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niebie. Niby od strony technicznej wia-
domo, co i jak robié. Istnieje tez jeden
model biznesowy, méwi sig o dwéch in-
nych. Ale ktéry z nich bedzie oplacalny?
Moze zaden? JesteSmy wiec Swiadkami
wyscigu, bo ten, kto pierwszy zrobi to do-
brze, bedzie dyktowal warunki pozosta-
tym. Z cloud computing jest troche tak,
jak z serwisem Facebook. Wszyscy chca
by¢ tam widoczni, bo jak kogo$ nie ma
na Facebooku, to nie istnieje. Niestety,
$wiat zdaza w tym kierunku.

Na razie cloud computing nie ma zbyt
wielu zastosowan, cho¢ méwi sieg, ze to
jedna z kluczowych technologii na ,,ce-
lownikach” szeféw IT. Dziala gtéwnie
w duzych firmach i instytucjach, ktére
zawieraja umowy w celu wykorzystywa-
nia zewnetrznego sprzetu.

Z serwerami zewnetrznymi wiaza
sie takze obawy o bezpieczenstwo da-
nych.

Mozna sie z tym zgodzi¢, ale tylko do
pewnego stopnia. Programy zabezpiecza-
jace dane i aplikacje w ,,chmurze” sg juz
dostepne i zyskuja coraz lepsze opinie.

A moze rozwigzaniem jest oprogra-
mowanie na godziny?

Niektoérzy przewiduja, ze niedtugo ko-
rzystanie z software’u bedzie traktowa-
ne jako ustuga. By¢ moze za kilka lat za-
miast calego pakietu oprogramowania
bedziemy kupowali tylko uzytkowanie
go przez okreslong liczbe godzin. Taka
forme oferuje juz firma salesforce.com,
ktérej placi sie od pojedynczego uzyt-
kownika majacego dostep do jej serwe-
row. Inne rozwigzanie to podzieli¢ ustu-
gi na drobne moduty, by uzytkownik
mogl wykupié np. godzing kodowania
czy edycji danych.

Firmy, takie jak Esri, dzialajace w do-
tychczasowym, nazwijmy go, tradycyj-
nym modelu biznesowym, potrafig po-
liczy¢, ile sztuk oprogramowania musza
sprzedac, zeby przezy¢ i mie¢ pieniadze
na dalszy rozwdj. Ale na razie nikt nie
potrafi stwierdzi¢, czy podzielenie np.
Worda na kawatki bedzie oplacalne.
Nie wiadomo nawet, czy za jeden kawa-
lek wzia¢ centa czy 8 centéw. Sadze, ze
idea chmury bedzie rozwijana stopnio-
wo, najpierw zacznie pojawiac sie jako
dodatkowa funkcja w ofercie. A z cza-
sem dopracujemy sie wlasciwego mode-
lu biznesowego.

Co w zwiazku z tym robi Esri?

Obserwujemy, co sig dzieje i podejmu-
jemy wtasne proby. Juz dzi$ mozna wiec
korzysta¢ np. z ArcGIS Servera w chmu-
rze, choé na razie jest to wykorzystywa-
ne gtéwnie do testowania.

Czy oprogramowanie open source jest
zagrozeniem dla firm software’owych?

Ruch open source wywodzi sie ze
srodowisk akademickich, ludzi, kt6-
rzy umiejg programowac i chcg to robic¢
za darmo. Na razie najwiecej tego typu
rozwiagzan dotyczy internetu, bo to jest
»cool” i wszyscy chca tam by¢. Ponadto
jezyki internetowe sg prostsze, wiec la-
two napisa¢ co§ nowego, ale powstajgce
aplikacje sg raczej nastawione na prze-
gladanie danych i niezbyt czesto oferuja
bogate srodowisko analityczne czy edy-
cyjne.

W ostatnim czasie styszymy komenta-
rze uzytkownikéw, ktérzy mieli juz oka-
zje podjac takie préby, ale zdecydowali
sie pozostaé przy oprogramowaniu ko-
mercyjnym. Gléwnym argumentem ta-
kiej decyzji jest z reguly lepsze wsparcie,
jakie oferujg firmy komercyjne, co jest
ogromnie wazne, szczeg6lnie w przy-

GIS NASZ POWSZEDNI

Drugiego dnia konferencji glos zabrali klienci Esri. Podczas kazdej z czterech
sesji tematycznych wiele miejsca pos§wiecono temu, jak Polacy radza sobie z

wdrazaniem i obstuga systeméw informacji geograficzne;.

pd

miato mozna powie-
S dzie¢, ze wyniki na-

pawajg optymizmem.
Okazuje sie bowiem, ze w cia-
gu zaledwie kilkunastu lat
z malo znanej technologii GIS
szybko stat sig podstawowym
narzedziem pracy w urze-
dach, na uczelniach wyzszych
czy w instytucjach dbajacych
o nasze bezpieczenstwo. Pra-
cy bez tych rozwigzan nie wy-
obrazaja juz sobie takze przed-
siebiorstwa z réznych branz
— od gazowni i wodociagéw
przez operatoréw sieci komor-
kowych po lotniska.

® S|P-owe PERELK]
Regionalne i lokalne sys-
temy informacji przestrzen-
nej (SIP) rosng w Polsce jak
grzyby po deszczu. Wiek-
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szo$¢ z nich to rozwigzania
powtarzalne, ktére czesto nie
r6znig sie nawet interfejsem.
Coraz czesciej jednak mozna
spotkac¢ takze systemy wy-
jatkowe zaréwno ze wzgledu
naich wyglad, zawarto$¢, jak
i oferowane narzedzia. Takie
oryginalne SIP-y powstaly
m.in. w: Gdansku (umozliwia
mieszkanicom zglaszanie na
mapie réznych niedogodnos-
ci, np. zalegajacego $§niegu),
Kwidzynie (pozwala urzedni-
kom sprawdza¢, kto nie ptaci
za wywo6z $mieci) czy Zielo-
nej Goérze (wyznacza stuzbom
ratunkowym najlepsza trase
dojazdu, a obywatelom pre-
zentuje model 3D miasta).
Inwencja samorzadowcow
nie zna granic. Coraz wiecej
urzednikéw dostrzega wiec,

ze lokalny geoportal to nie
tylko tadny element witry-
ny internetowej, lecz takze
narzedzie do komunikacji
z mieszkancami i inwestora-
mi oraz klucz do sprawnego
zarzgdzania regionem.

o GIS tACZY LUDZI
Krajowym instytucjom
naukowym zarzuca sie, ze
nie wspolpracuja z biznesem,
a realizowane przez nie pra-
ce badawcze czesto trafiajg do
szafy i tam juz pozostaja. Wie-
le przykladéw prezentowa-
nych na konferencji Esri Pol-
ska burzyto ten stereotyp. Oto
bowiem klimatolodzy z Pol-
skiej Akademii Nauk pracuja
z wojskiem nad algorytmami
generujacymi mapy stresu ter-
micznego, a naukowcy i stu-

Prezes Esri Polska
Lech Nowogrodzki

denci z krakowskiej Akademii
Gérniczo-Hutniczej pomagaja
wladzom Zielonej Géry w bu-
dowie miejskiego SIP-u. Naj-
ciekawszym przykladem jest
jednak projekt ,,Atlasu sie-
dlisk dna polskich obsza-
réw morskich” (GEODETA
6/2009). Jak chwali sie jego
wspolautor prof. Jacek Urban-
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padku aplikacji o krytycznym znacze-
niu dla dziatalnosci przedsiebiorstwa.

Mysle, Ze bagatelizowanie ruchu open
source byloby bledem. Zaliczytbym go
chyba do kategorii tych,ucigzliwych”,
czyli takich, ktére, zrywajac z utartymi
schematami, wnosza inne spojrzenie.
Jako producent oprogramowania ko-
mercyjnego musimy w sposéb tworczy
wychodzi¢ naprzeciw potrzebom klien-
téw. Mozna przeciez zaspokaja¢ potrze-
by i budowa¢ rozwiazania na wiele r6z-
nych sposobéw.

Z drugiej strony, podtrzymujac polity-
ke otwartoéci dgzymy réwniez do wspie-
rania narzedzi open source, takich jak
Postgre SQL, ktére nasi uzytkownicy
wyraznie wskazali jako dla nich wazne.
Dzi$ jest to jedna z opcji baz danych ob-
stugiwanych w naszych produktach.

Jaka jest polityka Esri w sprawie stan-
daryzacji?

Firma zawsze stata na stanowisku, ze
standardy trzeba wspiera¢, bo dzigki nim
mozemy sie wymienia¢ informacjami.
To jest jedno z naszych hasel od wielu,
wielu lat. W zwigzku z tym nasi eksper-
ci biorg udzial w pracach praktycznie

ski (Uniwersytet Gdanski),
nie do$¢, ze przedsiewziecie
zintegrowalo 7 instytucji nau-
kowo-badawczych, to jeszcze
jego wyniki, czyli sam atlas,
zostaly bezptatnie opubliko-
wane w internecie.

® BARIERY SA..

Na konferencji — zar6wno
podczas sesji, jak i w kulu-
arach —-mozna bylo takze usly-
sze¢ sporo narzekan. Piotr Pa-

wszystkich organizacji standaryzacyj-
nych (m.in. ISO, OGC, W3C). Staramy sie
oczywiscie unika¢ bezproduktywnych
przepychanek, interesuja nas gléwnie
aspekty techniczne. Chcemy by¢ pewni,
ze standard z punktu widzenia technicz-
nego jest poprawny. Co wiecej, obiecuje-
my, ze obstuzymy wszystkie zatwierdzo-
ne juz standardy.

Osobng sprawa jest to, jak standar-
dy maja sie do formatéw stosowanych
przez poszczegoblne firmy. Standardy sg
pewnym wsp6lnym mianownikiem, a ze
w pracach nad nimi biorg udziat r6zni
producenci, to konieczne sg pewne kom-
promisy. Dlatego czasami wydaje sig, ze
ograniczajg one mozliwosci funkcjonal-
ne. Produkty komercyjne maja oczywis-
cie ogromny zakres funkcji, a rozwia-
zanie naszym zdaniem idealne to takie,
jak nasze produkty, ktére z jednej stro-
ny pozwalajg na korzystanie ze standar-
déw, a z drugiej — dajg dostep to bogate-
go Srodowiska.

Od chwili powstania, czyli od
1969 roku, firma Esri kieruje ten sam
czlowiek. Jaki jest na co dzien Jack Dan-
germond?

Jest praktyczny i bardzo zaangazowa-
ny w dzialalnos¢ Esri. Gdy firma byta
mniejsza, sam podejmowat wiele, nawet
drobnych decyzji, dzisiaj zdarza sig to
o wiele rzadziej. Jak kazdy szef musi na
pewno duzo mysle¢ o firmie i poswie-
cac czas na sprawy mato z GIS-em zwia-
zane. Ale ma oczywiscie wglad w to,
co dzieje sie w catej firmie. Jest zaan-
gazowany w planowanie nowych pro-
duktéw czy sprzedaz, szczeg6lnie jesli
chodzi o kluczowych klientéw. Nie wa-
ha sie wezwac¢ dowolnego pracownika,
gdy do rozstrzygniecia jest jakis wazny
problem. Dawniej regularnie odwiedzat
pracownikéw, aby porozmawia¢ o bie-
zgcych sprawach. Dzi§, wraz ze wzro-
stem firmy, nie jest to juz, niestety, moz-
liwe. Ponadto pelni ré6wniez funkcje
doradcze w réznych organizacjach, jak
cho¢by w NASA. Z jednej strony Jack
Dangermond jest na pewno wielkim wi-
zjonerem GIS, z drugiej czesto zakasuje
rekawy i siada ze swoimi wspélpracow-
nikami do rozwigzywania biezacych
problemoéw.

Rozmawiat JERZY PRZYWARA

® _ALE SZYBKO ZNIKNA

Zamiast jednak narzekac
na stan obecny, warto sobie
u$wiadomié, co oznaczat dla
nas GIS jeszcze 15 lat temu.
Kto wéwczas styszat o WMS-
-ach czy WFS-ach? Kto mogt
podziwiaé swoéj ogrodek
w bezplatnych geoportalach
i Google Earth? Ktére miasto
posiadato cyfrowy model za-
budowy 3D?

Jak wspominatl na konferen-

FOT. JERZY PRZYWARA

chot ze slaskiego WODGiK-u
przy okazji prezentacji syste-
mu TOPAZ (do zarzadzania
BDOT) uskarzat sie na Prawo
zamdéwien publicznych. Jego
zdaniem ustawa ta wymusza
zbyt sztywne formulowanie
warunkéw technicznych,
a takze utrudnia aneksowa-
nie umow. Tymczasem dobry
GIS - jak przekonuje — powi-
nien by¢ rozwigzaniem ela-
stycznym. Kolejny problem
administracji to niewystar-
czajaca liczba rak do pracy
— dotyczy to nie tylko samo-
rzadoéw, lecz takze urzedow
centralnych. Z checig utwo-
rzylyby one nowe etaty, lecz

Pierwszy dzier konferencii Esri Polska w hotelu Sofitel Victoria

zamiast tego musza albo za-
wiera¢ umowy zlecenia, al-
bo po prostu czekaé na lep-
sze czasy. Efekt jest taki, ze
np. w Urzedzie Lotnictwa Cy-
wilnego —jak zalil sie Marcin
Latos —, komoérka GIS-u” liczy
raptem... jedng osobe. Kolej-
ne zmartwienie urzednikéw
to mata popularnos¢ serwi-
séw GIS-owych wsréd oby-
wateli. Co z tego, ze urzedy
i instytucje tworzg z mysla
o nich interesujace i przydat-
ne geoportale, skoro liczba
odwiedzin pozostawia wiele
do zyczenia.

Jesli chodzi o kwestie czy-
sto techniczne, to prelegenci
narzekali m.in. na wciaz nie-
wystarczajaco zaimplemento-
wang technologie 3D w apli-
kacjach geoprzestrzennych.
Rzecz jasna, juz niemal kaz-
dy program oferuje wizuali-
zacje w trzech wymiarach.
Problem jednak w tym, ze
praca w tym trybie potrafi
unieruchomic¢ na dlugi czas
nawet szybki komputer. Spo-
ro 0s6b zwracalo takze uwagg
na wciaz niedoskonate ustugi
krajowego Geoportalu, glow-
nie na powolne WMS-y.

cji Marek Grzesiak z Polskiej
Grupy Energetycznej, w po-
przedniej dekadzie wdrazanie
systeméw informacji geogra-
ficznej w firmach traktowa-
ne bylo jako kosztowna fana-
beria. A jak juz sie szeféw do
GIS-u przekonato, to kolejng
barierg bylo znalezienie spe-
cjalistycznego oprogramo-
wania oraz pracownikéw do
jego obslugi. Teraz nikt juz
chyba takich probleméw nie
ma. Mozna wiegc zalozyé¢, ze
réwniez dzisiejsze bolaczki
specjalistéow od GIS-u szyb-
ko odejda w niepamiec.

JERZY KROLIKOWSKI
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