GEO\\/ Y WIAD

/ GtOWA

W CHMURZE
PUNKTOW

/ MARCINEM MUCHA, i ARKADIUSZEM SZADKOWSKIM z GISPRO

o wdrazaniu, wykorzystywaniu i perspektywach technologii skanowania

laserowego w Polsce

JERZY KROLIKOWSKi: Dlaczego
siedziba GISPRO znajduje si¢ akurat
w Szczecinie?

MARCIN MUCHA, wiceprezes zarza-
du GISPRO: Nie kierowalismy sie w tej
kwestii zadnymi strategicznymi wzgle-
dami. Gdy zakladalismy firme w 2006 ro-
ku, bylo to naturalne, gdyz kadra zarza-
dzajaca i gtéwni udziatowcy pochodzili
wlasnie z tych okolic.

Kto jest wlascicielem spotki?

MM: Udzialowcami GISPRO sg wy-
facznie osoby fizyczne, przede wszyst-
kim z kregéw geodezyjnych.

Jaki byl dla GISPRO pod wzgledem
finansowym rok 2009?

MM: Osiagnelismy okolo 7 mln zt
przychodéw. Co do zyskéw, to jeszcze
nie znamy ich dokladnej wartosci.

Skad wzial sie pomyst na zakup sys-
temu mobilnego skanowania laserowe-
go (MLS)?

MM: Obserwujac krajowy i europejski
rynek geodezyjny, zauwazyliémy spore
zapotrzebowanie na technologie do no-
woczesnego, szybkiego i precyzyjnego po-
zyskiwania danych geoprzestrzennych.
Z doswiadczenia wiedzielismy, ze jest
ono szczegdlnie duze przy obstudze in-
westycji i tworzeniu map do celé6w pro-
jektowych dla obiektéw liniowych. Przy
pozyskiwaniu danych dla kilkudziesieciu
kilometréw drogi lub linii kolejowej obec-
ne od kilku lat na polskim rynku mobil-
ne systemy kartowania (MMS) mialyby
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bardzo ograniczone zastosowanie. Gdy
zleceniodawca wymaga centymetrowej
doktadnosci pomiaréw, najefektywniej-
szym rozwigzaniem okazuje sie wlasnie
mobilny skaning laserowy (MLS).

Czy w chwili zakupu mieliscie duzy
wybér sprzetu?

MM: W gre wchodzily dwa systemy —
Riegla i Optecha. Po przeanalizowaniu
wielu czynnikéw, w tym ceny i jakosci
sprzetu, zdecydowali$my sig na to pierw-
sze rozwigzanie.

Koncepcja calego systemu zostata
opracowana przez Riegla czy GISPRO?

MM: Nasz system powstawat w Scistej
wspblpracy z Rieglem. Przy czym wraz
z postepem prac i zalatwianiem formal-
nosci zwigzanych z kredytem technolo-
gicznym projekt podlegal modyfikacjom.
Przykladowo pierwsze przymiarki za-
ktadaty wykorzystanie starszych skane-
réw Riegla. Gdy jednak dwa lata temu
firma zaprezentowala nowsze modele,
zaraz po premierze zdecydowalismy sie
na ich zakup.

ARKADIUSZ SZADKOWSKI, dyrek-
tor Zakladu Fotogrametrii i Teledetekcji
GISPRO: Mieliémy szczescie by¢ pierw-
szym uzytkownikiem mobilnego syste-
mu Riegla. Wczesniej na bazie skaner6w
tej firmy brytyjska spétka 3D Laser Map-
ping na wlasng reke opracowata podobne
rozwigzanie. Gdy Riegl zauwazyt przy-
datnosc¢ tej technologii, rozpoczal pra-
ce nad stworzeniem kompletnego MLS.

W oficjalnej ofercie tej firmy jest on do-
piero od niedawna.

Jaki model biznesowy przewiduja pa-
nowie przy sprzedazy ustug mobilnego
skanowania?

MM: Spodziewamy sig, ze najwieksze
zainteresowanie bedzie dotyczylo sa-
mych chmur punktéw z georeferencja,
ktére firmy geodezyjne moga pdézniej
przetworzy¢ do mapy lub numerycznego
modelu terenu. Druga potencjalng grupa
klientéw sg biura projektowe, ktére be-
da mogly pracowac na bazie gotowych
NMT. Oczywiscie oferujemy takze kom-
pleksowg obstuge danego zagadnienia,
od A do Z, przy wykorzystaniu réznych
technologii pomiarowych.

AS: Liczymy na zamé6wienia od innych
firm geodezyjnych, ktére chca mie¢ lub
juz majg do$wiadczenie w przetwarza-
niu chmur punktéw. Jak tylko stopnieje
$nieg i poprawia sie warunki do wykony-
wania pomiaréw, samochdd moze praco-
wac nawet po 8 godzin dziennie. Chcemy
przynajmniej 50% pomiaréw przekazy-
waé w formie chmury punktéw wpaso-
wanej w dowolny zdefiniowany uktad
odniesienia firmom geodezyjnym i pro-
jektowym do dalszego przetwarzania. Je-
steSmy otwarci na wspéiprace polegajaca
na rejestracji danych naszym systemem
dla potrzeb i na zaméwienie innych firm
realizujacych wlasne projekty.

Jakie jest zainteresowanie mobilnym
skanowaniem w Polsce?



Marcin Mucha, wiceprezes zarzqdu GISPRO

MM: W miare uplywu czasu rosnie.
Wynika to zapewne z faktu, ze system
jest stosunkowo nowy i dopiero pod ko-
niec 2009 roku zaczeliémy go promowac.
Musimy tutaj, niestety, przeciera¢ szlaki
i u§wiadamia¢ potencjalnym uzytkow-
nikom, jakiego typu dane mozemy z tego
systemu pozyskaé oraz do czego i w jaki
sposob je wykorzystaé. Niektérzy nadal
czesto uwazaja, ze chmura punktéw to po
prostu tadny obrazek, ktéry mozna sobie
pooglada¢ w trzech wymiarach i na jego
podstawie wygenerowac efektowng ani-
macje. Aby przekonac ich, Ze jest inaczej,
jezdzimy m.in. na wiekszo$¢ konferencii,
gdzie mozemy zosta¢ zauwazeni.

AS: Kiedy prowadzilem pierwsze pre-
zentacje MLS, zauwazylem, ze wiele
0s6b ma problem ze zrozumieniem istoty
chmury punktéw. Wtedy zaczatem doda-
wac spory wstep i w pewnym momencie
zorientowalem sig, ze polowe
prezentacji poS§wiecam wyjas-
nieniu, czym jest georeferen-
cyjna chmura punktéw. Wie-
le os6b nadal postrzega ja jako
dwuwymiarowe zdjecie skia-
dajace sie z kropek i nie rozu-
mie, ze na podstawie tych da-
nych mozna np. wygenerowaé
bardzo dokladny NMT.

MM: Na szczeécie Swia-
domos¢ przydatnosci chmu-
ry punktéw w Polsce rosénie,
gléwnie za sprawg coraz po-

Arkadivsz Szadkowski, dyrektor Zaktadu Fotogrametrii i Teledetekcji

pularniejszego skaningu statycznego, kt6-
ry zreszta takze mamy w swojej ofercie.

AS: Nasz system jest wlasciwie w poto-
wie mobilny i w polowie statyczny. Takie
rozwigzanie bardzo dobrze sprawdza sie
np. przy zbieraniu danych pod mapy do
cel6w projektowych. Bardzo czesto samo-
chody, drzewa czy elementy pasa drogo-
wego tworza cienie w chmurze punktow.
W takim przypadku pomiar mobilny uzu-
pelniamy skaningiem statycznym wyko-
nywanym z wybranych punktéow. W ten
spos6b ograniczamy do minimum lub na-
wet wykluczamy konieczno$é¢ wykorzysta-
nia tradycyjnych technik pomiarowych.

Jaki byt cel skanowania tunelu $red-
nicowego w Warszawie?

AS: Byla to niezobowigzujaca i nieod-
platna wzajemna wymiana do§wiadczen
miedzy nami a koleja. MielisSmy okazje
przejechac sie po torach i zobaczy¢, jak

w takich warunkach zachowuje sie chmu-
ra punktow i jaki jest jej potencjal infor-
macyjny. Pewnych rzeczy nie da sie prze-
widzie¢, trzeba je po prostu przetestowac
w praktyce. Z drugiej strony kolej mogta
sprawdzi¢ przydatno$c naszej technologii
przy pomiarach skrajni i obiektéw pasa
kolejowego. Doswiadczenia z tego projek-
tu sg dla nas bezcenne, tym bardziej ze
juz teraz otrzymujemy zapytania z Euro-
py Zachodniej w sprawie skanowania li-
nii kolejowych.

W planach GISPRO jest takze skano-
wanie z pokladu fodzi.

MM: Nasz system mozemy szybko zain-
stalowac wlasciwie na kazdym pojezdzie,
nie tylko na samochodzie. Pracujac na fo-
dzi czy barce, moze on stuzy¢ np. do kar-
towania dolin rzecznych i kanaléw.

AS: Pewnych miejsc lotniczy skaning
laserowy nie jest w stanie pomierzy¢, a je-

Marcin Mucha: Przy pozyskiwaniu danych dla kilku-
dziesieciu kilometréw drogi lub linii kolejowej mobilne

dokladnosci pomiaréw, najefektywniejszym rozwiaza-
niem jest mobilny skaning laserowy (MLS).

FOT. ANNA WARDZIAK

systemy kartowania (MMS) miatyby bardzo ograniczone
zastosowanie. Gdy zleceniodawca wymaga centymetrowej
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Arkadiusz Szadkowski: Jezeli ktos chce pracowac

w ambitnej firmie, to musi by¢ mobilny. W rozmowach

ze znajomymi ze studiéw bytem zaskoczony, jak wielu

z nich jest mocno przywiazanych do rodzinnych stron

i przez to woli zajmowac sie tradycyjng geodezja, niz prze-
prowadzic sie i stawi¢ czola nowoczesnym technologiom.

uzyskac na ten cel 5,6 mln zt
ze Srodkow wspdlnotowego
Programu Operacyjnego In-
nowacyjna Gospodarka w ra-
mach priorytetu 4.4. [nowe in-
westycje o wysokim potencjale
innowacyjnym — przyp. red.].
Od poczatku powstania firmy
specjalizujemy sie w opraco-
waniach lotniczego skaningu
laserowego i zdje¢ fotograme-
trycznych oraz klasyfikacji nu-
merycznych modeli pokrycia

$li pomierzy, to z mniejsza doktadnoscia.
MLS na todzi moze sie okazaé¢ przydatny
np. przy realizacji dyrektywy powodzio-
wej. Planujemy, Ze rozwigzanie to uda nam
sie przetestowac juz wiosng tego roku.

Czy dolaczony do systemu georadar
takze wzbudza zainteresowanie klien-
tow?

MM: Na razie prezentujemy te tech-
nologie i bierzemy udziat w réznych po-
stepowaniach, gdzie wymagane sg prace
z jego wykorzystaniem.

W Polsce brak jest regulacji prawnych
dotyczacych skanowania laserowego.
Czy to powazna bariera dla GISPRO?

MM: Brak wytycznych technicznych
czy instrukcji zwigzanych ze skanin-
giem nie jest barierg stricte prawna, bo
juz teraz mamy mozliwo$¢ wykorzysty-
wania naszej technologii w pomiarach
geodezyjnych. Gdyby jednak takie re-
gulacje powstaly, zwiekszylyby swia-
domos$¢ odbiorcéw prac pomiarowych
i utatwily rozwéj skanowania laserowe-
go. Po prostu strach przed nowg techno-
logig bylby mniejszy.

Czy GISPRO jako pracodawca latwo
znajduje geodetéw do obstugi tak nowo-
czesnych rozwiagzan?

MM: W Szczecinie sg pod tym wzgle-
dem trudno$ci. Chociazby dlatego, ze
dopiero od zeszlego roku na studiach
dziennych ksztalceni sg tutaj geodeci.
W praktyce musimy wiec pozyskiwac spe-
cjalistéw z calej Polski, a i tak geodetéw
fotogrametréw nie ma za wielu. Nasza ka-
dra jest w wigkszos$ci bardzo mtoda — éred-
nia wieku to okolo 27 lat. Dzieki temu, ze
dostawcy wykorzystywanych w GISPRO
technologii zapewniaja nam cykle szko-
len, jeste$my w stanie w dos¢ krétkim ter-
minie wyszkoli¢ pracownikéw. Na stale
zatrudniamy ich 41. Oprécz tego — w za-
leznosci od biezacych potrzeb — wspélpra-
cujemy takze z osobami spoza firmy.

AS: W dzisiejszych czasach, jezeli ktos
chce pracowaé¢ w ambitnej firmie, to mu-
si by¢ mobilny. W rozmowach ze znajo-
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mymi ze studiéw bylem zaskoczony, jak
wielu z nich jest mocno przywigzanych
do rodzinnych stron i przez to woli zaj-
mowac sig tradycyjna geodezja w miejscu
zamieszkania, niz przeprowadzic sie i sta-
wic czola nowoczesnym technologiom. Ja
swojej przeprowadzki wcale nie zatuje.

W ubieglym roku ukoinczyl pan studia
na Politechnice Warszawskiej. Na ile
przydatne okazaly sie one przy wdraza-
niu tego nowatorskiego rozwiazania?

AS: Nieskromnie powiem, ze nigdy nie
konczytem na tym, co wynosilem z zajec.
Dla mnie studia to drogowskaz wskazu-
jacy kierunek, w ktérym mozna péjsc.
Tylko od nas zalezy, czy sig w co$ zagle-
bimy. Mialem przyjemnos$¢ studiowac
na jednej z najlepszych uczelni w Pol-
sce ksztalcacych w kierunku teledetekcji
i fotogrametrii. Pracuje tam kadra, ktéra
jest otwarta na nowoczesne technologie,
bierze udziat w zagranicznych konferen-
cjach i zwozi studentom wszelkie nowin-
ki. Gdybym sig od wykladowcéw o nich
nie dowiedzial, to pewnie sam nie cig-
gnalbym pézniej wielu interesujacych
mnie obecnie zagadnien, takich jak mo-
dele 3D czy wykorzystanie skaningu la-
SErowego.

Egzamin magisterski zdawal pan
réwniez na Uniwersytecie Technicz-
nym w Wiedniu. Jak wypada ta uczel-
nia na tle polskich?

AS: Mysle, ze technologicznie nasze
uczelnie sa 3-5 lat do tylu za tymi z Eu-
ropy Zachodniej. Tamtejsze uniwersyte-
ty sg sponsorowane i dzieki temu funk-
cjonujg duzo blizej producentéw réznych
rozwigzan technologicznych. Wiedza
akademicka przeplata sie tam z wiedza
produkcyjna. Pozwala to na jej lepsze wy-
korzystanie, a takze sceptyczne spojrze-
nie na swoje pomysly, by nie trafi¢ w §le-
py zaulek.

Jakie sa plany GISPRO na przyszlo$¢?

MM: Zbudowanie fotogrametrycznej
platformy lotniczej, ktéra bedzie wypo-
sazona m.in. w LiDAR. Udalo nam sig

terenu. Dzieki wlasnej platfor-
mie bedziemy mogli dalej rozwijac¢ sig
w tym kierunku. Nadal chcemy takze ko-
rzystac ze §rodkéw Unii Europejskiej. Na
razie dobrze nam to idzie. Z jednej strony
pieniadze te pozwalaja na rozwdj firmy,
a z drugiej — umozliwiajg pokazanie cze-
go$ nowego na polskim rynku.

Kiedy wasza platforma wzbije sig
w powietrze?

MM: Na razie trudno to sprecyzowac,
pracujemy nad jej budows.

Ze srodkow UE korzystaliscie row-
niez przy zakupie MLS. Na jakich zasa-
dach projekt ten jest rozliczany?

MM: W przeciwienstwie do platformy
lotniczej MLS zostal zakupiony nie z do-
tacji, lecz z kredytu technologicznego.
Specyfika tej pozyczki zaktada umorzenie
do 50% jej wartosci w okresie pieciu lat
na podstawie faktur za ustugi wykorzys-
tujace system skanowania GISPRO. Nasza
platforma mobilna pracuje juz blisko rok,
w najblizszym czasie bedziemy wiec wy-
stepowac o pierwsze umorzenie.

We wrzes$niu ubieglego roku GISPRO
uczestniczyla w targach Intergeo. War-
to bylo?

MM: Oczywiscie! Mimo Ze obok nas
prezentowano kilka konkurencyjnych
systeméw, nasze stoisko cieszylo sie spo-
rym zainteresowaniem, nawet firm spo-
za Europy. Nawigzaliémy kontakty, ale
czy co$ powazniejszego z tego wyniknie,
okaze sie dopiero na wiosne, bo na razie
z przyczyn pogodowych mamy ,martwy
sezon” na tego typu pomiary. Co wazne,
dzieki targom stali$émy sie bardziej znani
rowniez w Polsce.

AS: Warto doda¢, ze zapytania ofer-
towe, ktére otrzymujemy z Europy Za-
chodniej, sa z reguly bardzo konkretne,
co wynika z faktu, ze tamtejsze firmy do-
skonale znaja juz te technologie oraz jej
potencjal.

Rozmawiat JERZY KROLIKOWSKI

Wiegcej o MLS firmy GISPRO nas. 10.



