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N asz¹ ide¹ jest zmniejszenie nieko-
 rzystnych skutków polityki fiskalnej

poprzez umo¿liwienie Pañstwu zainwe-
stowania kwot p³aconego podatku w do-
wolny œrodek trwa³y, z którego korzysta-
cie Pañstwo w codziennej pracy (np.
w sprzêt geodezyjny, sprzêt komputero-
wy czy samochód ciê¿arowy w karoserii
auta osobowego). Mo¿liwoœci takie ot-
wieraj¹ siê przed firmami, które decydu-
j¹ siê na leasing operacyjny – efektywn¹
ekonomicznie formê pozyskiwania œrod-
ków trwa³ych. Nie trzeba nikogo przeko-
nywaæ, ¿e korzystniej jest zmniejszyæ
podstawê opodatkowania poprzez p³ace-
nie czynszów leasingowych (w ca³oœci
wliczanych w koszty uzyskania przycho-
du) ni¿ p³aciæ coraz wy¿sze podatki.
Poza oczywistymi udogodnieniami po-
datkowymi, firmy, które decyduj¹ siê na
leasing operacyjny:
■ nie potrzebuj¹ inwestowaæ du¿ych sum
na zakup sprzêtu (tym samym zwiêksza-
j¹ sw¹ p³ynnoœæ finansow¹),
■ zachowuj¹  zdolnoœæ kredytow¹,
■ mog¹  zaplanowaæ przysz³e wydatki
(czynsze leasingowe mog¹ byæ równe,
degresywne lub mo¿emy zastosowaæ har-
monogram z uwzglêdnieniem indywidu-
alnych potrzeb).

Firma „MR Leasing Service” uwzglêdnia-
j¹c potrzeby i mo¿liwoœci klienta oferuje
leasing na okres od roku do czterech lat.
W chwili obecnej o formie leasingu de-
cyduje rozporz¹dzenie ministra finansów
z 6 kwietnia 1994 r. w sprawie zalicza-
nia przedmiotu umów najmu lub dzier-
¿awy rzeczy albo praw maj¹tkowych do
sk³adników maj¹tku stron tych umów
(DzU nr 28 poz.129). O tym, czy umo-
wa jest umow¹ leasingu operacyjnego ,
decyduje spe³nienie przynajmniej jed-
nego warunku:
■ umowa jest zawarta na czas nie ozna-
czony,
■ umowa zosta³a zawarta na czas ozna-
czony, lecz nie zawiera prawa nabycia
lub je zawiera z mo¿liwoœci¹ wypowie-
dzenia,
■ umowa zosta³a zawarta na czas nie
oznaczony, zawiera prawo nabycia bez
mo¿liwoœci jego wypowiedzenia, a po-
nadto  podstawowy okres umowy wynosi
co najmniej 40% normatywnego czasu
amortyzacji, a suma op³at jest ni¿sza od
wartoœci tych rzeczy i praw.
Umowy zawierane w „MR Leasing Ser-
vice” spe³niaj¹ drugi warunek ww. prze-
pisów. Umowa leasingu nie zawiera po-
stanowieñ o nabyciu przedmiotu leasin-

gu po zakoñczeniu umowy. Leasingobior-
ca, zgodnie z zawart¹ umow¹, zwraca
przedmiot leasingu (jest sporz¹dzany pro-
tokó³ zdawczo-odbiorczy) i umowa wy-
gasa. Poniewa¿ przedmiot leasingu jest
jeszcze w dobrym stanie, leasingodawca
mo¿e go sprzedaæ. Nabywc¹ mo¿e byæ
równie¿ leasingobiorca – sprzeda¿ ta nie
pozostaje w zwi¹zku przyczynowym
z umow¹ leasingu – w ¿adnym wypadku
nie mo¿e przes¹dzaæ o kwalifikacji po-
datkowej umowy leasingu.
Szczegó³owych informacji dotycz¹cych
tej atrakcyjnej formy finansowania inwe-
stycji oraz jej aspektu prawnego udziel¹
Pañstwu pracownicy naszych biur i przed-
stawicielstw handlowych, do których ser-
decznie zapraszamy.
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