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Dlaczego polecamy Panstwu
leasing operacyjny?

“ asza idea jest zmniejszenie nieko-
rzystnych skutkéw polityki fiskalnej
poprzez umozliwienie Panstwu zainwe-
stowania kwot ptaconego podatku w do-
wolny Srodek trwaty, z ktérego korzysta-
cie Panstwo w codziennej pracy (np.
w sprzgt geodezyjny, sprzgt komputero-
wy czy samochdd cigzarowy w karoserii
auta osobowego). Mozliwosci takie ot-
wieraja si¢ przed firmami, ktore decydu-
ja si¢ na leasing operacyjny — efektywna
ekonomicznie form¢ pozyskiwania $rod-
kéw trwatych. Nie trzeba nikogo przeko-
nywac, ze korzystniej jest zmniejszyé
podstawg opodatkowania poprzez place-
nie czynszow leasingowych (w catosci
wliczanych w koszty uzyskania przycho-
du) niz ptacié coraz wyzsze podatki.
Poza oczywistymi udogodnieniami po-
datkowymi, firmy, ktére decyduja si¢ na
leasing operacyjny:

nie potrzebuja inwestowaé duzych sum
na zakup sprz¢tu (tym samym zwigksza-
ja swa ptynnos¢ finansowa),

zachowuja zdolnos¢ kredytowa,

moga zaplanowac przyszie wydatki
(czynsze leasingowe moga by¢ rowne,
degresywne lub mozemy zastosowac har-
monogram z uwzglednieniem indywidu-
alnych potrzeb).

Firma ,,MR Leasing Service” uwzglednia-
jac potrzeby i mozliwosci klienta oferuje
leasing na okres od roku do czterech lat.
W chwili obecnej o formie leasingu de-
cyduje rozporzadzenie ministra finanséw
z 6 kwietnia 1994 r. w sprawie zalicza-
nia przedmiotu umdéw najmu lub dzier-
zawy rzeczy albo praw majatkowych do
sktadnikéw majatku stron tych uméw
(DzU nr 28 poz.129). O tym, czy umo-
wa jest umowa leasingu operacyjnego ,
decyduje spetnienie przynajmniej jed-
nego warunku:

umowa jest zawarta na czas nie ozna-
czony,

umowa zostata zawarta na czas ozna-
czony, lecz nie zawiera prawa nabycia
lub je zawiera z mozliwo$cia wypowie-
dzenia,

umowa zostala zawarta na czas nie
oznaczony, zawiera prawo nabycia bez
mozliwo$ci jego wypowiedzenia, a po-
nadto podstawowy okres umowy wynosi
co najmniej 40% normatywnego czasu
amortyzacji, a suma oplat jest nizsza od
wartosci tych rzeczy i praw.
Umowy zawierane w ,,MR Leasing Ser-
vice” spetniaja drugi warunek ww. prze-
pisow. Umowa leasingu nie zawiera po-
stanowien o nabyciu przedmiotu leasin-

gu po zakonczeniu umowy. Leasingobior-
ca, zgodnie z zawarta umowa, zwraca
przedmiot leasingu (jest sporzadzany pro-
tokot zdawczo-odbiorczy) i umowa wy-
gasa. Poniewaz przedmiot leasingu jest
jeszcze w dobrym stanie, leasingodawca
moze go sprzedac. Nabywca moze byé
rowniez leasingobiorca — sprzedaz ta nie
pozostaje w zwiazku przyczynowym
z umowa leasingu — w zadnym wypadku
nie moze przesadza¢ o kwalifikacji po-
datkowej umowy leasingu.
Szczegdtowych informacji dotyczacych
tej atrakcyjnej formy finansowania inwe-
stycji oraz jej aspektu prawnego udziela
Panstwu pracownicy naszych biur iprzed-
stawicielstw handlowych, do ktérych ser-
decznie zapraszamy.
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