GEOORGANIZACE

Geodezyjna Izba Gospodarcza
domaga sie przestrzegania prawa

KAZDY MA
ROBIC SWOJE

Minely wakacje, skonczyly sie urlopy, wszyscy wracaja do pracy.
Emocje wzbudzajg wybory parlamentarne i prezydenckie. Duzo
sobie po nich obiecujemy. My, geodeci, po kilku trudnych latach
szczegoblnie czekamy na nadejscie lepszych czaséw. Na razie jednak
sami probujemy robic, co sie da, bez ogladania sie na politykow.

® SZYBCIE) W OSRODKACH!

Ostatnio podczas dyskusji w Izbie
stwierdzilis$my, ze wiele o$rodkéw do-
kumentacji geodezyjnej i kartograficznej
lekcewazy maksymalne terminy usta-
lone w rozporzadzeniu w sprawie zgta-
szania prac geodezyjnych i kartograficz-
nych (...):

@ 10 dni roboczych od dnia zlozenia
zgloszenia na przygotowanie materiatow;

@ 6 dni roboczych od dnia zlozenia do-
kumentacji na przeprowadzenie kontroli;

@3 dni robocze od dnia zlozenia do-
kumentacji na wydanie materialéw dla
zleceniodawcy.

PODGIiK-i nie dotrzymuja tych ter-
minéw, bo nie wigze sie to z zadnymi
sankcjami. W tej sytuacji Izba wystgpi-
ta z wnioskiem do GUGIK, aby rozpo-
rzadzenie w sprawie oplat za czynno-
$ci geodezyjne uzupelnié¢ o rutynowe,
cennikowe kary za zwloke w dotrzyma-
niu kazdego z wymienionych terminéw.
Nasza propozycja jest nastepujaca: 1%
warto$ci faktury ODGIK za kazdy dzien
zwloki, jednak nie mniej niz 20 zt. Chce-
my, aby kwota kary nie byta ograniczo-
na. Moze sie wigc zdarzy¢, ze oSrodek
bedzie musiat doptaci¢ wykonawcy, jes-
li tylko sp6znienie bedzie odpowiednio
duze. Obecnie czekamy na odpowiedz
GUGIK w tej sprawie.

Gwoli sprawiedliwosci musze tu do-
dag, ze sa tez oérodki, w ktérych na wi-
zyte mozna umoéwic sie telefonicznie,
a potem, czekajac na przygotowywane
niemal od reki materiaty, popija¢ osrod-
kowa kawe. Zycie bywa piekne, szkoda
tylko, ze nie wszedzie.

Niezaleznie od wspomnianych dzialan
bedziemy wystepowali do wojewddzkich
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inspektoréw nadzoru geodezyjnego i kar-
tograficznego, zeby po swojej linii réw-
niez dyscyplinowali opieszale osrodki.

® COTO JEST
RAZACO NISKA CENA?

W trakcie tegorocznych targéw GEA
zorganizowali$my spotkanie firm z wo-
jewodztw wielkopolskiego i lubuskiego.
Wywigzata sig dyskusja, ktérej gléwnym
tematem byty bardzo niskie ceny ,,cho-
dzace” na rynku robét geodezyjnych,
szczegblnie tych na przetargach. Nikt
nikomu nie moze oczywiscie zabronié¢
zlozenia oferty z dowolnie niska cena.
Jednak ta niska cena wiaze sig na og6t
z bardzo niskg jakoscia. Efekty w posta-
ci kiepskich materiatéw ,konsumujg” po-
tem inni wykonawcy. Zastanawiali$my
sig, jak to zmienié.

Jedna z mozliwosci dla zleceniodaw-
cow jest wykorzystanie pojecia tzw. ra-
zaco niskiej ceny oferty. Ladnie brzmi,
ale co znaczy? W trakcie dyskusji, kie-
dy usilowali$my ten termin skonkrety-
zowad, Staszek Soszka z Zielonej Géry
sformutowat propozycje, ktéra wszystkim
sig spodobata: razaco niska cena to taka,
ktéra jest mniejsza od 80% kwoty prze-
znaczonej przez zamawiajacego na reali-
zacje zlecenia. Rozumiemy oczywiscie,
Ze ta ostatnia jest okres-
lona na podstawie
znajomoSci cen
rynkowych czy
tzw. §lepego
kosztorysu.

Jak to interpre-
towacé? My, przed-
siebiorcy geode-
zyjni, rozumiemy

to w ten sposob, ze zamawiajacy po
otwarciu ofert na przetarg powinien za-
komunikowa¢ oferentom, ktérych cena
jest nizsza niz wspomniane 80% kwoty
przeznaczonej na realizacje zlecenia, ze
uwaza zaoferowana cene za razaco niska
iprosi o wyjasnienia i potwierdzenie, ze
oferent doktadnie zdaje sobie sprawe, co
i za ile oferuje.

Oczywiécie zamawiajagcy moze wy-
jasnienia oferenta przyjac i tym samym
zaakceptowac te niska ceng. Musi mie¢
jednak §wiadomo$é, ze powierzenie wy-
konania zlecenia za takg kwote wiaze sig
z podwyzszonym ryzykiem stabej jako-
§ci, niedotrzymania terminu itd.

® KI] MA DWA KONICE

Traktujemy powyzsza definicje jako
instrument dla stuzby geodezyjnej (za-
mawiajgcych) przydatny do eliminowa-
nia bylejakosci w branzy i obiecujemy
wspiera¢ wszystkich, ktérzy beda ja wy-
korzystywaé. Przypominamy, ze stoso-
wanie ustawy o zaméwieniach publicz-
nych ma prowadzi¢ do wyboru ofert
najkorzystniejszych, a nie najtanszych.
W zwigzku z tym nie zamierzamy nowe-
lizowac¢ ani tej ustawy, ani innych aktow
prawnych. Uwazamy, ze do stosowania
zaproponowanej przez nas definicji wy-
starczy wylacznie inteligencja i wiedza
techniczna zamawiajgcego.

Dodam jeszcze, ze Izba moze wystepo-
wac w procedurze przetargowej w imie-
niu swoich czlonkéw i bedzie przypad-
kom zlecen zrazaco niska ceng starannie
sig przyglada¢ zaré6wno pod katem jako-
§ci, jak i terminowos$ci wykonywanych
prac, ze szczegdlnym uwzglednieniem
ewentualnego aneksowania umoéw.

Dla symetrii dodam, ze nie mamy nic

przeciwko temu, aby zama-

wiajacy w ramach egzekwo-
wania zobowigzan oferenta
korzystal ze wszystkich swo-
ich mozliwosci naliczania kar
i wymuszania jakosci, nawet
gdyby to mialo doprowadzi¢ do
bankructwa firmy. Takie zacho-
wanie mialoby dyscyplinujacy
wplyw na wszystkich uczestni-
kéw rynku.

Stowem, kazdy — wykonaw-

stwo i stuzba geodezyjna

— ma robi¢ swoje i wyma-

gat swojego w swoim cza-

sie i zgodnie ze standarda-
mi. I tylko tego oczekujemy,
no moze plus ta kawa.
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