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Rozmowa z Marcelem Goyvaertsem,

dyrektorem handlowym w firmie Sokkia

na Europe Potudniowq i Polske

MAREK PUDLO: Czy podobaja sie
panu Miedzynarodowe Targi GEA
w Poznaniu?

MARCEL GOYVAERTS: Na pewno
nie mozna ich poréwnac¢ do Intergeo.
Ale i tak organizatorzy nie maja sie cze-
go wstydzié. Z tego, co widze, Polska jest
bardzo specyficznym i trudnym rynkiem
nie tylko dla samych geodetéw, ale tak-
ze dla dystrybutoréw sprzetu, a chyba
najbardziej dla organizatora targéw. Po
krétkiej wizycie zauwazam duze podo-
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bienistwo wspolczesnej Polski i Hiszpa-
nii sprzed 10 lat. Zniszczone drogi, brak
wystarczajacej infrastruktury kolejowej,
zalegloéci w budownictwie (oczyszczal-
nie Sciekéw, elektrownie itp.). Krétko
moéwiac — mnéstwo do zrobienia.
Podobienistwo widoczne jest rowniez
w kondycji rynkéw geodezyjnych obu
krajéw. W latach 90. na Pétwyspie Ibe-
ryjskim sprzedawali$my 2% tachimetréow
zmotoryzowanych i 98% modeli tradycyj-
nych. Obecnie te proporcje maja sie jak

20 do 80. Przewiduje, ze w najblizszych
latach preferencje polskich geodetéw tez
sig zmienig. Analogie dostrzegam réw-
niez we wcigz powoli rozwijajacym sie
sektorze odbiornikéw GPS.

Z czym Sokkia wystawia si¢ w tym
roku w Poznaniu i jakie ma plany na
zblizajace sie targi Intergeo?

W ostatnim okresie pozyskali§my stra-
tegicznych inwestoréw, a wylozone przez
nich pienigdze postanowili$émy przezna-
czy¢ na nowe produkty i marketing. Tak-
ze 85-lecie firmy Sokkia jest okazjg do
zaprezentowania kilku nowosci. Jedna
z nich jest przedstawiana po raz pierwszy
na targach GEA zmodernizowana seria
tachimetréw SETx30RK/x30R3K [wiecej
nas. 52 —red.]. Ma ona tutaj swoja prapre-
miere. Zdecydowali$my sie na ten krok,
poniewaz jest to sprzet specjalnie przysto-
sowany do polskiego rynku, zmieniony
na zyczenie polskich geodetéw.

Poza tym na tegorocznych targach In-
tergeo zaprezentujemy jeszcze cztery no-
wosci. Pierwsza z nich bedzie kompletnie
przebudowany odbiornik GPS GLR 2700
ze zintegrowang anteng, bezkablowymi
polaczeniami, portem Bluetooth itp. Do
naszej oferty wejdzie réwniez niwelator
kodowy SDL 50. Bedzie sie on plasowal
cenowo pomiedzy precyzyjnym niwelato-
rem SDL 30 a tradycyjnymi niwelatorami
optycznymi. Jest to nasza odpowiedZ na
urzadzenie Leica Sprinter. Nowoscig be-
dzie tez zmotoryzowany tachimetr umoz-
liwiajgcy prace w trybie robotic (one-
-man-station). Wszystkie nasze produkty,
w tym réwniez te juz obecne na rynku,
bedg wspomagane przez nowe oprogra-
mowanie do prac polowych SDR+.

Kiedy tachimetry Sokkia zostang wy-
posazone w system operacyjny Win-
dows?

Przymierzamy sie do jego wprowadze-
nia pod koniec przyszlego roku. Windows
jest na tyle popularnym systemem, ze nie
sposéb dluzej sie przed nim broni¢. Opro-
gramowanie w naszych instrumentach
jest wprawdzie wystarczajace do ich ob-
stugi, otrzymujemy jednak sygnaly od
geodetéw, ze potrzebujg oni uniwersal-
nego systemu, ktéry umozliwia np. fatwa
wymianeg danych miedzy sprzetem réz-
nych firm. A zatem nie pozostaje nam nic
innego, jak przychyli¢ sig do tych zyczen.
Cho¢ méwiac szczerze, nie jest to nasz
gléwny cel na obecng chwile, a osobiscie
nie jestem zwolennikiem rezygnowania
ze sprawdzonych i malo zawodnych roz-
wigzan. A takim jest DOS.

Czy nie obawia sie pan, ze japonska
marka Sokkia straci po tym, jak pro-
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dukcje niwelatoréw optycznych prze-
niesiono do Chin?

Dosy¢ dtugo wahali$my sie przed pod-
jeciem takiej decyzji. Rozpatrywalismy
dwa aspekty: na jednej szali polozyliSmy
mozliwo$¢ znacznego obnizenia cen ni-
welatoréw, a na drugiej — spadek zaufa-
nia odbiorcéw. Wybrali$my ztoty srodek.
Przenie$liSmy produkcje do Chin, ale
kazda partia sprzetu jest bardzo doktad-
nie kontrolowana przez japonskich in-
zynieréw ds. jakosci produktu. JesteSmy
jej bezwzglednie pewni i dlatego dajemy
na nasz sprzet dwuletnig gwarancje. Nie
chcemy, aby byt on kojarzony z produk-
tem stricte chinskim, ktéry kosztuje polo-
we mniej od naszego, ale tez jego ,,zycie”
w trudnych warunkach budowlanych nie
trwa dtuzej niz 12 miesiecy. W tej chwili
kazdy przyszly posiadacz niwelatora ma
powazny dylemat. Albo kupi¢ wyprodu-
kowany w Japonii model o powigkszeniu
20x, albo za te sama ceng wyposazyc sig
w instrument Sokkii o powiekszeniu 24x,
ale wytwarzany na Dalekim Wschodzie.

Czy moze pan zdradzic strategie han-
dlowa Sokkii dla naszego kraju?

Sokkia przespata najlepszy okres sprze-
dazy w Polsce. Staba sie¢ dystrybucji
i matle zainteresowanie krajem ze strony
centrali Sokkii spowodowaly, ze sprze-
dawanych jest tutaj mniej naszych tachi-
metréw niz innych marek. O rynku bu-
dowlanym nie bede wspominat. Kiedy
pozostali dystrybutorzy sprzetu geode-
zyjnego umacniali swoja pozycje na wa-
szym rynku i teraz sa powaznymi gra-
czami, my przegapiliSmy swoja szanse.
Dziwig sig, bo posiadamy bardzo dobrej
jakosci produkty, cenione wéréd geode-
téw tachimetry, odbiorniki GPS i niwela-
tory w konkurencyjnych cenach. Dlatego
w najblizszym czasie nasza sie¢ sprzeda-
zy w Polsce zostanie wzmocniona. Gene-
ralnym dystrybutorem nadal pozostanie
COGIK, i to on bedzie nawigzywat wsp6l-
prace z wieksza liczbg dileréw. Bardziej
zdecydowanie zamierzamy wej$¢ w sze-
roko rozumiany rynek budowlany.

Po wstapieniu Polski do Unii Europej-
skiej ogromne pienigdze przeznaczane sg
narozwdj infrastruktury drogowej, reali-
zacje duzych projektéw budowlanych,
a co za tym idzie — poprawia sie koniunk-
tura na rynku geodezyjnym i budowla-
nym. To juz dla nas ostatni dzwonek na
podejmowanie madrych decyzji. Najbliz-
sze 5 lat bedzie decydujace. Kolejnej szan-
sy powazniejszego zaistnienia na polskim
rynku geodezyjnym juz nie bedzie.

Rozmawiat MAREK PUDLO
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41 wystawcow, 1500 zwiedzajacych,

460 m* powierzchni wystawienniczej,

70 prezentacji firmowych i referatow,

6 sesji seminaryjnych i 2 rodzaje warszta-
tow szkoleniowych — tak w skrécie mozna
scharakteryzowac tegoroczng impreze.

ym razem targi GEA zorganizo-

ANNA WARDZIAK
wano w jednej z hal imponuja-

| cego — jak na polskie warunki —

kompleksu Miedzynarodowych Targéw
Poznafiskich. Otwarcia imprezy dokona-
li wspélnie: wiceprezes GUGIK Ryszard
Preuss, wielkopolski wingik Lidia Da-
nielska oraz prezes Geodezyjnej Izby Go-
spodarczej Wojciech Matela.

Targi GEA byty doskonalg okazjg do po-
réwnania réznych rozwigzan. I dotyczy-
fo to zaréwno sprzetu pomiarowego (Le-
ica, Nikon, Nedo, Pentax, Sokkia, Topcon,
Trimble), jak i urzadzen do skanowania,
kopiowania i drukowania (Canon, Co-
lortrac, Contex, KIP, Océ, Seiko, Xerox).
Oferte z tego zakresu uzupelniata sesja
prezentacji pod haslem ,Techniki i tech-
nologie geoinformacyjne”.

W tym roku jednak dominujacy byt
udzial firm dostarczajacych danych,
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