GEORYNEK

(zy jokos¢ uratuje polskq

geodezje?

Przetargi, ktére beda oglaszane
przez GUGIK w zwigzku z reali-
zacja 3 duzych projektow w ra-
mach PO Polska Cyfrowa, by-

ly gtéwnym tematem walnego
zgromadzenia Polskiej Geodezji
Komercyjnej zorganizowanego
13 listopada w Warszawie.

mercyjnej odbywaty sie z udzialem

gléwnego geodety kraju Kazimierza
Bujakowskiego oraz zastepcy GGK Jac-
ka Jarzabka. Goscie z GUGIK przedstawi-
li 3 duze projekty, ktére maja rozpoczac
sie wkrétce i by¢ zakonczone w III kw.
2018 r. Budzet przedsiewzie¢ ZSIN fa-
za II, CAPAP i K-GESUT wynosi w sumie
430 mln zt. Dobra wiadomo$¢ dla branzy
jest taka, ze umowy na dofinansowanie
tych projektow zostaly podpisane przez
przedstawicieli GUGIK 3 dni pézniej, tj.
16 listopada [wiecej o projektach w GEO-
DECIE 11/2015 —red.].

GGK Kazimierz Bujakowski zade-
klarowal réwniez ogloszenie w naj-
blizszych miesigcach pierwszego w ra-
mach CAPAP przetargu na wykonanie
430 arkuszy mapy topograficznej w ska-
li 1:10 000. Wkrotce zostanie takze za-
inicjowany dialog techniczny dotycza-
cy warunkoéw realizacji projektu ZSIN
faza II (modyfikacja warunkéw z projek-
tu ZSIN faza I). Po zakoniczeniu dialogu
i wylonieniu pierwszej grupy partneréw
z powiatéw bedg oglaszane przetargi na
modernizacje EGiB.

0 brady plenarne Polskiej Geodezji Ko-

ze ze wzgledu na skale prac nastapi

w geodezji przejécie od rynku zama-
wiajacego do rynku ustugodawcy. Zwra-
cajac sie do przedsigbiorcow, zachecat
do wspélpracy duzych firm z matymi
iinteresowal si¢ mocami przerobowymi
jednych i drugich. Obiecywal, ze w prze-
targach bedzie uwzgledniony czynnik
spoleczny w ten sposéb, ze preferencje
otrzymaja podmioty zatrudniajace spe-
cjalistéw na umowe o prace. Kolejna pla-
nowana zmiana w procedurze przetargo-
wej na korzys¢ firm to etapowanie, czyli
zamykanie prac i placenie etapami.

K azimierz Bujakowski przewiduje,
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Zastepca GGK Jacek Jarzabek zwracal
uwage, jak istotne jest sprawne zarzadza-
nie projektami w ramach konsorcjéw. Do-
tychczas, jego zdaniem, byt to staby punkt
w realizacji projektow, ale teraz, przy tak
duzej skali prac, nie mozna sobie na to
pozwoli¢. Dialog techniczny dotycza-
cy ZSIN bedzie bardzo wazny, pozwoli
okresli¢ potrzeby kadrowe, w tym liczbe
geodetéw uprawnionych niezbednych do
prowadzenia prac, i w ogdle przeprowa-
dzi¢ rzeczywistg ocene pracochlonnosci.
Jacek Jarzabek podkreslat, ze GUGIK jest
zainteresowany wysoka jakoScia, a nie
naliczaniem kar dla wykonawcéw.

trowatla sie na procedurach prze-
targowych. Kilka postulatéw sfor-

mulowal Florian Romanowski,prezes
OPEGIEKA Elblag:

eWarunki przetargowe powinny zawie-
ra¢ klauzule, ze nie wolno zanizac¢ cen.

eNalezy wprowadzi¢ element jakoscio-
wy w przetargach. Jakos¢ produktu jest
pochodng ceny. Trzeba wykonywac swo-
ja prace dobrze i zada¢ godziwego wyna-
grodzenia za te jako$¢.

eNalezy eliminowac¢ z przetargéw fir-
my, ktére zle wykonuja prace.

oW umowach powinna by¢ wpisana
mozliwo$¢ aneksowania (bez takiej klau-
zuli firmy sa czesto karane nawet za to,
co od nich nie zalezy).

eEwentualne kary powinny by¢ nali-
czane tylko od wartosci etapu, ktérego
dotycza, a nie od wartosci calej umowy.

O jakosci méwita réwniez Weronika
Borys (prezes spotki GEOBID z Chorzo-
wa). Przyznata, ze jakos¢ prac geodezyj-
nych poszta ostatnio w dét i przedstawia-
ta propozycje powigzania tego parametru
z karami za popelniane przez firmy ble-
dy. Jej zdaniem nie tylko wykonawcy, ale

D yskusja przedsiebiorcé6w koncen-

réwniez geodeci powiatowi sg zaintereso-
wani wysoka jakoscia prac geodezyjnych.

biznesu geodezyjnego byl Jan Po-

te¢ z Geodezyjnej Izby Gospodar-
czej grupujacej mniejsze firmy. Zauwa-
zyl on, ze:

ePotrzebne sg spotkania przedstawi-
cieli GUGIK z geodetami powiatowy-
mi, zeby przekona¢ samorzadowcow do
przyjetych rozwigzan.

eKary umowne powinny mie¢ okreslo-
ny gérny pulap, np. 30% wartosci umo-
wy, aby nie bylo sytuacji, ze wykonaw-
cy nie oplaci sig w ogéle konczy¢ prac.

eNalezy zorganizowac spotkania du-
zych i matych firm w celu nawigzania
kontaktéw, np. w ramach wspotpracy
PGK i GIG, ale nie tylko.

Rozmawiano takze na temat opracowa-
nia norm czasowo-cenowych, ktére mo-
glyby by¢ podstawg ustalania budzetu
przez zamawiajgcego. Zwracano ponadto
uwage na to, ze w przypadku przekrocze-
nia liczby jednostek ujetych w specyfi-
kacji powinny by¢ stosowane zamoéwie-
nia dodatkowe.

G oéciem przedstawicieli duzego

prac geodezyjnych bedzie na rynku
duzo. Przy obecnym glodzie zlecen
trudno sobie wyobrazié¢, by zabrakto rak
do pracy, o ile wynegocjowane ceny be-
da rozsadne. Teraz trzeba jeszcze dopil-
nowac, zeby te milionowe projekty mialy
sens, a méwiac wprost — zeby byly po-
trzebne obywatelom i gospodarce. Do-
brze, ze wlasciwie wszyscy deklarujg za-
interesowanie jako$cia. Moze tym razem
na deklaracjach sie nie skoniczy i wresz-
cie uda sig wyeliminowac partaczy, kt6-

rzy psujg rynek.
Tekst i zdjecie Katarzyna Pakuta-Kwiecinska

T o dobrze, ze w najblizszych latach





