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kéw do potrzeb wynikajacych ze specyfi-
ki regionu.

Srodki te moga by¢ przeznaczone na:

epoprawe struktury obszarowej gospo-
darstw rolnych poprzez wykonanie prac
scaleniowych,

ewytyczenie i urzadzenie funkcjonalnej
sieci drég dojazdowych do gruntéw rol-
nych i leénych oraz dojazdéw do zabudo-
wan gospodarczych,

ewydzielenie, bez procedury wywtlasz-
czeniowej, niezbednych gruntéw na ce-
le infrastruktury technicznej i spotecznej
w ramach postepowania scaleniowego.

mentu Gospodarki Ziemig w MRiRW

Jerzy Kozlowski, obecne przepisy
ustalajg maksymalne stawki na opraco-
wanie projektu scalenia (dokumentacji
geodezyjno-prawnej) oraz zagospodaro-
wanie poscaleniowe zwigzane z organiza-
cjarolniczej przestrzeni produkcyjnej. Re-
fundacji z UE podlega 75% tzw. kosztéw
kwalifikowalnych poniesionych przez be-
neficjenta, pozostate 25 proc. finansowa-
ne jest z budzetu panstwa. Koszty kwali-
fikowalne nie mogg przekroczy¢ 500 euro
za ha gruntéw objetych postepowaniem
scaleniowym w woj. lubelskim, podkar-
packim, matopolskim, §laskim i swieto-
krzyskim, poniesionych na opracowanie
projektu scalenia. W pozostatych woje-
wodztwach jest to do 350 euro/ha. Jesli
chodzi o zagospodarowanie poscalenio-
we, to maksymalne dofinansowanie wy-
nosi 900 euro za hektar scalanych grun-
toéw. Przeliczenia na ztote dokonuje sie wg
kursu ogloszonego przez Europejski Bank
Centralny, obowigzujacego 29 stycznia
2009 . (1 euro = 4,384 zi).

Na podstawie dostepnej literatury i ba-
dan naukowych przyjmuje sie, ze trwa-
los¢ projektu scalenia wynosi od 20 do
50 lat. Na obszarze, na ktérym wykonano
scalenie, a nastepnie wystgpil obrot cy-
wilno-prawny nieruchomo$ciami rolny-
mi (w tym np. dzialy rodzinne, dziedzi-
czenie, znoszenie wspotwlasnosci), nalezy
wykonac¢ powtdrne scalenie tych gruntéw.
Przyjmujac w warunkach polskich 50 lat
trwalosci projektu scalenia, rocznie win-
no sie obejmowac postepowaniem scale-
niowym 2% powierzchni gruntéw rol-
nych Polski, co daje powierzchnie okoto
300 tys. ha rocznie. Uwzgledniajac jednak
mozliwosci administracyjne i budzetowe
wielko$¢ ta realnie powinna wynosi¢ oko-
1o 50 tys. W ramach PROW na lata 2007-13
planowane bylo przeprowadzenie postepo-
wan scaleniowych na facznej powierzchni
210 tys. ha, co dawatoby ok. 30 tys. harocz-
nie. Ze wzgledu na op6Znienie we wdraza-
niu calego programu tempo takie nie zosta-
nie, niestety, osiaggniete. W

J ak méwi zastepca dyrektora Departa-

Bywato gorze;

Wyniki gieldowych firm z branzy geodezyjno-kartograficznej
za zeszly rok zdaja sie przeczy¢ kasandrycznym przepowiedniom
niektérych ekonomistow, wrozacym kolejng fale kryzysu.

Jerzy Krdlikowski

e

wiatowe gieldy osiggnety dotek na
S przetomie 2008 i 2009 roku. Od te-

go czasu ich indeksy powoli odra-
biajq straty, a firmy najsilniej dotkniete
kryzysem lizg rany, wprowadzajac do-
glebne programy restrukturyzacji. Nie
inaczej jest w przypadku spétek zwigza-
nych z naszg branza, co dobrze pokazujq
raporty finansowe za ostatni rok. Z ich
pobieznej analizy wynika, ze wigkszos¢
przedsiebiorstw, ktére wzielismy pod lu-
pe, zanotowalo w ostatnim roku wzrost
przychodéw oraz zyskéw (lub tez zmniej-
szenie strat).

Zanajlepszy probierz sytuacji na rynku
geodezyjnym nalezy uzna¢ wyniki pro-
ducentéw sprzetu i oprogramowania po-
miarowego. Ich dobre rezultaty powin-
ny bowiem $wiadczyc¢ o lepszej kondycji
firm geodezyjnych, ktére mogg pozwoli¢
sobie na inwestycje w kosztowny sprzet,
a takze o powstawaniu nowych przedsie-
biorstw. Sposrdd szeéciu analizowanych
producentéw tylko dwéch zanotowato
spadek przychodéw. Pierwszy to firma
Pitney Bowes, dostawca m.in. oprogramo-
wania MaplInfo. Niektorzy eksperci uwa-
zaja, ze podobnie jak Autodesk, mocno
zaniedbata ona swoja oferte dla GIS-u.
Obie korporacje chcg jednak zmieni¢ ten
stan rzeczy, o czym $wiadczy podpisa-
ne na poczatku tego roku porozumienie
o wspolpracy przy rozwijaniu zintegro-
wanych rozwigzan GIS i CAD.

con, choé¢ warto zauwazyé, ze
w dziale ,,Positioning” spotka zwigk-
szyta zyski, co—biorac pod uwage zeszto-
roczne tsunami, ktére mocno nadwere-
zylo japoniska gospodarke — jest catkiem

N ie najlepsze wyniki ma takze Top-

nieztym osiggnieciem. Zdecydowanie
najlepiej radzit sobie amerykanski Trim-
ble, ktéry juz kolejny rok z rzedu znaczaco
zwieksza swoje przychody (o0 27% w 2011
I.115% w 2010 r.) i umacnia tym samym
pozycje lidera na rynku sprzetu i opro-
gramowania pomiarowego. Jego wyniki
dowodza, ze taktyka zwalczania konku-
rencji poprzez jej przejmowanie wcigz
przynosi pozytywne efekty. A w 2011 ro-
ku Trimble potknat az dwa wyjatkowo
takome kaski — wykupil bowiem ushugi
ladowe holenderskiej firmy OmniSTAR
(dostawcy komercyjnych poprawek
SBAS), a francuskiego Ashtecha (produ-
centa serii odbiornikéw ProMark, Pro-
Flex i MobileMapper) wigczyt do portfo-
lio marki Spectra Precision.

Podobna strategie od wielu lat przyjmu-
je takze szwedzka grupa Hexagon, cho¢
nie przeklada sig to na tak dobre wyni-
ki sprzedazy jak u Trimble’a. W 2010 ro-
ku glosno bylo o przejeciu Intergraphu,
a w tym roku korporacja nabyta kanadyj-
ska firme MicroSurvey, w Polsce znang
z oprogramowania polowego FieldGenius.
Inne wazniejsze transakcje w ostatnim
czasie to: wykupienie niemieckiej firmy
Navigon przez amerykanskiego Garmina
(obie produkujg amatorskie urzadzenia do
nawigacji), nabycie Procedural Inc. (pro-
ducenta oprogramowania CityEngine)
przez Esri, wlgczenie Pointools (twércy
oprogramowania do edycji chmury punk-
téw) do Bentley Systems czy przejecie C3
Technologies (zajmujacej sie automatycz-
nym generowaniem modeli 3D) przez Ap-
ple’a. Szkoda jednak, ze liczba i rozmach
tego typu transakcji wciaz stabo przekta-
da sie na wymierne korzysci dla przeciet-
nego klienta.

O nieztej kondycji rynku sprzetu i opro-
gramowania pomiarowego §wiadczy tak-
ze przebieg zeszlorocznych migdzynaro-
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GEORYNEK

dowych targéw geodezyjnych Intergeo
w Norymberdze. Edycja ta ustanowita
bowiem kolejny rekord liczby stoisk, po-
wierzchni wystawowej i prezentowanych
na nich nowych produktéw. Pokazata tak-
ze, ze w geodezji wciaz jest jeszcze bardzo
duze pole do wdrazania innowacji czy ob-
nizania cen. Sprawia to jednak, ze tlok na
rynku robi sig coraz wiekszy. Da sig juz
zauwazyc, ze niektérzy renomowani za-
chodni producenci, ktérzy niedawno by-
li liderami sprzedazy, teraz musza mocno
kombinowa¢, by nie da¢ sie pokonac fir-
mom z Dalekiego Wschodu. A konkuren-
cja wciagz bedzie rosnaé. Organizatorzy
Intergeo ujawnili, ze dotychczasowe zain-
teresowanie najblizsza edycja targéw (Ha-
nower, 9-11 pazdziernika) wieszczy usta-
nowienie kolejnego rekordu frekwencji.

ledetekcji. Dwéch najwazniejszych

graczy na rynku zdje¢ satelitarnych
— GeoEye i DigitalGlobe — znéw moze sie
pochwali¢ wzrostem przychodéw, choé
juz duzo mniejszym niz rok czy dwa lata
temu. Nie powinno to jednak dziwic, gdyz
obie firmy sg wcigz mocno uzaleznione
od kontraktéw z armig Stanéw Zjedno-
czonych. Bez nich z prawdopodobnie
skonczylyby tak jak niemiecka spoétka
RapidEye, ktéra w potowie 2011 r. oglo-

D 0$¢ optymistycznie jest takze w te-

Wyniki finansowe wybranych firm gietdowych w 2011 .

sita upadlos¢. Ofiar na rynku zobrazowan
satelitarnych z pewnoscig bedzie jeszcze
wigcej, gdy w kosmosie znajda sie pierw-
sze aparaty konstelacji Sentinel. Zgodnie
z polityka Europejskiej Agencji Kosmicz-
nej dane z tych aparatéw majq by¢ do-
stepne bezplatnie do wszystkich celéw.
Z jednej strony utrudni to sprzedaz zdjec¢
z prywatnych satelitéw, a z drugiej umoz-
liwi firmom tatwe wej$cie na rynek prze-
twarzania danych satelitarnych.

O tym, ze teledetekcja to ciezki kawa-
ek chleba, $wiadcza wyniki norweskiej
firmy Blom. Kiedy$ uchodzila za syno-
nim innowacyjnosci i przedsigbiorczosci,
a teraz wskutek ryzykowne;j strategii zdo-
bywania zaméwien juz drugi rok z rze-
du koniczy pod kreska. Kanadyjska firma
Intermap jest z kolei ciekawym przykla-
dem tego, ze przy dobrym zarzadzaniu
spétka moze wyjs¢ obronng rekg nawet
z najwiekszych tarapatéw. W 2010 roku
zanotowala bowiem strate siedmiokrotnie
wyzsza niz roczne przychody. Dzieki do-
glebnej i bolesnej restrukturyzacji strate
zmniejszono o$miokrotnie, a wplywy ze
sprzedazy wzrosly o ponad 70%.

czonej restrukturyzacji mozna zna-
lez¢ takze na polskim podwaérku. Mo-
wa o warszawskiej firmie Sygnity, ktéra

P odobny przyktad szczesliwie zakon-

Przychody Zyski [mln zH*]
2011 r. [mln z+*] ‘rocznqzmianc [%]| 2011r. ‘ 2010r.

FIRMY ZAGRANICZNE
Autodesk 7037 14 903 619
Blom 243 -23 -18 23
DigitalGlobe 1076 5 -89 12
Garmin 8749 3 1648 2016
GeoEye 1139 149 72
Hemisphere GPS 215 21 5 24
Hexagon 9016 (3143*%) 6(2*%) 1231 380
Intermap 76 73 -43 -310
Pitney Bowes 16 728 (323*%) -3 (-10%%) 1956 926
TomTom 5270 -31 -803 -1217
Topcon Positioning 1999 ** S el 51%** 5*xx
Trimble 5199 27 479 263
FIRMY KRAJOWE
Geolnvent 3 251 -0,4 -1,0
MIT 85 23 18,3 20,2
PC Guard 33 120 4,3 1,1
ProCAD 46 4 1,0 0,6
SMT Software 12 87 2,0 1,2
Sygnity 502 38 75 24,6
Wasko 272 7 16,3 7.3
* - kurs $redni NBP z 14 marca; ** - wynik dziatu zwigzanego z geodezjq;
*** _ prognoza po Il kwartale
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rok 2010 zakoniczyla 25 mln zt pod kreska,
a w 2011 roku osiggnela 7,5 mln zysku.
Przy okazji nie sposéb nie zauwazy¢, ze
spolka ta jest coraz mniej obecna w bran-
zy GIS-owej i geodezyjnej. Ale by¢ moze
to przemyslany element restrukturyzacji?

Swoja pozycje na rynku geoprzestrzen-
nym chce za to zwiekszy¢ MIT SA, wczes-
niej znana jako PPWK SA. Ma w tym po-
moéc wykupienie producenta urzadzen
nawigacyjnych, firmy Lark, i polacze-
nie go z Navigo — nalezaca do MIT spét-
ka zajmujaca sie zbieraniem i dystrybucja
danych przestrzennych (gtéwnie o kra-
jowej sieci drog). Wiasciciel obu przedsie-
biorstw zapowiada, ze docelowo chce je
polaczy¢, tak by oferowaty produkty pod
jedng markg. O rynek amatorskiej nawi-
gacji chce takze zawalczy¢ nalezaca do PC
Guard warszawska firma Imagis. W tym
celu jeszcze w tym roku zamierza sprze-
dac czes¢ swoich akcji na warszawskiej
gieldzie, co ma jej przynies¢ kilka milio-
néw zlotych na inwestycje.

Pozostali gietdowi gracze z branzy
w zeszlym roku radzili sobie generalnie
dobrze. Najlepszymi wynikami moze sie
pochwali¢ dynamicznie rozwijajaca sie
spotka SMT Software, cho¢ produkty
GIS-owe to tylko wycinek jej dziatalnosci.
Swoje finanse poprawia takze warszaw-
ski Geolnvent, ktérego przychody w ciggu
ostatniego roku wzrosty az o 250%, a stra-
ta zmalata dwukrotnie. Lepsze wynikiniz
w poprzednim roku zapowiada tez cho-
rzowski Eurosystem, cho¢ poda je do pub-
licznej wiadomosci dopiero w maju.

Spétki gietdowe to tylko niewielki wy-
cinek krajowej branzy geodezyjno-kar-
tograficznej. Mozna jednak $mialo do-
mniemywac, ze poza parkietem sytuacja
w 2011 1. tez nie byla kryzysowa. Swiad-
czyC o tym moze wysyp nagréd i wy-
réznien, ktére przyznawane sa spétkom
z rosnacymi przychodami i systematycz-
nie wychodzacymi na plus. Przyklady
z ostatnich tygodni to MGGP SA, MGGP
Aero, Geopolis (Gazele Biznesu 2011) czy
OPEGIEKA Elblag i Geotronics Polska
(Diament Forbesa 2012). Do tego mozna
jeszcze dorzucic liczne wyréznienia pro-
ducentéw przyznawane swoim najlep-
szym dystrybutorom (takowe otrzymali
m.in. GPS.PL, Geomatix, Impexgeo czy
Geopryzmat).

A co czeka nas w nowym roku? Wy-
niki finansowe za 2011 rok powinny ge-
neralnie nastraja¢ pozytywnie, cho¢ eks-
perci malujg najblizszg przysz1o$¢ raczej
w ciemnych barwach. Nie ma chyba jed-
nak co wrézy¢ z fuséw, gdyz — jak poka-
zal stynny eksperyment ,,The Wall Street
Journal” — sprawdzalno$¢ prognoz nawet
renomowanych ekonomistéw jest poréw-
nywalna z intuicjg stada malp. [ |



