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Projekt  „Nowe podejście do zamówień publicznych – szkolenia i doradztwo”, współfinansowany ze środków Unii Europejskiej w ramach Europejskiego Funduszu Społecznego

Nowe podejście do zamówień publicznych

Nowe podejście do zamówień publicznych

Tryby negocjacyjne, pozacenowe kryteria oceny ofert
Instrumenty elektroniczne w zamówieniach publicznych

MŚP a zamówienia publiczne. Jak uwzględnić udział MŚP w procedurach przetargowych?

19-20 stycznia 2012 r. Biłgoraj 
Dzień 1.
Tryby negocjacyjne udzielania zamówienia publicznego oraz pozacenowe kryteria oceny ofert w kontekście nowego podejścia do zamówień publicznych
8.45 – 9.00 
Rejestracja uczestników

9.00 – 10.30 
Na czym polega nowe podejście do zamówień publicznych:
Cele i główne obszary zainteresowania projektu „Nowe podejście do zamówień publicznych”

Zamówienia przedkomercyjne 

Ścieżki postępowania w przypadku zamówień innowacyjnych

Dialog techniczny, konkurs

10.30 – 10.45
Przerwa kawowa

10.45 – 12.15
Tryby negocjacyjne w kontekście nowego podejścia do zamówień publicznych:
Dialog konkurencyjny
Negocjacje z ogłoszeniem

Negocjacje bez ogłoszenia
Udzielanie zamówień w trybie z wolnej ręki

12.15 – 12.30
Przerwa kawowa
12.30 - 14.00
Nowe podejście w zakresie określania kryteriów oceny ofert:
Regulacje prawne dotyczące kryteriów oceny ofert
Podział, rodzaje, przykłady pozacenowych kryteriów oceny ofert
Orzecznictwo Krajowej Izby Odwoławczej
14.00 – 14.45
Przerwa obiadowa
14.45 – 16.15 
Zastosowanie pozacenowych kryteriów oceny ofert na przykładach

Wyniki kontroli Prezesa UZP w zakresie kryteriów oceny ofert

Podsumowanie: warsztaty, dyskusja, pytania
Dzień 2. 
MŚP a zamówienia publiczne. Jak uwzględnić udział MŚP w procedurach przetargowych?
Instrumenty elektroniczne w zamówieniach publicznych

8.30 – 10.00 
MŚP a zamówienia publiczne. Jak uwzględnić udział MŚP w procedurach przetargowych?

Wielkość zamówienia a udział MSP

Kryteria kwalifikacji wykonawców oraz wymogi finansowe

Rozwiązania innowacyjne oraz opłacalność vs. najniższa cena

Przekaz informacji oraz instrumenty elektroniczne
10.00 – 10.15
Przerwa kawowa
10.15 – 11.45
Instrumenty elektroniczne w zamówieniach elektronicznych oraz elektroniczne zamówienia publiczne
Elektroniczna forma czynności prawnych

Podpis elektroniczny

Elektroniczne zamówienia publiczne na gruncie dyrektyw unijnych

Instrumenty elektroniczne w Polsce

11.45 – 12.00
Przerwa kawowa
12.00 – 13.30
Licytacja elektroniczna oraz aukcja elektroniczna

Procedura licytacji elektronicznej
Wybór oferty z zastosowaniem aukcji elektronicznej

Platforma Aukcji i Licytacji Elektronicznych UZP
13.30 – 14.15
Przerwa obiadowa
14.15 – 15:45 
Warsztaty

Prowadzenie licytacji elektronicznej na platformie UZP

Prowadzenie aukcji elektronicznych na platformie UZP
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